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内容概要

　　这个秘密已经流传几百年知道这个秘密的有乔吉拉德、汤姆霍普金斯、李嘉诚、王永庆、郭台铭
、奥巴马、马云、牛根生、陈安之、徐鹤宁、朱鹏翰，他们都知这个秘密，全世界无论商界、政界、
顶尖人士他们都知道这个秘密！
现在，这个秘密即将公诸于世。
理解这个秘密，就没有做不到的事。
不论你是谁，你想要什么，这个秘密都能给你！
当你掌握这个秘密，你将会成为像李嘉诚、奥巴马那样成功的人，或去做任何你想要的。
你会知道自己的真实面目。
你会知道，那等待着你的、真实华丽的世界。
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作者简介

　　朱鹏翰，亚洲销售系统权威，阿里加（香港）国际教育投资集团董事长、世界华人冠军俱乐部执
行董事及首席讲师、亚洲销售女神徐鹤宁首席大弟子、广州千尚企业管理顾问有限公司董事长、《教
你如何打造冠军销售团队》创始人、亚洲超级演说家，畅销书作家、被业界称为亚洲四大销售高手之
一。
　　众多知名企业顾问，培训过的企业超过3000多家，学员超过100万人。
　　以最短的时间，帮助最多企业及个人拥有世界销售系统，帮助中国，成为21世纪世界第一经济文
化强国。
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书籍目录

第一部分
1　我工作的任务就是帮助顾客解决他的问题
2　我的使命就是帮助每一个顾客
3　让顾客购买就是我最大的责任
4　顾客一定需要我的产品来解决他的问题
5　顾客购买一定对他自己有好处
第二部分
第三部分
第四部分
后记：有些人的命运，只有透过做销售能改变
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章节摘录

　　让顾客购买才能对顾客有帮助　　销售其实就是在传播影响力。
你要把自己博大的爱，自己的坚定信念，自己对生活的态度，自己的好产品展现给需要产品解决问题
的人，你能影响到那些需要帮助的人，那么最终他就会产生购买，并且，只有真正实现购买了之后，
顾客才从中得到了最直接的帮助。
　　生命中的一切美好都是从信念开始的。
如果不是心存让家人生活得更好的信念，你会想要买一间宽敞的房子，让家里人开开心心住在咀面吗
？
如果不是心存对伟大爱情的信念，你会想找一个情投意合的人，与她建立一个美好的家庭，生一个漂
亮乖巧的宝宝吗？
如果不是心存成功的信念，你会在白天辛苦地工作之后，晚卜再坐一个小时路程的公共汽乍，去学习
新的课程提升自己吗？
你会如此不怕苦不怕累地打拼吗？
信念几乎是我们走每一步的出发点，当我们一步一步地把信念传递给顾客，顾客受到我们影响，进而
他也会响应这个信念，甚至也会成为这个信念的践行者，“让顾客购买才能对顾客有帮助”，当顾客
也对这句话有所意识时，就会加快他的购买行为，因为任何人都需要尽快获得帮助，而不是有需要被
帮助，却需要最后一个被帮助。
　　人是群体性的动物，人性都是有需求的，需要得到社会和他人的帮助、肯定、尊重和认同。
人人都是可以被成交，被说服，被改变的。
从小到大，人的一生要转换多少角色，经过多少十字路口，面临多少重大抉择，他们需要能量去应对
。
如果自身能量不够，他们需要别人的帮助，这些帮助可以是细微琐碎的一个物件，例如一束让心情变
好的粉白粉红的桔梗花，一碗热腾腾的盛满店主情谊的兰州拉面，又可以是朋友对你说的改变你一生
的一句话，或者是课堂上突然领悟到的一个信念⋯⋯　　那些朝着自己的信念坚定不移地向前迈进的
人，无不让人尊重，有巨大信念的人，实则是挺起了他们的人格，绽放出的是他们人格的力量，你靠
近他，都会被他感染。
有信念和没有信念，天壤之别。
　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　我一度想透过我的作品提升人们的审美情趣与身心灵的愉悦享受，但遇到鹏翰，我意识到，他在
做一件事，那就是让许许多多跟他一样一穷二白、没有背景、没有学历的人，透过销售来改变他们的
人生，而我也越发意识到，改变最普通人的人生命运在某种程度上来讲，要比提升一部分人的精神生
活要重要得多。
　　——殷源
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编辑推荐

　　全世界最伟大的人，最有影响力的人，都是最会销售的人你想成为像他们一样成功，具有影响力
的人吗？
那首先你要有一颗伟大的、成功的、具有影响力的和改变命运的心！
　　而这本。
销售秘密就是告诉你如何成为这样一个人的秘密。
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