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内容概要

　　这是一部令人震撼的猎财秘史。
12大行业的纵横捭阖，18年商场的变幻沉浮，几位绝色美女的情色纠结，交织成一个草根青年跌宕起
伏的精彩猎财人生。
　　本书主人公巧得王永庆团队亲授的魔鬼营销术，并将其应用于各行业而屡建奇功：将库存10年的
尾货卖到断货，净赚90万元；摆地摊，日进4000元；仅用45天的时间，让红牛的销售额增长了300％；
策划了华联商场的飞机撒钱活动，使其年营业额达70亿元，跃居全国零售业第一把交椅&hellip
；&hellip；这些令人拍案叫绝的商战背后竟然是如此简单清晰的商业逻辑、发财心经，完全可以复制
到我们身边的各行业中。
　　本书生人公的商战也并非一帆风顺，曾历经磨难，几度破产负债，才终成正果：先后成为了食品
加工厂的老板、酒店老板、地产大亨、电子商务赢家、天使投资人&hellip；&hellip；　　欢迎来到猎
财时代，不准不发财！
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作者简介

蓝宝石，生于海滨某市，70后草根，师从王永庆智囊团高级顾问。
销售起步，代理起家，纵横12个行业，从1992年至今在商界驰骋18年。
曾为地产大亨，现为天使投资人。
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章节摘录

版权页：首先，这个人必须看到这报纸才会想到，而我们现在的优势就是报纸还没出来，我们已经想
到了，所以我们必须先下手，收购所有的报纸。
那些预定的报纸可以排除，因为是每家每户一份，这些人最多换几瓶自己喝。
但是零售报摊还有15万份左右的报纸，两期就是30万份，光收购报纸的钱就要12万元。
但是公司没有这么大的资金了，全部进货了，收购报纸需要钱。
周盈盈没等我说完就接口：“我那里还有10多万元，先拿来收购。
”韩守宝也接上：“我还有5万多元，你去年还给我的，都拿出来。
这周四就是下周电视报上市的时间，我们公司20多人全部早上6点起来，分片，步行、骑摩托、开车横
扫所有的报摊，把报纸全买下来。
”周盈盈接着笑道：“我们找人写答案，把报纸剪裁好后派人化妆去他们那里，用报纸换饮料，哈哈
！
剩余的卖废品本钱都回来了。
饮料是干赚的，我们赚大了。
”既然安排好了，周四，所有人员全部出动，闪电战。
上午11点不到，所有人员回来了，总收购量11万份，估计那电视报也是吹的，发行量也就这么多了。
第二个周四继续收购，还是11万份。
韩守宝看着我们藏在外面的报纸笑着对我说：“李哥，这个写答案还有换货的活，给我吧，我两天内
搞定。
”“这可是22万张报纸，找人写答案也要好几天呢。
”我说。
“嘿嘿，”他笑了，说，“我早准备好了，我联系了绿山大学一个学生会，每写一个答案我给5分钱
的报酬。
22万份没多少，就几个字，一个人一小时能写200张，也就能赚我10块钱。
那边学生会给我联系了800多名学生，还有好几千名学生要参加他们不让，要不然三小时就能完成了。
1.1万块钱，一天内就写完了。
然后我派人，代表绿山大学去换椰子汁，可信度高不高？
”说完这小子咧着嘴笑了。
这小子，后路想得很明白。
“那仓库昵？
这么多货物，不能放我们办公室。
”我说。
“嘿嘿。
周盈盈早安排好了，你就别管了。
”他们两人穿上一条裤子了。
椰子汁的代表来电话了，要我这里先借给他们200箱子货物，他们送的货物在路上还没到，说绿山大学
的学生参加活动，老师派人来拉货，光答案纸就送去了四麻袋。
现在点数呢，点了一上午了，脑子都点晕了，还要我派几个人去帮着整理点数。
“那你们觉得这广告有用吗？
”我问代表。
“应该有用吧。
”那边还执迷不悟。
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媒体关注与评论

本书堪称商战之绝唱。
主人公出招神鬼莫测，以术取胜，却以道驾驭人生，实为初入商道者之良师益友。
行文或雅或俗，不拘一格，文采风流处，引人入胜，回味悠长。
　　——网友奏皇岛一小孤竹魔鬼营销的厉害之处就在于它的没有规律，伺机而为才能立于不败之地
。
人生道路不可能一帆风顺，几经风雨才能见到彩虹，勉励一下自己。
坚毅的性格，果敢的勇气，冷静的智慧，回想自己，还需要不断磨练。
　　——网友十二因缘万物之初，皆是虚无，从无到有，从有到无。
有又何乐，无又何哀？
我一口气看完了，前段时间，创业失败，万念俱灰，看了您的故事，真也好，假也罢，反正，对我帮
助很大很大。
我真幸运，能在这里得到这20多年我一直最缺少的东西。
　　——网友sansha23002本书在每个生动的经典案例展示之后，穿插了主人公对此案例的深刻反思，
因此它不仅是一本经典的“营销术”书籍，更蕴含了主人公对于人生的深刻理解：在人生的“道”与
“术”.之间，“术”是制胜的利器，而“道”才是笑看风云的不变法则。
　　——网友展翅翱翔
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编辑推荐

《猎财时代1:我的魔鬼营销术》：一部逐个讲透身边发财诀窍的自传体小说横跨12大行业街头地摊、
餐饮酒店、食品工厂、快消品业、产品代理、服装生产、家教连锁、证券股票、平面媒体、房地产业
、网络游戏、电子商务历经18年浮沉从穷学生到酒店老板，从地摊小贩到连锁大王，从尾货牛人到营
销专家，从小记者到房地产大亨，从游戏玩家到电子商务大赢家战无不胜的魔鬼营销术，以道驭术的
吸金大法，情色纠结的不羁人生ⅢⅢ
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