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内容概要

同是推销员，为什么有的人那么富，而有的人又那么穷？
为什么有的人收入会比你高几十倍甚至上万倍？
这些通过行销致富的人究竟是怎样彻底突破行销难题而百战百胜的？

??本书作者赵树钢先生是一位管理行销大师。
出来的致富秘诀，形成了您正在看的这本书——通过这52堂必修课，您将可以学到一套行之有效，快
速致富的行销方法。
它会使您在行销工作中节省时间和金钱，找到最有效、最有力、最先进以及最佳的突破法，让您游刃
有余，百战百胜。
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