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内容概要

这本《生意规则》，是总结商场智慧，归纳经商法则，为每一个在商海中打拼的商家提供成功的帮助
与借鉴的一部新著。
    本书主要的内容，横向上，可以分为经商的一般法则、面对各种局势的应对策略、经典案例的详细
剖析三个部分。
经商的一般法则主要讲述商场的运行规则以及商人应该具备的基本素质；应对策略主要讲述在面对某
种大的经济局势或者发展走势时的应对方法与应用策略；经典案例剖析则主要从分析案例入手来揭示
从商过程中经历的种种事情的细微之处与具体处理方法。
纵向上，本书内容涉及投资、管理、营销、公关、理财几个方面，适合从事各种行业的从商者阅读。
本书文字简洁而不失趣味，平实而不失深刻，相信一定会成为商海中拼搏的人们爱不释手的事业指南
。
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