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内容概要

本书择选了哈特教授1986—2008年间单独发表或与其他经济学家合作的10篇论文，分模型、基础和应
用三大部分，探讨了企业的纵向一体化和横向一体化、产权与企业的性质、不完全合同、再谈判、政
府治理、人力资本、金融合同等模型、理论及其应用问题。
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书籍目录

第1篇　模型
　1　所有权的成本与收益：纵向一体化和横向一体化的理论
　2　产权与企业的性质
　3　产权观点
　4　作为参考点的合同
第2篇　基础
　5　不完全合同的基础
　6　不完全合同与重新谈判
　7　关于不完全合同模型基础的讨论
第3篇　应用
　8　政府的适当范围：理论及对监狱的应用
　9　基于不可转移性人力资本的债务理论
　10　金融合同
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章节摘录

　　“后劲型”佣金制度，不论拥有客户名单的是谁，对他们都一视同仁，除非存在不可缔约因素。
我们集中考察两类影响上述佣金结构的不可缔约因素：（1）当公司拥有客户名单时会对代理商产生
损害的不可缔约因素；（2）当代理商拥有客户名单时会对公司产生损害的不可缔约因素。
　　第一类不可缔约因素的重要例子与这样的事实有关：保险公司可以减弱其销售的产品的市场竞争
力（如相对于其他保险公司而言，抬高价格或降低服务质量），从而使客户倾向于向其他保险公司投
保。
例如，一家保险公司可以决定，它不准备接受某一地区的汽车保险，于是它就在该地区抬高保险价格
或降低服务质量。
该公司也可以改变广告的种类和质量，这也会对客户是否继续投保产生影响。
保险公司要在与代理商的合同中完全列明在什么情况下以及通过何种方式，来确保其某种产品有竞争
力是困难的。
也就是说，这些行动实际上都是不可缔约的。
如果拥有客户名单的是保险公司，并实行“后劲型”佣金结构，那么这些不可缔约性因素就会严重扭
曲代理商的努力决策。
尤其是，一旦佣金结构是“后劲型”的，那么，如果保险公司采取的行动导致客户改向其他公司投保
，这就会使代理商失去客户继续投保的佣金升水，使他不能弥补其为发展长期客户所花费的成本。
另一方面，如果代理商拥有客户名单，当第一家保险公司不符合客户需要时，他就可以把客户推荐给
另一家公司，因此，“后劲型”佣金结构不会扭曲代理商的行为。
在我们的模型中，保险公司的q对代理商的事前努力是十分重要的。
　　⋯⋯
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