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前言

　　为什么要理财？
答案是：理财是财富增长提出的新的需求。
　　近年来，我国经济快速发展，人民生活质量普遍提高，个人和家庭的财富也迅速增长。
据北京、上海、天津、广州、深圳等市的统计局统计，2008年城市城市居民人均可支配收入，分别
为24725元、26675元、18871.8 9元、29023.04元、26729元。
如果按照核心家庭为3口之家估算，每个家庭年均收入在人民币6～9万之间。
居民财富的迅速增加，对财富的保值和增值提出了更高的要求。
这些钱如果放到银行，随着储蓄利率不断下调，在利息税和通货膨胀的影响下，这些财富非但没有增
加，反而减少，出现了“负利率”现象。
更加严重的是，错误的理财策略导致个人资产的隐性缩水，例如错过了购房的最佳时机，房地产价格
大幅度上升，进而导致购房能力下降，甚至根本买不起房了。
所以，“理财”已经成为时下普通百姓考虑最多的问题之一。
　　人生的哪个时期理财比较合适？
答案是：一生都需要理财。
　　“个人理财”，其实是一个人一生财富、职业、生活规划的重要组成部分。
在人生的不同阶段，存在不同的理财需求。
开始职业生涯以后，如何合理安排自身和家庭的各项理财规划，也成为非常迫切的问题。
包括投资理财策划、房地产投资策划、教育理财策划、保险策划、税收筹划、退休养老规划以及遗产
筹划，都属于专业的理财策划业务。
对处于“单身期”的年轻人来说，成家立业是主要财务目标。
那么如何解决居住问题，是租房还是购房——这个问题的决策，需要考虑房地产价格上涨因素、利率
波动因素、上班距离、未来子女读书等等各种因素。
教育理财策划中，自身的教育规划、子女的教育规划，将受到教育费用、事业的发展等因素的影响。
虽然教育理财是各项理财中回报较高的一项，然而，子女的潜质和爱好无法预测，是否能够顺利进入
向往的学校存在诸多不确定性。
自身的发展，可能也需要教育投入。
例如MBA教育，其学费也在快速上升，即使在2008年金融危机形势下，全国的MBA学费还在上涨。
这些理财问题，都需要我们做出决策。
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内容概要

　　本书是一部通俗的个人理财方面的教材，也可以作为普通读者的普及读物。
与其他理财方面的教材不同，作者从个人自我理财的视角出发，分析人生的不同阶段和财务目标，理
财前所需要进行的财务分析。
然后，按照个人理财的需求逻辑，依次阐述银行、投资、房地产等方面的理财业务和注意要点。
　　全书共分10章，首先从个人的人生阶段划分和相关财务目标的描述切入，使得读者能够理解理财
产品在各个人生阶段的地位和作用。
然后，介绍如何分析个人财务状况，以及个人财务报表的编制。
从理财业务的实际需要出发，家庭理财中最重要的当属银行产品。
故本书在第3章安排较多篇幅，介绍了个人现金管理、银行储蓄和融资等方面的产品。
在第4-10章，本书全面介绍了投资、房地产、教育、保险、税收、退休养老和遗产等方面的理财业务
。
  　本书适合经济学专业学生及教学人员使用，也适合知识层次较高、理财意识较强的一般民众阅读
。
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章节摘录

　　第1章　个人理财概述　　第一节　个人理财　　二、个人理财概念的理解　　（一）个人理财
的对象　　从上述概念可以看到，个人理财的对象既包括个人，也包括家庭。
在本书中，个人理财的大部分内容，主要研究家庭的理财规划。
其主要原因在于：（1）目前多数个人的人生目标，都是和家庭的形成、成长、成熟等阶段的目标结
合在一起的。
一个大学生在完成学业后，首先将会考虑成立家庭，婚前理财目标的设定由此产生。
顺利结婚，即完成第一个人生目标后，下一个人生目标也产生了：考虑生一个宝宝。
由这个目标，就会衍生出女主人孕期保健和工作问题、孩子出生以后的抚养和教育问题，等等。
因此，个人理财与家庭的演变过程是紧紧联系在一起的。
（2）社会中的多数人，都生活在一个具体的家庭中。
个人的日常支付、大额消费，都需要考虑家庭财务状况、家庭其他成员的想法等。
此时，家庭理财是全局的问题，个人理财是一个局部的问题。
很难想象，一个低收人家庭的成员，可以不顾家庭的实际情况和整体利益，购买私人汽车。
因此，个人理财应该以家庭理财为前提，从大的方面服从家庭理财的目标和总体安排。
　　值得注意的是，个人和家庭是相互联系的两个概念，但两者之间的差异性是明显的。
由于个人在家庭中的角色不同，所承担的责任也各异。
而且，核心家庭中的夫妇双方，工作性质也不一定完全一样，由此对理财目标的要求也会不同。
如果家庭成员中，其中一位是律师，经常要跑不同的法庭为客户出庭应诉。
而另外一位成员，是一个普通文员（或者其他类型的职员）。
那么，这个家庭就需要为律师购置一辆私人汽车用于工作。
然而，在家庭成长期，置办两辆私人汽车，对于一个普通家庭恐难负担。
因此，这时的家庭理财，需要重点保证其中一个重要成员的需要。
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