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前言

　　前言　　在物质生活极度丰富的今天，赚钱已不再是为了谋生，更成为二种社会和心理概念，承
载着人们的希望与梦想、理想与价值，成为一个人自我价值、自我尊重以及对自我才智评价的中枢。
所以，正确把握金钱的密码和价值，懂得赚钱的哲学，正确地使用金钱，对每个人来说都至关重要。
　　我们一致认为，拥有财富、懂得积聚财富是富翁的特点。
那么，你是否也能变成世界上最会赚钱的人呢？
其实，这是极有可能的，即便你没有中彩票，你也可能成为世界上最会赚钱的人。
　　财富往往是智慧的积累，要成为世界上最会赚钱的人，就要懂得经商的秘诀。
　　有人说，控制世界的是美国，而美国的经商智慧集中在华尔街。
在一次聚会上，一名急于致富的青年碰巧遇上了美国最著名的投资家、亿万富翁巴菲特。
年轻人便上前求教：&ldquo;巴菲特先生，像我这样的年轻人，在美国入哪一行赚钱最多最快呢？
&rdquo;巴菲特笑笑说：&ldquo;很多聪明的年轻人都问过我这个问题，我只能指向华尔街。
&rdquo;华尔街是财富的聚集地，是很多人向往的地方。
　　如果我们把目光投向华尔街巨富，就会发现，只要拥有他们的智慧，也许赚钱并没有我们想象中
的那么难。
其实，华尔街巨富的这些赚钱智慧并非生而有之，他们也是在实践中学习和总结出来的。
只要肯花时间学习，任何人都能够利用它去获取财富。
　　那么，你该学习哪些财富智慧呢？
或者说，华尔街教给我们哪些获得财富的秘笈呢？
这也正是本书想要告诉你的。
　　本书精选了8个致富秘笈，涉及财商、创业、思考、控制、经营、合作、处世、投资八个方面。
此外，本书还归纳总结出88条致富方法和策略，用华尔街富商的成功经验和失败的教训凝结出致富真
谛。
可以说，本书对世界上最成功的华尔街精英的经验进行了总结，是一本难得的致富教程和案例集锦。
通俗的语言、典型的事例，解读华尔街富商的赚钱之道，剖析华尔街富商的经商智慧，相信本书对每
一位读者都有一定的启发作用。
　　总之，想获得成功的人，需要有最具效力的理论、思想和方法来引导自己，使自己向成功跨出关
键的一步。
本书阐述了华尔街富豪创造财富的秘笈，希望它能引领你走向成功。
　　很多人说，成功的捷径是模仿，但是你必须不断地去学习、去充实自己，发挥自己的优势，因地
制宜，才能够成为有成就、有影响力的财富人物。
而本书就是你进行学习的不二选择。
希望你能从华尔街富豪的致富智慧中有所启发和收获。
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内容概要

谁都渴望财富，甚至想要身家过亿，不过，很多人认为自己是异想天开，是在做黄梁美梦。
因为，自己现在一无所有。

可是，谁又甘愿让自己终生一无所有，谁不想证明自己的实力，谁不想过上富裕的生活。
要想实现这一愿望，善于学习，掌握致富的技巧和规律必不可少。

《华尔街奇书(成为亿万富翁的8个致富秘笈)》总结了华尔街巨富的8个致富秘笈，结合华尔街巨富的
成功经验进行阐述，剖析了他们的赚钱策略和智慧，力求帮你在创业、经营、投资、理财等多方面实
现进步，让你的人生从平庸走向卓越。

《华尔街奇书(成为亿万富翁的8个致富秘笈)》由李问渠编著。

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<华尔街奇书>>

作者简介

李问渠，畅销书作家。
著有《每天学点成功学》、《了解点中国名人》等畅销作品。
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章节摘录

　　第一章  用FQ喂饱你的钱包&mdash;&mdash;成为华尔街巨富的财商秘笈　　点燃你的激情，财富
才会跟你走　　华尔街巨富认为，财富是激情之果，激情是财富创造之泉。
不管是创新的冲动，还是敏锐的前瞻，抑或是执著的守望，都在直接或间接地创造社会财富。
　　激情不是一个空洞的名词，它是一种力量。
肯德基创始人桑德斯上校65岁开始创业，麦当劳的创始人雷&middot;克罗克曾说：&ldquo;工作之于生
活，犹如牛肉之于汉堡。
&rdquo;由此看来，开创事业，成就人生，都离不开激情。
有激情的人自信、乐观，意志坚定，百折不挠，这也是成功的必备素质。
所谓激情，就是要有一种面对机遇，敢于争先；面对艰险，敢于探索；面对落后，敢于奋起；面对竞
争，敢于创新的勇气。
　　激情是华尔街巨富必备的素质。
有激情不一定能成功，但没有激情，则干什么事情都很难成功。
华尔街巨富都有一个共同的特点，那就是对工作充满激情，对未来满怀信心。
古往今来，无数华尔街巨富的经历告诉我们，激情是成就人生的基石，没有激情，就不可能有成功。
富有激隋的人往往具有高度的责任心，他们响应内心的召唤，不因外界的干扰和一时的挫折而气馁。
　　1907年，法兰克&middot;派特刚转入职业棒球队不久，就遭到有生以来最大的打
击&mdash;&mdash;他被淘汰了。
因为他的动作迟缓，缺少杀伤力，因此球队经理不得不劝他离开。
经理对他说：&ldquo;你这副有气无力的样子，哪像是在球场打了20年的人？
法兰克，离开这里之后，无论你到哪里做任何事，要是不提起精神来，你将永远不会有出路。
&rdquo;　　法兰克被辞退后，一位名叫丁尼&middot;密亨的老队员把他介绍到新英格兰。
在那里，法兰克的月薪只有25美元，而过去他的月薪是175美元。
不过，法兰克并不气馁，他决心在新英格兰实现一个重要的人生转变。
在那个地方，没有人知道他的过去，法兰克默默发誓要成为新英格兰最具激情的球员。
为了实现这个愿望，他果断采取了行动。
　　法兰克第一次上场，就好像全身带电一样。
他强力地投出高速球，使接球的人双手都麻木了。
有一次，法兰克以强烈的气势冲入三垒，那位三垒手吓呆了，结果球被漏接，法兰克盗垒成功了。
当时气温高达39℃，法兰克在球场奔来跑去，在大家强烈的支持下，他挺住了。
　　这种激情所带来的结果，真令人吃惊。
第二天早晨，法兰克读报的时候兴奋极了。
报上说：那位新加入的球员法兰克，像是一个霹雳手，全队的人受到他的影响，都充满了活力。
他们不但赢了，而且是本季最精彩的一场赢球。
　　由于拥有激情，法兰克的月薪由原来的25美元提高到185美元。
　　在往后的两年里，法兰克一直担任三垒手，月薪最终加到750美元。
究其原因，法兰克自己说：&ldquo;因为我拥有了激情，没有别的原因。
&rdquo;　　后来，法兰克的手臂受了伤，不得不放弃打棒球。
他来到菲特列人寿保险公司当保险员。
整整一年多，他没有取得任何成绩，因此很苦闷。
后来一个朋友对他说：&ldquo;为什么不像打棒球那样做保险呢？
&rdquo;　　一句话让法兰克如梦初醒。
于是，他将在新英格兰打球的精神发挥出来，满腔热情地投入工作，于是一切又发生了改变。
再后来，法兰克成了人寿保险界的明星。
不但有人请他撰稿，还有人请他演讲，介绍自己的经验。
法兰克说：&ldquo;我从事推销已经15年了。
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我见到许多人，由于对工作充满激隋，他们的收入成倍增加；我也见到另一些人，由于缺乏激情而走
投无路。
我深信，唯有激情才是成功最重要的因素。
&rdquo;　　我们正置身在一个应该大有作为的时代。
生在这样的时代，我们应该庆幸自己有很多机会。
当然，在我们前进的道路上还有困难和挑战。
同样是面临难题，激情的勇者想的是如何设法化解，畏难者想的则是如何一停二看三回避。
一样的难题，一样的挑战，却有着不同的态度，这样不同的思想境界，必然带来不同的发展局面。
只要始终保持一股激情勃勃之气，便总是有着追赶、超越的机会；反之，则会错失发展的良机。
当然，这种激情并不等于头脑发热、盲目决策，更不等于随心所欲、为所欲为。
而是心要热，头要冷，步子要稳。
只有这样，才能实现又好又快地发展。
　　激情是人生的灵魂，是成功的基石，甚至比能力更重要。
激情提供动力，犹如&ldquo;火车头&rdquo;；激情加快速度，如同&ldquo;催化剂&rdquo;。
有激情的人目标明确，能摆正个人同社会、同他人的关系，富有责任感和敬业精神，始终对工作充满
信心，对前途充满信心。
　　大家可能听说过下面的小故事：三个人同时在造房子。
有人问他们在做什么。
第一个回答：我在砌砖。
第二个说：我正在建造房子。
而第三个人却说：我在建造世界上最漂亮的建筑、最完美的艺术。
同样的工作在不同的人眼中具有不同的特性，所持的态度也完全不同。
一种是积极的、主动的，对工作充满激情，另一种是消极的、被动的，做一天和尚撞一天钟。
由此产生的结果也就不同。
　　激情也是乐观自信的表现。
激情体现出一种积极的人生态度，一种不畏困难、坚持勇毅的工作精神。
在现实生活中，每个人都可能遇到困难和挫折。
消极地抱怨、逃避，是可怜的、可笑的，积极的态度是充满激情、微笑着去面对。
而每一次的困难和坎坷，都是对我们的意志和激情的最好磨砺和考验。
　　事实证明，一个缺乏激情的人，他的工作只能是消极被动的，干什么工作都感到厌倦、感到劳累
。
而一个有激情的人，无论他从事什么工作，都会认为自己所从事的是世界上最神圣、最崇高的职业，
因而能够积极主动、充满热情地工作，最终获得成功。
所以我们说，只有点燃我们工作的激情，我们才能获得财富，获得成功。
　　&hellip;&hellip;
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编辑推荐

　　揭示华尔街精英的致富秘笈，实现财富的自由之路。
　　华尔街以&ldquo;美国的金融中心&rdquo;闻名于世。
它是财富的聚集地。
是智慧的发源地，是我们向成功者学习的所在。
　　华尔街是一个让人向往的地方，无数的资产在这里交易，无数的精英在这里辛勤劳动。
作为金融家的天堂和企业家的乐园，其致富的奥秘吸引着越来越多追求财富的人。
《华尔街奇书：成为亿万富翁的8个致富秘笈》揭示了华尔街富翁的8个致富秘笈，每一个都能让你受
益终生。
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