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内容概要

　　《普通高等院校“十二五”规划重点教材·国际贸易系列：国际商务谈判》谈判是对外经济贸易
工作程序中必不可少的一个环节，在整个对外经济贸易活动中，每一次进出口贸易活动能否通过谈判
达到自己的目的，以及怎样谈判可以提高谈判效率，已引起了买卖双方的普遍关注。
如今，在国际社会中，任何交易都须经过艰难的谈判，尽管有时企业可以凭借商品的优质或价格的低
廉取胜，但交易的成败往往取决于谈判，而谈判结果就是买卖双方博弈的支付。
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编辑推荐

李朝民编著的《国际商务谈判》谈判是对外经济贸易工作程序中必不可少的一个环节，在整个对外经
济贸易活动中，每一次进出口贸易活动能否通过谈判达到自己的目的，以及怎样谈判可以提高谈判效
率，已引起了买卖双方的普遍关注。
如今，在国际社会中，任何交易都须经过艰难的谈判，尽管有时企业可以凭借商品的优质或价格的低
廉取胜，但交易的成败往往取决于谈判，而谈判结果就是买卖双方博弈的支付。
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