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内容概要

在当今的时代，销售无时不在、无处不在，它充斥着人们生活、工作、学习的方方面面。
小到个人，大到企业、组织、机构、行业乃至整个国家，都无法脱离开销售而存在。
销售是产品价值的体现，是利润形成的最终环节，是满足全社会的需求和欲望的手段，是促进社会进
步的媒介。
本书引用国内外销售名家的经典案例，旨在帮助销售经理提高销售管理的技巧和技能、提升销售业绩
。

 让我们一起向销售大师们学习销售的智慧和汲取成功的宝贵经验吧。

 祝愿所有的销售经理都能取得成功!
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编辑推荐

　  作为职业化的销售经理，良好的销售技能成就你卓越的销售业绩，卓越的销售业绩让你的职业生
涯永葆长青。

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<销售经理实用全书>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 5


