
第一图书网, tushu007.com
<<关系是喝出来的>>

图书基本信息

书名：<<关系是喝出来的>>

13位ISBN编号：9787540458140

10位ISBN编号：7540458143

出版时间：2012-11

出版时间：湖南文艺出版社

作者：姜得祺

页数：272

字数：260000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<关系是喝出来的>>

前言

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<关系是喝出来的>>

内容概要

　　本书从如何做好准备以请到目标客人来赴宴、如何准备酒水、客人到场之后如何安排座位、点菜
等酒局人所必须做好的各个环节入手，层层剥离，为读者详细阐述应当注意的细节。
作者通过睿智、幽默的文字，大量生动的小故事，将知识性、趣味性有效地融合在一起，使读者能够
做到即学即用，短时间内提升自我的社交能力。
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作者简介

　　姜得祺（原名姜德其，网络名：暗地黑羊），情感咨询师、内地新锐情感作家。
对心理学有着独到的研究和见解，长期以独特的视觉关注个体心理、情感、婚姻的发展，先后在《北
京青年报》、《北京晚报》、《京华时报》等发表上百篇作品。
曾经为多家世界500强企业进行员工心理咨询、励志培训。
新浪、搜狐、天涯、网易等驻站专栏作家，现在成立文化公司并任主编职务。
代表作品主要有：《每天读点好玩的博弈论》《人脉就是财脉》《中国饭局里的潜规则》《现在，我
们接管世界：马克?扎克伯格传》等。
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章节摘录

版权页：今日多少事，都在酒局中在中国，很多生意往往不是在商场中谈成功，而是在酒局的觥筹交
错中完成的。
因此，吃饭成为商战中不可分割的一部分。
看似在酒局上谈笑风生，推杯换盏，实际上是一次次进与退的无烟战争。
要在这场战争中取得胜利，就得知己知彼，做到有备而来。
做任何事情都有一定的目的和动机，请客也是如此。
商业请客无非有两个方面：一是为了达成商业目的，二是为了巩固增进感情。
请客的对象要清楚，请客的目的要明确，然后就是怎么请客、请在什么地方、花销额度、请客要达到
什么效果，当这些问题都明确了，所有的问题就不再是问题了。
首先，要确定邀请对象。
待对象确定之后，再根据与客户的关系决定请客的正式性或者非正式性、宴请的档次以及花销的额度
等等。
如果是尝试性的沟通，则可以先正式地邀请，等熟悉之后再非正式地邀请，这样显得亲切。
如果认识很久了，邀请依然显得很正式，就会给人一种陌生感，不利于沟通交流。
如果邀请成功，那么一定要在前一天再进行确认，以免对方有其他事情要处理，或者忘记了你的邀请
。
确认的时候，一定要明确告知请客时间、地点、同席的人员等。
如果邀请的人不是很熟悉，可以打给相应的中间人请他代为转达，免得由于陌生而冷场。
酒局之后，根据客户喝酒的程度提前做好准备，看是否需要安排车送回家。
业务人员请客户吃饭，一定要懂得酒局中的一些礼仪，以免发生尴尬。
如果一些客户不是非得请客才可以谈成单子，那么就不要请客，等到时机成熟了再请不迟。
在酒局上，酒量好当然加分，喝酒劝酒能够迅速拉近双方距离。
如果不能喝或酒量差，就要事先想好应对的方式。
无论如何，自己都必须在席间保持相对清醒，使饭局能够愉快地进行。
客请了，事顺利地办了，这是设宴者的初衷。
如果要实现这一目标，就要学会提前巧妙布局。
做到合情合理却又水到渠成，一切都在掌握之中。
让他人在不知不觉、舒舒服服中进入你的酒局，并且顺着你的意思开开心心地“吃”下去、“喝”下
去。
如果你的酒局一开始就引起了对方的怀疑或警觉，那你就打草惊蛇了，不能成功不说，更有可能让对
方将计就计，反而让你入了他的局。
让对方顺利进入你的局的关键就是投其所好，抓住对方的特点，特别是对方的弱点或者是感兴趣的东
西，加以巧妙利用，一环扣一环，环环相扣，犹如天罗地网，令对方防不胜防。
如此巧妙的布局再加上你的主动出击，往往能一举获胜，实现你的宴请目的。
小于夫妻俩结婚三年，还一直租房住。
这次赶上单位福利分房，小两口心想，怎么也得争取到一套房子，否则错过这次机会，下次分房还不
知道什么时候呢。
单位分房的事归房管处钱主任管，小于夫妻俩打算请钱主任吃饭，等酒过三巡，主任心情好且放松戒
备时再提。
可问题是，大家都想分房，自然都会想到找钱主任帮忙，钱主任肯定“早有防范”，怎么才能请动钱
主任呢？
两口子左思右想终于想到，钱主任最喜欢喝红酒，并且对红酒颇有研究。
夫妻俩一狠心花两千多元钱买了两瓶法国红葡萄酒，就去邀请钱主任了。
小于说：“主任，不知道您明天有没有时间？
有点事想请您帮忙。
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”“什么事啊？
如果是分房的事，你就别提了，这我得公事公办。
”钱主任果然早有防备。
“哪能啊，领导，知道您是铁面无私，我哪敢啊！
这不是我老婆的同学从国外回来，送给我们一瓶酒，您说我们俩哪懂那个啊，就想请主任帮忙看看，
要是一般的，我老婆就做红酒鸡翅了。
”“这行，我给你看看吧。
”“那就先谢谢主任了。
明天，我让我老婆做桌下酒菜，等候主任赏脸啊。
”在酒桌上，钱主任仔细看了那瓶酒，说是好东西。
小于把酒拿到一边，便开始闲话家常。
席间，小于注意到钱主任的眼睛不时地瞄向那瓶酒，心中有底了，却也不道破，只在言语间讲两人的
难处，说是父母还在乡下，没法接到城里尽孝道。
主任对此深表同情，说是知道他的难处，还说会将他的特殊情况向上级领导反映。
临走时，小于硬是将红酒赠予主任，说自己也喝不出什么味道了，还是让懂它的人来品尝。
钱主任半推半就收下了，承诺会向上级反映他的情况，让他们放宽心。
果然，一个月后，小于夫妻俩如愿搬进了宽敞的新房子——单位分给他们的一套两室一厅的房子，这
其中钱主任功不可没。
小于夫妻俩请钱主任吃饭，丝毫不提让他帮忙的事，只是预先了解了对方的嗜好，勾起对方的兴趣，
然后在此基础上摆事实，诉说家中的难处，对方自然不会无动于衷。
最后再顺水推舟，送上对方心心念念的红酒，并得到了对方的承诺，这酒局的目的算是达到了。
对方收了礼，也回了情，小于分房的事最终尘埃落定。
请人吃饭，一定要巧妙布局。
布局时要注意投其所好，只有这样才能事半功倍。
你必须让对方心甘情愿地来赴宴，甚至主动提出帮你成事，否则你即便再怎么投入，对方也不一定领
情，这样你的设宴就会变得毫无意义，你的最终结局可能就是“赔了夫人又折兵”。
所以，请客吃饭要细心思量，找到最好的切入点，并且做到滴水不漏，让对方找不出丝毫破绽，这样
他才会在不知不觉间上你的“钩”。
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编辑推荐

《关系是喝出来的:酒局应酬实用智慧》编辑推荐：中国无事不在关系之中，关系无不在酒桌之上。
搞的定酒局才有成功的可能。
社会有源远流长、各具特色的酒文化，却没有切实有效地酒局指导，《关系是喝出来的:酒局应酬实用
智慧》成功弥补了这一领域的空白，早就一部经典作品。
书中照顾到酒局中每一个细节，在叙事、讲解中做到了细致入微，极具实际操作性。
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