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前言

认识俞先生是在两年前。
    某一天，我们俩在一起喝茶，他轻描淡写地告诉我，他正在写一本关于这个行业的小说，我当时暗
自惊讶，一个做了多年的职业经理人哪里抽得出时间呢？
而时隔两年，他居然真的不声不响地完成了这本书。
说来惭愧，我虽已在各医药刊物发表文章百余篇，可至今仍未静下心来整理出—本属于自己的书，想
到这里，心中敬佩之情油然而生！
我知道，写作是—件苦差事，需要耐得住寂寞，需耍心底有不懈的追求，对于在医药领域里做销售的
人来讲，实属难得。
    国庆前夕，我们在深圳共同参加—个朋友的茶庄开业时又一次见面，俞先生告诉我书要出版了，想
让我写_篇序，我爽快地答应了。
    《医药代理商》是一部让我感到很亲切的小说，因为或多或少，小说主人公木强身上也有我的影子
，确切地说，木强是成千上万个从事医药代理人的缩影。
他是—个从最底层、最一线的医药销售工作中成长起来的普通孩子：贫穷、善良、实在、勤奋，他没
有特别远大的理想，也容易满足，和—般人—样有七情六欲，也有自己的脾气。
他想历练自己，想接父母到城里，但也和无数人—样，时常感到迷茫⋯⋯正是这样—个人，从职业生
涯的第一站第三终端的销售工作做起，先后经历了医院销售、招商工作、合作创业等工作环境，在医
改大背景下，木强身上折射出了千千万万个医药代理商及销售人员的工作状态与生存状态，也揭示了
医药代理这个行业的业务模式、赢利途径、销售方式等。
    也许医药代理这行业很多人并不是太熟悉，而且在时代的推进中，政策不断地变化，医疗代理这个
行业在近几年变化非常大。
与医药代理商直接相关的政策，例如基药制度、招标、两票制、流通环节管制等，随着主人公木强的
职业成长而—个个出台，伴随着木强工作内容的转换，医药代理模式正悄然发生着变化，这种变化至
小说结尾仍没有达到尽头，仍在继续。
    在中国，医药营销主要分为三种模式：一是自建终端队伍进行推广销售；二是通过代理商推广销售
；三是通过医药批发企业推广销售。
本文反映的就是省级代理商的业务模式及工作特点。
而中国4000多家药企中，有80％主要是通过招商销售产品的；剩下的20％药企中还有一半有招商业务
，因此，这本小说揭示的群体工作、生活现状具有一定的代表l生。
    我不得不提出，由于社会精神归宿的整体缺失，社会环境日益物质化、庸俗化，而这也深深影响到
这—群医药工作者；同时，在现实中，我认为医药代理商作为医药健康事业的主要推动者之一，受千
年儒家文化熏陶，雅致者也不在少数！
    小说花了大量的篇幅叙述了木强的情感历程和他的女人们，他和这些女人之间发生的奇奇怪怪的事
隋，真实揭露了木强作为普通人的精神世界，同时也体现着他的许多“不普通”。
用他自己的话来说，自己也是庸俗的，“不过是红尘里庸俗得稍微有点雅致而已”。
    这是一本雅俗共赏的书，无论是医药从业者，还是非医药从业者，都能从这本书中看到医药代理商
这样一个群体的业务、工作、生活、所思所想，透过他们看到社会的另一面众生相。
这也是一本职业辅导的书，无论是刚进入工作岗位的初级工作者，还是已经有过若干年工作经验的中
高级工作者，看完这本书都会有所启迪。
木强的勤奋、销售技巧及升迁路径等都会给初级者活灵活现的榜样及激励，而中高级人员不但可从木
强遭受职业陷害以致愤而离职的事件中获得启发增强防身术，亦可从小说中另—个重要角色余卫华给
木强的教导中汲取发展思足各：“老板只能给你舞台，却给不了你的未来。
”    祝愿俞先生《医药代理商》小说发行顺利，祝愿各位亲爱的读者阅读愉快！
    杨昌顺    2012年11月21日凌晨2点30分于杭州

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<医药代理商>>

内容概要

这部小说分为四个部分:
第一章：木强步入医药行业，他带着女友孔沫沫来到一个陌生的小城从事药品销售工作，木强一直努
力打拼，从销售员做到了区域负责人，刚有成效，却被年轻有为的老总洪启千提为医院代理。

第二章：木强进入大城市，开始和医院打起了交道，在木强事业的重新开始，新上任的部长却处处打
压自己，他在和医院的沟通中也存在很多问题，但是他都在克服和忍耐。
在一次预谋中，女友孔姗姗离开了自己，木强崩溃了，离开了这家自己奋斗多年的公司。

第三章：木强开始创业。
精明的医药代表佘卫华给了木强很大的帮助，合作对象是洪启千的同学和对手聂子刚，聂子刚对他亲
切又陌生，他认识了一个刚毕业很文艺的女孩莫涓，但是他对自己现在的爱情表现出了很矛盾的一面
。

第四章：两年后，木强的创业见了成效，聂子刚开始处处限制他，因为利益，也因为其他。
聂子刚的高明和很多不可预见的问题，他决定选择离开。
于此同时，孔姗姗离开自己的阴谋也浮出了水面。
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作者简介

俞方权，男，70后，安徽含山人，高级企业管理人，营销策划人，从事医药行业多年。
现在江西同德医药有限公司工作，是一名他是诚恳的从事医药行业的工作人员。
爱生活，对待生命认真。
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章节摘录

1    雨一直在下，已连下几天，下得莫名其妙，没有一点个性，到处滴滴答答。
木强看着一大堆塞在洗衣机里的衣服，脑袋乱作一团。
也不知道这场雨下到什么时候是个头，关键是快没衣服换了。
昨晚同几个哥们打完麻将已经凌晨两点多，刚醒来。
他想去冲一个澡，然后再吃点什么，此时的胃里却翻江倒海。
他坐在靠街的米粉店里，要了一碗汤。
他一边观雨，一边狠狠地把烟吸入肺部，却还是吸不出烟味儿，想是昨晚被那帮无赖灌多了。
也不知自己后来是怎么爬上床的。
快十点了，小餐厅空空荡荡的已经没有什么人。
店老板窝着身体整理着抽屉里零零碎碎的票子，而他身材臃肿的妻子，坐在窗前，手托着下颌百无聊
赖地看着外面的雨。
    喝完没滋没味的汤，他顺手拿了—份上面沾满了油腻的晨报。
想看看什么，却什么也看不下去。
外面的雨越下越大，—切都模模糊糊。
    —个年轻女子走进餐厅。
自衬衣内隐隐透露出黑色胸罩，一条黑色超短群下露出让人心旷神怡的白色朋肤，走路的足音像极了
屋檐滴落的雨声，让人无端的厌烦。
看着她点了几个鸡蛋和一碗乌鸡汤，木强觉得她很会保养自己。
下意识又多看了她—眼，正好碰上她散漫的刘海下肆无忌惮的眼睛直直盯着这边，那眼神活像是站在
讲台上的老师淡定地停下手中的粉笔看着下面正在做小动作的学生。
木强落荒而逃，出了门长长地舍予了口气。
    来电话时，整个城市还在倾盆大雨，木强正打车前往与朋友约好的商城，铃声想起，手机屏幕上显
示—个陌生号码，木强看了—眼，然后放下，很快那头又打了过来。
    “知道我是谁吗？
”—个女人的声音。
    “不知道。
”    “忘得挺快呀。
”    “那你是？
”    “美女‘菜地’。
”    “你好啊，美女，找我有事？
”    “难道找你还要义务性的吗，想找就找，想见才见？
”她咄咄逼人。
    有一次通过视频看到她的一瞬间，就莫名地对她有了种亲近感。
飘逸而略略弯曲的头发、悠然的眼神和微笑里那种玩世不恭，就开始对她充满了一种欲知的渴望。
    “好长时间没见到你上线了，最近忙吗？
”    “还好，瞎忙。
”他在路边下车。
    “对了，下午我带你去玩漂流！
”她说得不容商量。
    “这么大的雨去漂流？
逗我玩吧，美女。
”    “谁逗你玩，我在很认真地和你说话，下雨天很刺激的。
”    “就我这一大把年纪，就不和你折腾了，抱歉。
”    雨越下越大，木强的裤脚已经湿透。
    “你该不会是在这积满水的大街上漂流吧？
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”他开玩笑问，随手点燃—根烟。
    “爱去不去，我自己玩！
”她挂了电话，好像他们很熟。
    木强拿着电话—头雾水，真是无厘头，他想。
    木强在这个城市生活不久，在这儿没多久就被“随缘”网吧主管章起跃怂恿，和她联系上了，到现
在都不知他的居心何在。
    他的业务刚起步，一个月的大部分时间都待在出租屋里，守着女友陌沫。
而他觉得自己是—个胸无大志的人，过着闲散的生活，偶尔地站在天桥上看肤色各异的美女，或在电
脑前写上一点自己的小悲喜。
虽平淡，他却心满意足地享受着这样波澜不惊的生活。
至少现在他对物质没有那么强烈的欲望。
    陌沫说他是—个没出息的男人，对物质没有期望的人是真正的庸俗。
庸俗的解释在她那里很哲学，他无法理解。
这是她一年后的话，他却没有意识到陌沫的变化。
    这段时间他和“菜地”聊得很欢，仿佛相识的美好从过去跨越多年才接近当下，显得珍贵。
人生地不熟时，是她拉近了他与这座小城的距离，木强开始慢慢适应异乡的环境，改变了他对这个陌
生城市的不安与恐慌。
小城由此在他的心中越发变得生动可爱。
    章起跃的意思是这次必须去。
    “去你的头，她晚上约我喝咖啡呢。
”木强掐灭了烟对着他的胸口就是一拳。
    “那也行，我估计在武上那个地方你也玩不了这刺激的玩意。
”章起跃一脸的坏笑。
    上了2路公交车，想着某剧中轻舞飞扬与痞子蔡在咖啡店前见面的情景，那个长发飘逸的女主角⋯⋯
木强满心欢喜。
    站在深绿色欧洲式建筑风格的咖啡店前，他有点心跳加速，侍者很优雅地给他鞠了一躬。
生意挺好。
落地玻璃窗前，三三两两的情侣小口啜饮着，带着隐约的快感，正努力优雅地摆弄着锃亮的瓷杯，从
对方飞扬的神态里感受着小资的情调。
他环顾了下四周，靠窗的位置处，站起的女孩似乎在朝他招手。
叶子比视频中漂亮，素面朝天，笑起来鼻梁上有浅浅的V形条纹，嘴角微微上翘，柔软的棕色卷发遮
住了两边的脸颊，比轻舞飞扬更骨感一些。
    P2-4
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后记

初写这篇小说在2007年，写了五万字左右，后因种种原因，未能坚持。
2009年年末的一天，突然有了一个强烈的愿望，是不是要给自己留下点什么？
那些曾经发生在身边的关于医药行业的故事，我急切地想通过什么表达出来。
于是下定决心一定要完成这个愿望。
所以，在每个夜深人静的午夜，我打开心扉，对着满屏的文字，与它们同快乐、同悲伤！
    即使头发开始掉落、手指开始发麻，我也在思索着我的生活，敲击着手下的键盘。
就像女人十月怀胎一朝分娩—般，终于，我有了自己的“孩子”，过程虽然艰难，却很幸福。
    医药代理商是我的职业，也是我的标签，我写它，仅仅是想记录一些我看到的、接触的事，而木强
的几段感情经历中折射着整个医药代理行业这些年来的发展历程。
侧边描述了医药代理整个行业从低端市场到高端市场销售的发展过程，也展现出主人公“木强”面对
人生不断认知和感悟生命的过程。
每个故事既有它的独立性，又有它的完整性。
是主人公木强从自身的经历开始了这一段的人生旅程。
每个从事这个行业的人士都能在其中或多或少找到自己的影子，收获自知。
无论是木强有点颓废的生活方式，还是工作时充满激情的人生态度，以及他在销售上的成熟或不成熟
的做法，只要能让还在从事这行的人悟出点什么，也就足够。
    无论如何，呕心沥血却无怨无悔，终于完成了一生中—件很重要的事。
为自己加油！
为这个行业美好的明天加油！
    在此，由衷地感谢这么多年来，对于作者生活和事业上提供帮助的以及这本书得以出版的所有人：
明瑞勤、涂苏婷、赵琳⋯⋯特别感谢老乡王红伟先生的厚爱与支持，没有他的鼓励也就没有这本书，
再次对他表示敬意！
还有那些在我生命里给过我指导的所有人，在此一并谢过。
    俞方权    完稿于2012年11月19日
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编辑推荐

俞方权的小说《医药代理商》是一本雅俗共赏的书，无论是医药从业者，还是非医药从业者，都能从
这本书中看到医药代理商这样一个群体的业务、工作、生活、所思所想，透过他们看到社会的另一面
众生相。
这也是一本职业辅导的书，无论是刚进入工作岗位的初级工作者，还是已经有过若干年工作经验的中
高级工作者，看完这本书都会有所启迪。
木强的勤奋、销售技巧及升迁路径等都会给初级者活灵活现的榜样及激励，而中高级人员不但可从木
强遭受职业陷害以致愤而离职的事件中获得启发增强防身术，亦可从小说中另—个重要角色余卫华给
木强的教导中汲取发展思足各：“老板只能给你舞台，却给不了你的未来。
”
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