
第一图书网, tushu007.com
<<卖产品先卖自己>>

图书基本信息

书名：<<卖产品先卖自己>>

13位ISBN编号：9787538735765

10位ISBN编号：7538735763

出版时间：2011-10

出版时间：时代文艺

作者：林国风

页数：256

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<卖产品先卖自己>>

前言

　　前言　　一个观点可以改变一个世界，一个好的理念可以塑造你的一生。
你很荣幸能成为一名推销员，这个行业是最能锻炼人和塑造人，只要你坚持正确的理念指导，经过几
年的摸爬滚打，你也必然能成为一名优秀的推销员。
　　在商言商，说到推销就谈如何成为一名优秀的推销员。
推销员是在卖产品，不错，然而&ldquo;世界上最伟大的推销员&rdquo;乔?吉拉德要告诉你：&ldquo;你
一生中卖的惟一产品就是你自己&rdquo;，他曾连续12年荣登&ldquo;世界吉尼斯记录大
全&rdquo;&mdash;&mdash;世界销售第一的宝座，他之所以保持这个世界汽车最高个人推销记录至今
无人超越，这句话可谓是他浓缩了一生的精华。
日本&ldquo;推销之神&rdquo;原一平的经历也非常坎坷，在他遇到一位高僧之前他的推销也是节节不
顺。
而高僧给他的指点是：&ldquo;人与人之间，像我们这样相视而坐的时候，一定要具备一种强烈的吸引
对方的魅力，如果你做不到这一点，也就没有什么前途可言了&hellip;&hellip;一个推销员之所以难成大
器，最主要的原因可能就在于不能超越自己&hellip;&hellip;年轻人，推销之前，先推销自己吧！
&rdquo;高僧的一席话使他如同迷航的舵手看到了导航的灯塔，思想的顿悟引导了行动的改变，使他从
此走上了一条自信天成的保险推销之路。
从这些推销大师的成功经历中，我们看出，一个推销员的质性成长的历程，是一种修身炼性的过程，
一个推销员如果不能成功，很大程度上是因为未能通过这样一段类似的人格成长考验吧！
　　我们认为，优秀推销员，不一定非得要俊男靓女，也不一定是能言善道，他们宝贵的财
富&mdash;&mdash;是拥有永不言败的推销精神、好的推销方法和技巧，还有他们良好的个人素质和声
誉，他们关心的是：&ldquo;最大的障碍就在于能不能超越自己&rdquo;；陈安之也说：&ldquo;每一个
全世界最顶尖的销售人员所销售的产品，不是产品本身，而是他自己&hellip;&hellip;顾客在买产品之前
，一定先买这个营销代表，当他喜欢你，了解你之后，才开始选择产品。
&rdquo;这样，推销员就不再担心自己的产品卖不出去，而是如何更好地为客户服务&hellip;&hellip;　
　确实，推销是向顾客提供利益的工作。
推销员必须坚信自己产品能够给顾客带来利益，坚信自己的销售是满足顾客需求，服务好顾客，这样
你才能说服顾客，赢得顾客。
反之，推销员对自己的工作和产品缺乏自信，把销售理解为求人办事，看顾客的脸色，听顾客说难听
话，那么，这样的销售员将是一事无成的。
一流的推销人员要全神贯注地面对顾客，倾听顾客的需要，然后根据顾客的反应来搞好推销。
一个优秀和敬业的推销员应坚持的信条是：要用真诚去感动客户，用勤奋去赢得市场，还有就是负责
，对老板负责，对客户负责，最后是对自己这份推销职业负责。
　　所以，作为推销员，你永远要记住，不是因为有些事情难以做到，我们才失去自信，而是因为我
们失去了自信，有些事情才显得难以做到。
换言之，推销员不是因为你的产品卖不出去，而是你首先没有把自己推销出去。
因此，我们坚信&ldquo;卖产品就是卖自己&rdquo;是一个很好的推销理念，能够成功你推销生涯一个
重要的推进器，拥有它，你就能够自信天成地推销自己。
这个理念能够为广大推销员所接受并学以致用，尤其是对新推销员来说，本书就是一场很好的培训课
。
　　本书观点鲜明，说理充分，例证丰富，尤其是加入一些耐人寻味的寓言故事和实际工作中推销案
例，两相结合，使得本书非常具有可读性，又有很强的操作性。
同时我们在书中介绍了许多新的推销方法和技巧，加上很多著名推销专家的现身说法，又使本书具有
很大的权威性。
还有，书中有一部分练习课和训练方法，是针对推销员某些不足的方面设计的，或者是需要强化的方
面，有的练习放在具体的题下，有的则放到每章的后面，既有针对性，又可以加深对本章的理解，并
能使推销在实际工作中进行检测。
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内容概要

　　推销员是一项很光荣的事业，我们不仅卖的是产品，更是卖自己，要相信自己就是世界上最好的
产品，拥有这样的理念，你的推销事业才会蒸蒸日上。

　　《卖产品先卖自己》是为推销员而写的，主要针对新加入推销员行列的，书中介绍了许多新的推
销方法和技巧，加上很多著名推销专家的现身说法和实际案例，又使本书具有很大的权威性和可操作
性。
还有，书中有一部分练习课和训练方法，是针对推销员某些不足的方面设计的，或者是需要强化的方
面，有的练习放在具体的题下，有的则放到每章的后面，既有针对性，又可以加深对本章的理解，并
能使推销在实际工作中进行检测。
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作者简介

　　林国风，对外经贸大学在职MBA，营销培训讲师，曾在国家某部委工作，先后在多家美韩高科技
外企，跨国企业担任过市场总监等高管职位，著有《联邦快递11条》等书，现个人创业。
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