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前言

精英人物的暖意    写完本书最后一个字，就像是要和戴蒙告别。
    依依不舍。
    笔可以停下来，但思想却无法静止。
戴蒙的点点滴滴始终萦绕在心头。
    写作的过程就像是和戴蒙一起去旅行，或者是一次彻底的促膝畅谈，对面而坐，可以在看着他的表
情的同时聆听着他的声音，在感受他的情绪的同时感悟着他独特的智慧。
    这个过程充满暖意。
    我希望能够将这种暖意传递给每一个想了解他的人。
    事实上，在我们每个人的人生旅程中，都有被精英人物温暖的经历。
    他们对事业的深刻认知能够指引我们避开繁杂的职业丛林，他们对生活的灵性感悟能够赋予我们辨
识生活形色的慧眼，不管他们是否有意，我们都已经将他们当成精神导师。
    精神上有导师的人不会迷茫。
    于我，我会想起姜总和孙总。
    姜总总是能提纲挈领地对生活和工作轻松驾驭，她的思想光芒总是能在我困惑时帮我找到方向。
孙总以积极、乐观、追求完美的做事风格和坦荡、热情的处世胸怀赢得了我的追随。
    于你，你肯定会想起那些让你感动的人。
他们始终在温暖着你，并成为你的榜样。
    我们只有被温暖，人生才不会寒冷。
    而现在，戴蒙就是氤氲在你我周围的热流。
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内容概要

本书讲述了银行家杰米·戴蒙大学毕业进入金融行业到最终带领摩根大通击败自己的老东家花旗银行
，凭借自己的充分准备在次贷危机中扩展自己的商业版图，从而一跃成为金融帝国新帝王的传奇励志
故事。

该书语言平实凝练，用客观、冷静的视角向读者展示了处于世界金融中心的华尔街精英们的职场经历
，对于杰米·戴蒙从业人生的叙述，以财经传记的记叙顺序展示了一个职场人的奋斗史，内容涉及金
融行业运作的方方面面，对于企业管理者、职场工作者都有很好的启示作用。
想要了解金融巨头们不为人知的私人恩怨以及他们应对市场风云变幻的排兵布阵的金融业从业者更是
会有意想不到的收获。
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作者简介

黄鲜，著名财经作者，积十年之功研究华尔街，擅于从普通的财富现象中做深度挖掘，用独家视角透
视以花旗银行为首的华尔街众多金融巨头的发展内幕，更能深刻理解国际资本大鳄与普通大众的关联
秘密，被称为“脱掉资本贪欲最后一件内衣的理性研究者”。
著有《花旗巨无霸——谁在操控我们的财富》

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<从毛头小子到华尔街国王>>

书籍目录

第一章 翩翩美少年
 1. 志向决定未来
 2.
确保下属忠诚
 3.
能力才是实力
 4.
读懂上司心思
 5.
不要拉帮结派
第二章 谁人成王谁败走
 1. 人情政治大于天？

 2.
管好你的嫡系
 3. 别带着不满工作
 4.
理性对待冲突
 5.
坦荡才能赢
第三章 我不只是成本杀手
 1. 主动道歉方显风度
 2. 谨慎寻找梦想的舞台
 3. 个人魅力赢得追随
 4. 恢复盈利才能崛起
 5. 排除风险储备能量
第四章 有一种招叫无招
 1. 施展谈判的艺术
 2.
应该任人唯贤
 3. 身体力行才有说服力
 4. 只相信数据本身
 5. 抓住机会跳龙门
第五章 围攻之前先围观
 1. 业务底蕴决定一切
 2.
远见决定生死
 3. 金融帝王末日将至
 4. 要有预见危机的眼
 5. 又惊又喜的猜想
第六章 玩投机要靠实力
 1.
危机中会打猎
 2. 生意人只看利润
 3. 有余粮才是赢家
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 4. 数字并不代表风险
 5. 危难中有拯救者
第七章 我们应该干掉花旗
 1. 抓住机会壮大自己
 2.
好口碑很关键
 3. 玩的是战略布局
 4. 托次贷危机的福
 5.
市场只记得第一名
第八章 用商业常识做生意
 1.
学会成本控制才能出师
 2.
透明文化带来巨大力量
 3. 凡事都要做到最好
 4. 用商业常识做生意
第九章 华尔街上的新帝王
 1. 花旗丢失了权力杖
 2. 站在帝国的最顶端
 3. 其实他有最忠诚的心
 4. 假如让威尔重新选择
尾章
摩根大通的中国版图
后记：精英人物的暖意
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章节摘录

股票经纪人一个好工作。
一个好工作的标志不是你能挣多少钱，或者有多大的面子，而是你愿不愿意将这门工作传递给你的后
代。
古代武林大师之所以神秘兮兮地将独门绝技传授给儿子，甚至连女儿都没有资格学，那就是因为老爷
子觉得自己家的这门武术是个好东西。
戴蒙鼓励年轻的员工给他打电话。
管理学大师德鲁克曾说：一线管理者是企业的基因。
一线的年轻人更是基因。
任何有关公司的信息都会被他们首先感知。
接触他们就等于接触了最鲜活的一线信息。
同时戴蒙也希望通过倡导这种无障碍的沟通状态让他们觉得公司的高层具有亲和力。
只要是工作上的事情，你就可以去敲首席执行官的办公室。
什么是开放的办公环境？
戴蒙给出的答案是：一个陌生人无意之中闯入摩根大通的会议室，在众多参会人员中，这位陌生人不
能看出来谁是真正的头头。
华尔街的人开始臣服。
这很符合一个帝王获得权力的过程：先是利用过人的胆识和智谋积蓄力量，再是在群雄并起的时代里
获得领先，然后在民众需要的危机时刻挽救人民于灾难之中。
然后接受顶礼膜拜。
帝王大业终于完成。
戴蒙就设这么干的，这让他无限接近华尔街新帝王这个宝座。
人民已经忘记了退休了的威尔。
也忘记了花旗。
忠于工作、公司和原则的人才会真正地坦荡。
而坦荡的内心正是透明文化的必需品。
任何管理者都需要建立领袖理念。
所谓领袖理念，就是要做到最好。
理想有多远，企业就能走多远。
如果管理者在思想上都不敢想，那么行动上肯定做不到。
这是世界范围内各个领域领袖级企业留给我们的经验。
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媒体关注与评论
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编辑推荐
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名人推荐
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