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内容概要

　　每个人每天都在推销自己&mdash;&mdash;自己的思想，自己的产品或自己的服务。
《软销术》提供了一种新的推销方法，其着重点在于形成动机、勤于沟通、建立关系网和提高自我形
象，把你的个人推销活动推向成功。
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作者简介

　　蒂姆&middot;康纳（Tim Connor），美国人，康纳资源集团有限公司董事长，为国家认证的职业
演说家，有《软销术》等。
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章节摘录

　　为什么说推销是一种伟大的职业　　在人类社会活动的各个领域中，没有任何一个领域会像推销
那样能为一个有抱负的人，在没有任何劳动资本的情况下，提供发财致富的机会，或者比较有把握地
为他铺平通向富裕的道路。
年龄因素在推销活动中无足轻重，但心态和人格确是最关键的。
　　在我培养起来的获得成功的推销人员当中，最小的才只有17岁，最大的已有65岁。
无论是男人还是女人，也不管从前从事什么职业，只要经过激励和一定的培训，在新的生涯中用不了
几年的工夫就会获得相当高的收入。
这其中的奥妙就是他们学会了热爱他们的工作。
当他们说&ldquo;我是一个推销员&rdquo;这句话的时候，都有一种骄傲感。
每个选择推销作为职业的人都有可能通过努力来表现出自己的尊严、自己的威望和自己的声誉。
　　推销是一种伟大的职业的原因在于：　　1．你能够确定自己将来的收人数额并实现之。
　　2．你能够通过自己高明的运作抵制通货膨胀。
　　3．推销是一种很有趣的活动，当你成为行家里手时，你就会享受到它那无穷无尽的乐趣。
　　4．你的个人安全能够得到保证。
有朝一日人的万贯家私可能丧失殆尽，但是作为一个推销人员，如果他能以适当的心态卷土重来，他
还会重新获得大量的财富。
　　5. 沿着你所选定的道路前进，你会得到出人头地的各种机会。
　　6. 由于你知道如何去说服别人，你也就具备了影响你的家庭成员和那些与你关系密切的人的生活
的能力，使他们的各个方面得到改善。
　　7．你会抓住人生的主攻方向，放弃那些于社会、于国家、于市场竞争和企业自由经营制度无关
紧要的服务。
　　你会暴露自己　　通过你所结交的朋友就能够知道你是怎样的一个人。
　　通过你讲话的方式就能够知道你是怎样的一个人。
　　通过了解你是怎样利用闲暇时间的就能够知道你是怎样的一个人。
　　通过你花钱和支配时间的方式就能够知道你是怎样的一个人。
　　通过你的穿戴就能够知道你是怎样的一个人。
　　通过你承受压力的精神状态就能够知道你是怎样的一个人。
　　通过你所嘲笑的事情就能够知道你是怎样的一个人。
　　通过你在唱片中的录音就能够知道你是怎样的一个人。
　　通过你走路的姿势就能够知道你是怎样的一个人。
　　通过你津津乐道的事情就能够知道你是怎样的一个人。
　　通过你忍受挫折的表现就能够知道你是怎样的一个人。
　　甚至通过吃饭时的一举一动这样微不足道的小事都能够知道你是怎样的一个人。
　　&hellip;&hellip;
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