
第一图书网, tushu007.com
<<做合格的农民经纪人>>

图书基本信息

书名：<<做合格的农民经纪人>>

13位ISBN编号：9787538152791

10位ISBN编号：7538152792

出版时间：2008-3

出版时间：辽宁科技出版社

作者：辽宁省科学技术协会 编

页数：94

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<做合格的农民经纪人>>

内容概要

建设社会主义新农村，是党和国家从贯彻落实科学发展观、构建社会主义和谐社会的全局出发作出的
重大战略部署，是我国现代化进程中的重大历史任务，是解决“三农”问题的重大举措。
科协作为党领导下的科技群团组织，不仅要积极参与到社会主义新农村建设的伟大事业中，而且必须
发挥自身优势，在促进农民素质全面提高这一新农村建设的基础工程中大显身手，有所作为。
    毋庸置疑，建设社会主义新农村是一个长期的全面的目标，既要靠党的政策，又要靠科学技术。
我们必须树立以农民为主体的观念，想农民所想，急农民所需，从根本上促进“三农”问题的解决。
目前，当务之急是把建设社会主义新农村的实用新技术及时送往农村，让每家每户都能有一个“明白
人”，真正掌握一两项技能，不断提高依靠科学技术致富的本领，给农民带来看得见、摸得着的实惠
。
这是各级科协组织应尽的职责，也是我们的最大愿望。
为此，辽宁省科学技术协会决定组织编写《建设社会主义新农村科技丛书》，在满足广大农民朋友需
要的同时，也为广大科技工作者服务“三农”搭建一个有效平台。
    《建设社会主义新农村科技丛书》涵盖种植、养殖、果树、林业、水利、农机、土肥、植保、农副
产品加工、生态能源、储运保鲜、设施农业等实用新技术以及经纪人培养、农村专业技术协会发展及
经营等内容。
在编写的过程中，我们积极发动省内外农业科技领域的专家、学者，努力用通俗的语言，把国内外最
新的优良品种和实用技术深入浅出地撰写出来，尽量做到介绍的技术具体、完整，有可操作性。
为了便于广大农民尽快掌握这些实用技术，加深对问题的理解，以便更好地推广应用，本套丛书系统
地介绍了一些基础知识和一些常规性的优良品种，而且每本书都自成体系。
在选题和编写的过程中，我们十分注意的内容的科学性和实践性。
对一些没有经过严格实验，把握不大的品种，我们都严格把关，不受社会上个别商业性炒作所左右，
防止给农民造成不应有的损失。
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章节摘录

　　一、脱贫致富需要农民经纪人　　（一）什么是农民经纪人　　我们先说什么是经纪。
经，是指织物上纵的线或纱；纪，是指寻出散丝的头绪。
经纪在这里有穿针引线之意，经纪人就是由此引申出来的。
按照国家工商总局2004年8月28日修订的《经纪人管理办法》规定，我国现代的经纪人，是指以收取佣
金为目的，为促成他人的交易而从事居间、行纪或代理等业务的公民、法人和其他经济组织。
　　农民经纪人是经纪人队伍中的一种。
农业部2003年15号文件（《关于加强农村经纪人队伍建设的意见》）指出，农民经纪人是以活跃在农
村经济领域为主，以收取佣金为目的，为促成他人交易而从事农产品产购销中介服务的自然人、法人
和其他经济组织。
　　（二）农民经纪人的产生与发展　　经纪人古已有之。
有市场交易就有人为他人牵线搭桥或者提供其他交易服务。
但是历史上，封建中国长期推行重农抑商的政策，商人受到贬抑，经纪人更是地位低下。
新中国成立初期受计划经济体制的约束及传统观念的束缚，农产品经纪活动受到种种限制， “文革”
中在农村甚至被视为投机倒把活动而受到打击；改革开放之初，尽管农产品的市场化流通逐渐放开，
但专门从事农产品购销中介的人仍被称为“二道贩子”。
近年来，随着市场经济的发展，各类经纪人队伍不断成长壮大，农民经纪人在搞活农产品市场流通中
的作用日益显现，得到了社会的普遍认可。
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