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内容概要

开展新事业或筹划将已有的事来转型时，最重要的是事业计划。
首要要选定业种、业态，接下来就必须考虑顾客层，选定制造或销售的产品、商品。
    如果是制造业，应开拓销售渠道 ，将提高产品的开发能力同购买连接起来；如果是流通业，经营受
顾客欢迎使顾客经常光顾的商店是很重要的；在销售业中，备货及进货计划也是必不可少的。
最后，如何来筹措资金的计划也很必要。
    事业计划就是将上述程序简单明了地归纳出来，目的是向业合作者阐明自己的经营理念。
对于经营者来说，有了事业计划，也可以判断自己奋斗的目标是否能够实现。
特别是采取从金融机构贷款、直接从金融市场筹措、得到风险资本的投资等方式进行资金筹措，是制
订事业计划书密不可少的条件。
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作者简介

辻 朋子，中小企业诊断专家，毕业于一桥大学法学系及社会学系。
毕业后，在企业评估、定级方面独树一帜的株式会社三国事务所工作，对通过财务分析的企业进行综
合评估。
此后，作为经营顾问独立单干，在执笔、参加演讲活动的同时，还担任千代田商务专门学校的讲师等
职务。
他能根
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