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内容概要

　　精彩的故事这样开始，战场并未弥漫硝烟，气氛却是如此紧张、压抑。
举手即是商机。
投足却是陷井，仿佛现实中我们面对的所有未知变化，有人游刃有余，有人目瞪口呆⋯⋯ 草莽起家的
许半夏一开始以收废铁为生，在完成小小的积累之后，她决定冒一次险，她选择了从俄罗斯倒卖钢铁
。
但是在半路上她遇到了一系列的困难：交易时间长，资金链断裂，税务机关为难⋯⋯ 周旋于国有企业
、民营企业、外资企业、法律界甚至黑社会势力等复杂的社会关系，利用这些复杂的关系以及其中主
要人物之间的勾心斗角的矛盾，逐步建立自己在圈子里面的地位，完成资本原始积累。
 其间，许半夏经历了良心与资本、道德与利益的矛盾与激烈挣扎。
在漫长的创业岁月中，既有痛苦、波折。
也有甘甜、收获。
全面展现了私营企业在改革开放背景下艰难的生存状态。
　　这是第一部以女性创业为主题的励志小说，展现了中小企业在夹缝中生存并寻求发展的现实。
出生于中医世家的女孩许半夏，自小就独自闯荡，并结识了后来共历风雨的两个哥们。
三人最初以收废钢铁为业务，后逐步接触钢铁行业，开始周旋于大型国企、外企、私营业主之间，在
漫长的创业岁月中，感受到了人情冷暖和商场纷争的残酷无情。
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作者简介

　　九十年代初弃政入商。
经商数年。
2003年以多年商场经历和个人感悟为蓝本开始创作。
已经出版小说《食荤者》和《余生》。
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章节摘录

　　裘毕正立刻就说开了，说的就是冯遇昨天和许半夏说的那些。
许半夏只有一边听一边严肃地点头，最后听裘总道：“我也没有别的办法，前天找律师打听这样做算
不算犯罪。
算犯罪的话，要不要坐牢。
我的律师说，这可以视作职务侵占，可以判他坐牢。
可是我不忍心啊，他上有老下有小，我们好歹合作一场，叫我送他进去坐牢我总是狠不下心来。
小许，你说我该怎么办?”　　许半夏心想，这哪是不忍心啊，是担心郭启动走后自己管不住那一大摊
子事吧。
但俗话说舍不得孩子套不住狼，即使心里怕这怕那，表面上也要装作豁出去的样子，与郭启东比狠，
我大不了厂子不要也要把你送进去吃几年牢饭，看郭启东还敢不求饶?可惜裘总做不出来，只会这么像
祥林嫂一样到处地争取舆论的支持。
郭启东只怕是早就知道裘毕正前怕狼后怕虎的德行，所以才敢为所欲为。
　　许半夏一点都不同情裘毕正，人没本事，那就只有等着被淘汰，所以根本不会想要帮他拿主意，
“裘总，我是小字辈，对着郭总说不出话，不如你看看谁比较说得上话，又和郭总关系好的，让他们
去劝劝郭总。
人心都是肉长的，郭总可能只是一时犯糊涂，道理说明白了他还能不理解你的好处?或者你自己把他找
出来好好谈谈?”　　裘毕正道：“小许，你说的不是没有道理，可是找谁呢?冯遇他说早八百年就已
经不和阿郭说话了，说阿郭在背后说他是土包子，让他生气。
伍建设说他看见阿郭这小白脸就恶心，干脆叫人揍他一顿看他服不服。
赵总是最佳人选，可是他刚出差回来，公司里的事情忙的不得了，三个电话一起听，我看了又不好意
思再打搅他。
唉，只有找你了。
现在我与阿郭一句话都没法说，一说就吵架，这么着也不是办法，公司下面的人都看着呢，两个领导
吵架不像话。
小许，你就帮我个忙，也不用你劝他，你就传个话给阿郭好不好?”　　许半夏正好有事要找郭启东，
得把童骁骑那里的运输费给结了，这会儿答应裘毕正的话，正好名正言顺与郭启东交往，免得总是得
注意着点什么，怕顺得哥情失嫂意，总归这公司的出资人是裘毕正，万一他运气好找到了谁可以替代
郭启东，自己现在与郭启东关系太近的话，以后岂不是把裘毕正给得罪了?便点头答应：“裘总，好说
，只怕我人轻言微，不会引起郭总重视，不过我会尽力。
我等会儿回一下公司，然后立刻就找郭总去。
”　　裘毕正这么多日子来终于找到一个肯帮他说话的，感激得不得了，忙端起酒杯非要敬许半夏一
杯红酒，许半夏坦然接受了。
　　既然担负着钦差大臣才有的尚方宝剑，即便是郭启东不愿意搭理，但好歹人心肉长，他心里总是
有点愧疚的。
正好童骁骑昨晚就抱怨过郭启东不上路，付款总是很拖拉，利用郭启东这么一点愧疚，总可以讨出拖
欠阿骑的运输费来吧。
所以许半夏并没有像对裘毕正说的那样去海边的堆场，而是直接找上童骁骑，问他拿了帐。
正好高辛夷赖在童骁骑身边，见另有好玩的事，非磨着童骁骑跟许半夏说她也要跟着去，他们虽然说
得小声，但许半夏能没听见?见童骁骑一脸为难，便一笑，拎了野猫的领子出去。
高辛夷本来一直不相信童骁骑嘴里的“兄弟”之说，此刻见许半夏不按常理出牌，当她是小猫一样地
拎着走，这才明白这人还真不像是女人。
又不敢挣开，乖乖被许半夏拎上车。
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媒体关注与评论

书评　　《不得往生》以极为写实和鲜活的笔法，活脱脱写出了中国资本原始积累时期的具体过程。
许半夏的法家史，无疑是中国最早一批敢于冒险在体制外生存的小个体户的传奇，也是民营企业家发
迹史的真实写照。
这是中国最早一批敢于冒险在体制外生存的小个体户的传奇，也是民营企业成长壮大的绚丽神话。
　　　　　　　　　　　　　　　——陈晓明 北京大学中文系教教授 著名文学评论家　　我不知道
作者在写作《不得往生》这部商业小说时，是否参照了历史上“罐头换飞机”的这个传奇，但可以肯
定的是，对中国商业史的熟识。
使得在读这部小说时，常常有点阅读历史的味道。
　　　　　　　　　　　　　　　——吴晓波 蓝狮子出版人 著名财经作家《大败局》作者　　战场
并未弥漫硝烟，气氛却是如此紧张、压抑。
举手即是商机，投足却是陷井，其中算计顺手拣来，借力打力，如太极拳法一般，没有丝毫的多余铺
垫。
仿佛现实中我们面对的所有未知变化，有人游刃有余，有人目瞪口呆⋯⋯这是一部非常精彩的商战小
说。
　　　　　　　　　　　　　　　——徐烈《南方人物周刊》执行主编　　因为长时间从事咨询顾问
和职业经理职业的缘故，多多少少知道一点中国各类企业的发家史。
再联想到西方企业的发展史，觉得中国市场经济初级阶段发生的这些事，实在无话可说。
——“故事就是这样的，新的类似的故事或许还要继续好多年”。
　　　　　　　　　　　　　　　——屈云波 中国营销人才网(筹)发起人 中国市场营销启蒙者 中国知
名营销实战专家
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编辑推荐

　　精彩的故事这样开始，战场并未弥漫硝烟，气氛却是如此紧张、压抑。
举手即是商机。
投足却是陷井，仿佛现实中我们面对的所有未知变化，有人游刃有余，有人目瞪口呆⋯⋯ 草莽起家的
许半夏一开始以收废铁为生，在完成小小的积累之后，她决定冒一次险，她选择了从俄罗斯倒卖钢铁
。
但是在半路上她遇到了一系列的困难：交易时间长，资金链断裂，税务机关为难⋯⋯ 周旋于国有企业
、民营企业、外资企业、法律界甚至黑社会势力等复杂的社会关系，利用这些复杂的关系以及其中主
要人物之间的勾心斗角的矛盾，逐步建立自己在圈子里面的地位，完成资本原始积累。
 其间，许半夏经历了良心与资本、道德与利益的矛盾与激烈挣扎。
在漫长的创业岁月中，既有痛苦、波折。
也有甘甜、收获。
全面展现了私营企业在改革开放背景下艰难的生存状态。
 　　这是第一部以女性创业为主题的励志小说，展现了中小企业在夹缝中生存并寻求发展的现实。
出生于中医世家的女孩许半夏，自小就独自闯荡，并结识了后来共历风雨的两个哥们。
三人最初以收废钢铁为业务，后逐步接触钢铁行业，开始周旋于大型国企、外企、私营业主之间，在
漫长的创业岁月中，感受到了人情冷暖和商场纷争的残酷无情。
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