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内容概要

　　《分销渠道管理（第2版）》第二版对前版进行了局部修改，主要是增加了分销管理的决策框架
及直销模式的战略投资意义等问题的讨论，修改了部分经济数据及有关经济环境方面的资料，并对部
分词汇、语言结构进行了修改。
　　为大专院校、有关研究人员和管理人员出版一本知识全面、思路清晰、层次较高、内容新颖的教
材一直是我们追求的目标。
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