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内容概要

　　泡在深秋的寒江里，依然冷却不了汹涌澎湃的情欲热潮；精明的而俊秀的医生，做出的事却那样
的糊涂，甚至丑恶得令人发指。
是因为人在江湖，身不由已？
家庭企业向现代化企业过渡的必经路上，有太多的功利，太多的恩怨和太多的碰撞，于是就有了太多
的无奈，太多的迷惘和太多的血泪。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<疯狂的深秋>>

书籍目录

第一章第二章第三章第四章第五章第六章第七章第八章第九章第十章第十一章第十二章第十三章第十
四章第十五章第十六章第十七章第十八章第十九章第二十章第二十一章第二十二章第二十三章第二十
四章

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<疯狂的深秋>>

章节摘录

　　老厂长问她下来准备怎么做，她说：“听老前辈的。
我目前没做完的事就是等这些签了意向书的客户来看厂，看货，签正式合同。
我得准备一下，其中有一个事情得请厂里帮忙，那就是这几天要整顿一下厂容，适当增加绿化，搞好
卫生。
”　　老厂长说：“这事就由你来指挥，给你个厂长助理的头衔，你就可以随心所欲地整顿厂容厂貌
了！
”　　赵凡说：“谢谢董事长信任，我一定搞好。
”　　林田一直没开声，他心里隐隐地感到不快。
他妒忌丁云生，心想这么好的人才怎么就让你碰到了并抓住了还马上就创造奇迹了！
还有，他嘴上没说，心里却嘀咕，你这小姑娘也太自作主张了，谁同意你连我的厂里的产品都给卖了
！
虽说这使厂里省了很多事又多挣了不少钱，但也剥夺了他不少的权利，等于他丧失了营销权，他从此
不用去和客户周旋了，那些卡拉oK，桑拿，他也没理由常去了。
以前为了博得孙家的信任，他经手的客户给他送回扣，他都如数上交了，现在他在孙家已站稳了脚跟
，心想着以后再不必当这个傻瓜了，该拿的自己可以拿了，谁想这就再也没得拿了。
但这些乱七八糟的想法在席间也只是从脑子里一闪而过，整个吃饭时间，他的眼睛就没离开过赵凡，
她太出众了，太美了，这才是可以带得出去的　　人，可以向人炫耀的女人，如果这个女人能为我所
用就好了！
不管是厂里厂外，屋里屋外，我都想要她！
　　想到这里，他对孙汉民说：“爸爸，我看我们的厂容也该好好整顿，既然我们俩间厂是兄弟厂，
产品又统一销售，那厂容厂貌的风格最好也趋于一致。
我建议请赵凡小姐也帮着我们搞搞这份工作。
”　　孙汉民连说：“有理，有理，那就请赵凡小姐多辛苦一点了。
”　　赵凡点头答应：“是，董事长。
”　　丁云生提出了一个问题：“我看赵凡小姐的营销能力还应该有潜力可挖。
我们是不是应当好好讨论增加产量甚至是扩增窑的问题。
”　　赵凡马上接口说：“丁厂长说得对。
但不是我的营销能力的问题，而是市场需要的问题。
全国大发展，西北大开发，市场无止境，这时候不大干快上，会错失良机，那就可惜了。
”　　孙汉臣说：“这是个大问题，可以提出来，可以考虑，考虑成熟了再实施。
今天就先不议论这个吧。
”　　听话听音。
丁云生和赵凡立即意识到，毕竟是家族企业，对于它将如何发展，什么时候发展，外人是不宜参与意
见的。
他们就再不吭声了。
　　宴会自始至终，还是比较热烈，比较欢乐，比较和谐的。
　　工厂里的工人得知工厂一年的产品都已被全部订购，也都非常高兴。
他们知道他们至少在这一年里生活工作将得到稳定，不会无缘无故被炒鱿鱼，也不必担心被欠工资。
他们对赵凡这个姑娘增添了几分敬意。
所以当赵凡发出整顿厂容厂貌，迎接工厂正式订货会的号召时，马上群情振奋，踊跃响应。
堆积如山的废瓷堆被清走了，工厂内清洁如新，连工厂围墙外的垃圾也被搬掉，刷新了围墙。
工人还自觉对居住的宿舍也进行了大扫除，自觉拆除了原先横七竖八缠绕在树上、柱上的铁丝绳索，
规定了晾晒衣服的地方。
赵凡又对厂区绿化重新作了规划并马上实施。
没几天，一座花园式的工厂就出现了。
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赵凡又趁热打铁，颁布了几个保护厂容厂貌，保护厂区绿化和卫生清洁的厂规。
工厂以前一片脏乱的景象一去不复返了。
　　老厂长特意到厂里走了一趟，他点头微笑道：“工厂开办二十年，今天才像个样！
”他表扬赵凡：“搞得好，花钱不多，效果不错。
”　　林田也过来看了看，回去就开始仿效。
他请赵凡到他的厂里去指导，但醉翁之意不在酒。
　　林田请赵凡到酒楼吃饭，赵凡当然欣然前往，林田亲自驾车与她到了金山宾馆，在一间厢房里坐
下。
赵凡见偌大的餐桌旁就她与林田俩人，就预感到他有什么话要说。
　　果然，三杯酒喝过，林田就说：“赵小姐，你有一张‘秘密联络图’，我呢？
有一张‘先遣图’，我们能否互相交流一下，甚至是合作一把呢？
”　　赵凡明白，他说的“联络图”就是自己手里的客户网络，而所谓“先遣图”就是他这个企业家
协会副会长手里的生产商家的网络。
这两张“图”有机地结合起来，是可以做出大文章的。
但她觉得林田并不是真的尊重她，他只尊重她手里的客户网络，这是没有用的。
她手上的客户名单和联系电话通讯地址，她并不怕让他知道。
通过上次出差，她感觉到，知道谁是潜在的大客户并不难，难的是如何打动他们，让他们相信你，放
心大胆地和你做生意，这就需要靠个人的人格魅力了，不懂得这一点，永远用不好人，也做不好生意
。
对于林田手上的企业家网络，她更不以为然，商家惟利是图，各自为战，人再多，团不拢也只是一盘
散沙，如何让大的生产厂家愿意和自己合作，这一点赵凡没把握，加上一个林田她也依然没把握。
　　但她不想得罪林田，不想扫他的兴，就顺着话题说：“林会长的话，是要我交出‘秘密联络图’
？
没问题，我可以抄一份给你，至于合作，我还是不明白，林会长想怎么个合作法？
”　　林田说：“我想在企业家协会下面组建一家营销公司，通过这家公司，包几个或是更多的厂家
的产品，这是个有利可图的生意，但心须请赵凡小姐出马，当这家营销公司的老总。
我们可以控制这家公司的股份。
这样做，凭赵小姐的实力和我跟各大厂家的关系，那时候，不管是厂家还是用户，都得过我们这座山
才走得通。
”　　听了林田这番话，赵凡陷人了沉思。
她觉得，林田还是真看重她的，对她的长处也十分了解。
按他的思路自己去努力，他的目的是不难达到的。
但她如果答应了林田，丁云生厂里的事怎么办？
难道她上任仅半个月又要跳槽，那以后还如伺跟丁云生见面？
　　她抬头看了林田一眼，林田正久久地凝视着她。
她的心一震，她从林田的眼里，看到的决不仅仅是寻求合作，是渴求人才的眼光。
他的眼光和丁云生的眼光是如此的不同。
丁云生的眼光里看不到贪婪，看不到欲望，看不到一丝一毫的淫邪，而这些，在林田眼里都有，而且
是那样的强烈，那样的不加掩饰。
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