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内容概要

金朱贵编著的《小本再创业》内容介绍：为什么要编写此书？
是因为我们看到或听到太多的人在创业的道路上上当受骗或屡屡失败，对那些专门靠招商加盟圈钱的
骗子我们是愤慨万分的。
我们要把所知道的，那些对创业朋友能够提供帮助的经验全部奉献出来与读者一起分享。
一起来翻阅《小本再创业》吧！
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作者简介

金朱贵，现年39岁，浙江衢州人。
曾做过车工、部门经理、分公司经理，自学过经济、电子商务等专业，坚持学习与创业。
1999年创办新奇特超市，2001年涉及互联网创业，专门为企事业单位制作网站。
2003年创办“公务员在线”网站，2006年成功策划本地网站的运营并涉足房地产行业。
2008年创办“甲壳工作室”，专门收集小成本创业的创意点子，为广大创业者提供创业指导。
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章节摘录

　　按照合法程序，频频注册公司，之后，屡屡捏造服饰等行业的“洋品牌”，再分别以这些合法公
司的名义聘请明星做代言，通过媒体在全国范围内为“洋品牌”招商，骗取代理费和加盟费。
　　以祝炳章、祝章兄弟为首的招商诈骗集团，从2002年至今的5年间，已经以这种模式骗取全国各地
代理商和加盟商数亿元财产。
而受骗的万余人之中，有的已经不堪债务之累含恨辞世，有的正蒙受着家庭破裂之苦四处奔波讨说法
，也有的倾家荡产，正在寻找祝氏兄弟准备与其同归于尽⋯⋯　　那么，以祝炳章、祝章兄弟为首的
招商诈骗集团是怎样不断行骗得手而又平安无事的呢？
　　血泪加盟路　　2007年5月25日午间，河南某报社接到了一个来自深圳的电话，电话那端的女子哭
诉了自己受骗的遭遇。
　　该女子名叫娄素娟，3l岁，河南漯河人。
2005年11月，娄素娟在一本杂志上看到，知名演员陈小艺代言的“台湾名门颐派”品牌服装，诚招各
地代理商和加盟商。
自己偶像推介的服装品牌，让娄素娟对“台湾名门颐派”产生了信任。
于是，娄素娟变卖了在深圳的房产，分别于21006年3月和2006年5月，交纳了88万元与“台湾名门颐派
大陆总代理商”北京名门颐派服饰有限公司签订了加盟协议，买下该品牌服装河南、广东两省的省级
代理权。
随后又在两地相继投资60多万元作为门店租赁、装修、雇工等费用。
但让娄素娟没想到的是，她的悲惨命运自此便拉开了帷幕。
　　加盟后，娄素娟选购的服装却迟迟没有发来。
打电话询问，招商总监于晓飞说，服装已被其他代理商抢购走了，厂里没有货。
　　经过一遍遍的催促，十多天后，娄素娟终于收到了北京名门颐派服饰有限公司从虎门生产基地—
—京威国际企业集团发来的一批货。
可打开一看，服装款式不仅不是她所订购的，而且都是几年前流行过的。
那些服装不但做工粗糙。
布料质量也很低劣。
此后，北京名门颐派服饰有限公司要么说娄素娟选购的货已被别的代理商抢购，要么配送来一些劣质
服装。
　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　拿到手第一时间看完，作者对于考察创业项目方面确实做得非常细，可以让白手起家的小本创业
者少走很多弯路，尤其是在这鱼龙混杂的商场，防骗是第-要务，如果旱两年看了，在考察项目的时候
就可以看得更透彻，我也可以少被骗几千块。
　　——当当网读者　　　　建议想要创业又缺乏创业经验又没有多少钱的人看看，防骗才能保住本
钱。
保住本钱什么都好说。
　　——卓越亚马逊网读者　　　　要创业，还是先让自己动起来，然后边看边学，学干学悟⋯⋯看
着别人游泳而自己不下水的人永远也学不会游泳。
　　——京东商城读者
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