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前言

成功没有顶点“李艺林”三个字在我手机上使用率不高，平时更多的是在他的作品里看到。
网上交流时他喜欢用“大李”这个名字，但我又上网不多。
不过，不管如何，我们每年总有几次联系。
我一直习惯地称呼他“艺林”。
半个月之前，我知道他在湖南老家的企业里做一个与文化有关的项目。
艺林是文化人，做媒体时也是财经杂志，对企业熟悉，因此，把文化灌输到企业是他的强项，这或许
就是他人生最后一站的立足点。
说到我与“艺林”的关系，源于我们各自对“成功学”的痴迷。
本来我俩素昧平生、互不相识，却因为他当时在《成功》杂志社当记者、编辑，而碰巧我给《成功》
杂志社写了一封信。
2000年是一个非同寻常的年份——20世纪的100年将要在此画上一个句点，21世纪的100年将要从这里
开启新的一页，而世界对新千年的希冀，更是令每一个国家、每一个民族、每一个社会成员都陶醉在
对新世纪的喜悦与无限的憧憬之中。
毫无疑问，这是一个承前启后、继往开来的历史契机，更是一个对新的明天寄予的成功预言。
上个世纪90年代，西方的成功学说趁着一股强劲的人际关系经营活动(直销)，在一夜之间传遍中国的
大江南北，以至于堂堂的中华子孙中不乏弄不清孔子与《论语》、老子与《道德经》的关系，但拿破
仑·希尔的《思考致富》、戴尔·卡耐基的《人性的弱点》，却是满街遍地卖得红红火火。
“成功”两个字，突兀之间从一片沉寂的海洋之中掀起了一道光亮，将“你有无限的潜能”、“人人
都能成功”的希望之火，在每一个人心底的地平线上悄悄地点燃⋯⋯当我从一次次的成功讲堂上，亲
眼看到那些曾经盲目生活的人们重新构建起自己的梦想，当我从一场场训练营的分享课上，看到那些
曾经意志消沉的人们重新点燃了生活的激情，我觉得“成功学”对我们这样一个有着五千年历史的中
华民族太有复制的意义了，如果13万万中国同胞人人都抱定“国家兴亡、我之责任”的坚强信念，何
谈我中华民族不能在我辈兴旺发达、蒸蒸日上？
我以为能够铁肩担道义的首推《成功》杂志。
于是，我以“铁血教授”的名义给《成功》杂志社以及当时全国所有的《成功》杂志的分支机构寄去
了一封信：建议由《成功》杂志牵头，在全国范围内开展一次“成功演讲大赛”，将获得前10名的选
手集中起来，来一次“成功演讲万里行”——到全国的中心城市，尤其是到各大知名高等院校去做巡
回汇报演讲！
一晃八年过去了，我和艺林从我邮寄给《成功》杂志社的那一封信开始建立联系，到2001年我第一次
在艺林当年负责的《成功》杂志“成功俱乐部”的栏目中，以“铁血教授”的名义登出第一篇“科学
人生”的文章，我们的友谊得到了长足的发展，而艺林自身在职业历练、笔耕不辍中，呼啸奔腾、满
蹄芬芳⋯⋯我读过艺林的《策划师的八宗罪》。
作为艺林自己当时也身在“策划师”的圈子里，却能对当年的“点子世界”横挑鼻子竖挑眼，以犀利
的笔锋直陈自己的胸臆，甚至对自己昔日朋友的经营项目点名道姓，不留半点情面。
说心里话，我当时是为艺林捏着一把汗的，那是因为人情；至于艺林那种敢于直陈时弊、仗义执言的
勇气，我是打心眼里服气的。
艺林是个杂家，杂到什么都写。
他最有意思的是，毫不隐讳自己的杂，在天涯的博客名竟然是“杂家大李”，打出的广告词也让人惊
愕：“是杂家，不是杂种”，有一种放荡不羁、桀骜不驯、自我嘲讽的味道，或者说是傲气。
艺林的“傲气”更体现在他的小说《决不阳痿》中。
这个小说里，他塑造了一个“保钓敢死队”，敢死队里还塑造了一个教练。
而这个教练他竟直直地把我的“铁血教授”之名用上；且还把我塑造成牺牲了——真乃让我恨之喜之
而哭笑不得。
不过，我还是得感谢他，因为我成了他作品中的英雄——带队收复钓鱼岛，流尽最后一滴血。
其实，另一面，我何尝不知，这是艺林个人民族情结的彰显，也是他国家主义英雄观的坦露，我更知
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道，借助“决不阳痿”与“铁血教授”的底蕴，他坚定不忘的是中华民族强大的信念，他是一个敢为
天下先、甘为民族洒下汗血的汉子。
不论是他在《红涩》(即将出版)里深深的社会忧患意识和人文关怀，还是在《中国需要成功学》、《
平民老爸，非凡儿子——一个个性化教育的成功案例》当中的高瞻远瞩、满腹经纶，那都是他对生活
的倾情关注，对成功理念与思想的讴歌与颂扬，他既是生活中的一位大哥与兄长，也是弱者或者说是
草根们值得依靠的肩膀；他同是嫉恶如仇、能为朋友两肋插刀的义士。
诚然，他那坚实的躯体不失男子汉的伟岸(他确实长得高大)，但也常常流露出温馨、纯情与羞涩⋯⋯
这“职场成功学”看起来是他有意发掘的一条成功传播之道，而事实上，是他做过许多种职业的总结
。
这种总结，我想，正是对刚刚步人社会和步人社会后处处不如意的青年们的最好的成功励志；也是正
如他在《平民老爸非凡儿子》一书的自序中说的——“活的成功学”。
正如艺林在作品的开篇中写道：“成功没有顶点。
对学历低、生活在社会底层的人来说，不断学习、每天进步就是最大的成功”。
这既是他个人的体验，也是我最真切的感受！
文厚精2008年7月17日晚于香港(文厚精：铁血教授，“科学人生”倡导者，著名成功激励大师，中国
十大演讲家)
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内容概要

程咬金生活在楚湘之地的一个小城市。
他原本是教书的，中专毕业后，一直在一个小学拿着二百元一月的工资，名为教书育人，实则整天为
班级拉名次、自己多拿两个奖金而苟活，过着扭曲而清贫的日子。
程咬金二十三岁结婚，当年就做了父亲。
可是，三十一岁那年，也就是他女儿八岁的时候，他那在一家私营企业做业务的老婆，跟人跑了⋯⋯
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作者简介

李艺林，湖南岳阳人。
二十年的工作经验中，第一个轮回做企业办公室秘书、办公室主任，后自荐跑推硝，拉业务，“逛”
遍广州、深圳、东莞大街小巷，可谓说尽千言万语；第二个轮回从事财经杂志编辑、记者、记苔部主
任、主编，全国各地采访，结交知名企业，可谓跑遍万水千山；第三个轮回重回企业，从事文化建设
、职场励志培训、营销策划、企业管理、品牌传播等，可谓在熬夜、加班中历尽千辛万苦。
钱没赚多少，似小沟小河，经验倒是积满一身，如江河之水。
现为深圳市某文化传播有限公司总经理，浪漫大学网、智业学院网校长。
出版的个人专著有《中国需要成功学》（成功励志）、《策划师的八宗罪》（财经评论）、《平民老
爸非凡儿子——一个个性化教育的成功案例》（教育励志）、《决不阳痿》（文学小说）等。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<草根男人职场成功学>>

书籍目录

楔子第一章  责任　店铺小老板　　个案：坚强不屈的二战英国首相丘吉尔　黑社会　　个案：邓小
平的“三起三落”　涉足传销　　个案：革命的先行者孙中山的两次过失　个性教学　　个案：皮埃
尔·居里父亲的特色教学　车祸　　个案：海伦·凯勒——不幸创造奇迹第二章  程咬金闯世界　500
元　　个案：漂泊带来独立个性的伯格森　生气，是用他人的过错惩罚自己　　个案：温和的英国人
和从容的美国人　幸福在哪里　　个案：原一平的幸福推销　献血与抓贼　　个案：肖洛霍夫养父的
爱心　批斗会　　个案：唐戈隆——带着外婆打工第三章  从秘书到总经理　老板秘书　　个案：谁
敢瞧不起我拿破仑　辞职　　个案：美国成功企业家的特征　文凭　　个案：赵美萍——小学文凭成
《知音》杂志名编　证明　　个案：古代以德报怨的故事　女朋友　　个案：失恋后奋起的流浪汉　
公寓楼　　个案：毛泽东的节俭　策划总监　　个案：比尔·盖茨的一张名片
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章节摘录

店铺小老板程咬金生活在楚湘之地的一个小城市。
他原本是教书的，中专毕业后，一直在一个小学拿着200元一月的工资，名为教书育人，实则整天为班
级拉名次、自己多拿两个奖金而苟活，过着扭曲而清贫的日子。
程咬金二十三岁结婚，当年就做了父亲。
可是，三十一岁那年，也就是他女儿八岁的时候，他那在一家私营企业做业务的老婆，跟人跑了，消
失在遥远的北方——地图上都找不到的一个小镇，替人看管小厂，当起了她一辈子都梦寐以求的老板
娘。
当程咬金的老婆要把女儿带走、让人家后爸来做监护人时，程咬金拼命地把女儿截留了下来。
从此，程咬金生命的血液里就只有女儿，女儿的人生世界里也只有她的父亲。
他们相依为命。
那一年孤单地过完春节后，程咬金辞掉学校的工作，决定开一个小店，因为他预算这个小店开起来后
，一个月至少可以赚1500元。
最主要的是，他对已经懂事的女儿说：“看，爸爸也可以当老板了！
”女儿拍着手喊：“爸爸当老板啦！
爸爸当老板啦！
”女儿虽然懂事，虽然高兴，却并不知道她的父亲在和负心的妈妈赌气，当然也不会明白在这个世界
上，当一个男人的人格受到侮辱和挑战时，他唯一能做的就是接受挑战并给予还击，以此证明自己的
男儿气概。
教授点评：引言——当爱已成云烟，当婚姻大厦已经坍塌，好男人放负心人一马又有何不可？
但男子汉的责任是永远的。
地球上许多柔弱的肩膀尚能担当起家庭的重担，何况七尺男儿！
何况是堂堂正正的程咬金！
自己的骨肉，又何患让他人来抚养？
自己的心肝宝贝，又怎忍心从此海角天涯！
结论——男人要放得下；男人要把责任感放在第一位。
这个小店地处不久就要搬家的新火车站附近，名叫廖家坡。
虽然是小店，程咬金却给其取了个大名——“宏伟商行”。
其实，“商行”是程咬金取的名，“宏伟”两字并不是他所取——他是配合楼上的宏伟旅社而进行的
品牌统一（他非常佩服自己那个时候就有了品牌意识）。
小店要真说小，又不小，它占据着房子的一层——这一层是从楼上那个开旅社的小学同学那里租来的
，而程咬金的同学又是从房东那里租来的。
分租出来后，同学加了程咬金的租价，但他认定了这个地方未来生意红火，那么，他做大事的程咬金
就并不计较这个。
廖家坡虽然离马上要开通的火车站近，但因为火车站毕竟还没有开通，一切百废待兴，虽然建了一些
房子，但还是农村、农民式的结构和形状，在此生活的人也确实是刚从农民“升级”到城市居民的，
生活习惯跟农民没有两样。
不过，当程咬金到那里开店的时候，已经有一个进城个体户自发形成的旅社圈——开了十几家旅社（
因为长途汽车站也在附近），并且不断地还有人觊觎着这块风水宝地，不断地有人跟房东谈价砍价，
不断地有人放鞭炮开张。
程咬金就看准这一点，决定第一首要的是装公用电话，第二是卖毛巾、牙刷之类的生活用品，第三是
买进冰箱，零售冷饮。
装电话是颇费周折的。
当时，这个地方不通电话，电信部门的电缆线还在六百米外的巴陵大道上，要把线拉进来，别说人家
“电信老大”要程咬金出那六百米的电线钱，甚至还没有人愿意帮他拉。
后来，程咬金通过一个亲戚引荐，找到在电信工程队工作的小伙子，送了一条白沙香烟，总算是解决
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了——弯弯曲曲地把那根能通话的线拉进了他的“宏伟商行”。
电话拉进来，每天生意兴隆，回call机（那时一个城市还没有几个人用得起那种叫“大哥大”的手机，
都用传呼机）的，扣市话聊天的，外地住店打长途的，还有那些旅店里面的“三陪”专门与某某老板
谈情说爱的。
程咬金一个月要交电信部门将近两千元话费，但他至少能赚一半，还有，那些拉客的小姐特别喜欢冷
饮和零食，程咬金几乎每天都要到批发市场进货。
当然，进货勤的原因还因自己本钱小，流动资金短缺，只能是少进货，勤跑腿了。
生意出奇地好，程咬金很高兴，觉得好日子离自己并不像是天边的云彩一样遥远。
随着夏天的到来，冰箱的容量太小，他进货更勤。
那个时候，周围的人只看到他忙里忙外、跑进跑出的身影，已经看不到他悠闲地坐在店门前一边晒太
阳，一边读小说了。
而且，他不再像在学校上班时那样，上边长衣长裤，下边袜子皮鞋，而是一双拖鞋，一条肥仔裤，一
件背心，有时甚至根本不要背心，把早已晒成古铜色的身子骨朝外裸露。
当时要是学校老师或者是和他一起办过文学社的文友看见了，定会惊得目瞪口呆，并来一番生活磨砺
人的感叹。
教授点评：引言——创业时代，雄心壮志者颇多，但血本无归者频频。
归其一点，无外乎浮躁、好高骛远，想一下子吃成胖子，手里点大把大把的钞票，而不能沉下心来做
容易做的小生意和开不易亏本的小店铺。
但开店也要谋略。
程咬金毕竟是教书的，读过一些书，他知道在未开通、但马上要开通的火车站旁边开店有着租金少、
货物卖价高的好处；甚至，他趁电信部门的电话电缆线还没有拉进来之际，找关系把电话线拉进来，
方便了周围的住户、住店的旅客，自己也赚了钱。
生活中，往往许多人拉不下面子来跟顾客斤斤计较，为一件货赚一毛两毛钱而拼死拼活。
“大事做不来，小事又不做”几乎成了当今人的通病。
而我们的程咬金穷则思变，他不但愿意做，简直豁出去了。
结论——成大事者须先从小事做起。
程咬金去进货或者有其他事情的时候，是他的母亲帮他看店子。
但母亲老了，总是帮他弄错，不是卖便宜了，就是卖贵了，尤其是对于现代化的电话设备，母亲不管
人家打多久，不管是长途还是市话，都收一元钱，让程咬金哭笑不得。
不过，可喜的是，程咬金那五岁启蒙、现在开始读二年级的女儿特聪明，她守店子时谁也欺负不了她
，只要程咬金告诉过她价格的，她就忘不了，而且口算也快，不像父亲程咬金对文字敏感，对算术却
弱智。
但女儿小嘴巴却馋得很，星期天帮父亲守店子时，几乎每两个小时要吃一个冰棒。
上学回来时，第一件事就是先拿冰棒吃。
一天晚上，女儿做完了作业，程咬金以商量的口气对她说：“青青，帮爸爸去看一个小时的店子，爸
爸今天又发现了一个新闻素材，想写篇新闻稿给市晚报。
”程咬金从读初中时起就迷上写新闻通讯，每年总要写一些文章在市晚报和电台发表。
所以，每一次，程咬金说要写稿子，女儿就知道爸爸做的事不简单，总会欣然应允，并非常乐意去当
她的小老板。
但女儿又回转来，郑重地对程咬金说：“爸爸，那我可不可以多吃一个冰棒？
”程咬金说可以。
程咬金自从带着女儿开始，就从不呵斥女儿，更不大喊大叫，并且对女儿提出的要求几乎是有求必应
。
但当一个小时后，程咬金写好了新闻稿，并用信封封好，让女儿第二天帮他带到学校门外的邮筒投放
时，女儿多要的冰棒还没有吃。
程咬金于是问女儿，是不是忘记了。
女儿却说：“爸爸，我今后再也不吃了。
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我要学彬彬，他从不吃零食，替爸爸节省钱。
我的爸爸太辛苦，我的爸爸一天到晚做生意，还总是抽空写稿。
我是女儿，我要关心我爸爸！
”女儿说得挺认真。
女儿正在看一部电视剧。
她所说的彬彬就是电视里面的一个小朋友。
程咬金非常感动，鼻子好一阵发酸，有一滴泪将要掉出。
他抱着女儿的头，吻着她柔柔的头发说：“好青青！
爸爸爱你——你可以吃，但今后少吃冰棒，多买有益的书看。
”“那我可以买《白雪公主》的图书吗？
”女儿回房睡觉前，问程咬金。
程咬金点点头。
女儿便高兴地、一蹦一跳地跑开了。
女儿去后，程咬金全心照顾顾客，并沉浸在将来把店铺开大的美好梦想里。
可又谁知，他的这个店铺有一天突然被转让关门。
教授点评：引言——生活虽然很累、很乏，尤其是程咬金这样的男单亲家庭，但生活还有很多稀释累
的元素，催化乏的分子。
有了它们，生活又会很美好、很温暖、很幸福。
这就是亲人之间的互相体贴和关怀。
这种体贴和关怀，将是人生奋斗的巨大力量和源泉。
结论——男人要给人温情，男人同时需要家庭温馨。
教授教案道理：男儿当自强。
生活就是战斗，人生就是战争，好男儿要有随时准备战斗、打赢这场战争的决心。
决不能让自己轻易放弃和被打败。
面对压力和屈辱，男子汉要坚持的八条原则有：1.相信自己，决不能自己把自己打败。
一个人的胜利往往是意志力的胜利。
2.藐视对方，把敌人想成是纸老虎。
最好是把纸老虎画成画贴在墙上。
3.在心中反复念：我什么也不怕，我是最棒的！
并把《男儿当自强》的歌曲大声放出来，跟着唱，特别是早晨起床和晚上睡觉前那一刻。
4.去看一场争斗激烈的球赛，也可以打开电视看西班牙的斗牛，想象自己的生活就像那条被戏弄的牛
，但牛总是不服输，也不放弃，直到斗死。
5.尝试到一个陌生的街头或酒吧去找一个陌生而漂亮的女人聊天、喝酒。
6.不要吝啬一场戏票钱，去豪华电影院看一场《第一滴血》那样的美国大片，也可把《亮剑》的电视
重新翻看一遍，寻找自己作为男人的力量。
7.作为男人不要轻易跟人诉说自己的委屈和不幸，最好离家出走几天或者去一个陌生的城市，尝试发
现新的环境，寻找新的生活。
8.不要酗酒，但可以每天喝一瓶啤酒，让酒精的威力燃烧心中的激情，但不烧昏头脑。
个案：坚强不屈的二战英国首相丘吉尔谁都不能否认，二战的彻底胜利跟丘吉尔这位英国斗士息息相
关。
1940年6月13日，英国首相丘吉尔携爱德华·哈利法克斯和伊斯梅将军应邀来到法国。
马克思·比弗布鲁克勋爵也自愿前往。
飞机在飞到图尔上空时，发现图尔机场弹坑累累。
丘吉尔的飞机和所有的护航机安全着陆后，却发现机场上没有人欢迎他们，也不曾有人在希望他们来
。
他们自己从机场卫戍司令处借了一部军用汽车，驱车进城，开往市政府。
据说法国政府的总部就设在那里，可他们到达后，那儿竟然没有一个重要人物。
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这时已快下午两点了，丘吉尔一行早已饥肠辘辘，可法方竞没有为他们安排午餐。
他们只好自己想办法解决肚子问题。
堂堂英国首相竞被弄到如此地步，可见战争是多么的残酷！
他们开车穿过难民拥挤的街道，找到一家咖啡馆，但已经关了门，经过一番解释，店主才开门，给他
们弄了一顿午饭。
饭后，丘吉尔回到市政府。
不久，雷诺也来了。
雷诺告诉丘吉尔，军方的意见是应当趁法国还有足够的军队维持到和平来临的时候，要求停战，并接
着说，内阁会议曾在前一天指示他问一问：如果发生最坏的情况，美国将采取什么态度。
他自己深深知道这一庄严的誓约：任何盟国之一都不能单独媾和。
法国的魏刚将军和其他一些人则说：法国已经为共和国的事业牺牲了一切。
他们已经什么也没有了，不过，法国也已成功地大大地削弱了我们共同的敌人。
在这种情况下，如果英国不承认在力量上已无法继续作战，如果还希望它打下去，从而使法国人民任
凭那些玩弄手法牵着被征服的各国人民的鼻子走的无情专家们的摆布，陷入必然的堕落和恶化的境地
，那将是使人感到震惊的。
丘吉尔说：“大不列颠认识到法国已经遭受和正在遭受的牺牲是多么巨大，现在该轮到英国来作出牺
牲了，英国对此已有所准备。
英国人只有一个念头：打赢战争，消灭希特勒法西斯主义——我确信，英国人民有能力忍受一切，坚
持下去，反击敌人，取得最后胜利。
因此，我希望法国从巴黎以南一直到地中海继续战斗下去，如果必要的话，我们从北非进行战斗——
无论情况如何，英国都要继续战斗；英国并没有也不会改变它的决心，决不讲和，决不投降，对它来
说不战胜毋宁死！
（资料来源：曾莉等著《丘吉尔》，中国少年儿童出版社2004年2月版。
）黑社会随着新火车站在那一年的国庆节期间开通，廖家坡各种开店的多了起来，竞争越来越激烈，
更要命的是，因挨着火车站，三教九流的人都有，这里陡然复杂起来，每天都有打架，每天都有旅店
老板强行拉客，每天都有旅店里的小姐做笼子让外地旅客上当，程咬金由此小心翼翼地，甚至是如履
薄冰地接待每一个照顾他生意的人。
程咬金的门店地形好，生意还是很红火。
但是，他的门店有一个巨大的缺失，那就是：每一个上二楼的都必须经过他的店面，而且是唯一的通
道，而住旅店的人经常是三更半夜有人进，天不亮又有人出，程咬金整个一楼似乎成了单位的传达室
，而他便成了每天帮人开门的门卫。
有那么一两次，程咬金说了几句有怨言的话，楼上的同学不怎么畅快，但毕竟是同学，他们没有吵架
。
可是，有一天，程咬金却为此遭了打，遭了他人的暗算。
一天晚上，大概是十二点多，程咬金的店子已经打烊，他也早已进入梦乡。
突然，外面有人把卷闸门拍得震天响，程咬金没好气喊：“谁呀！
”心理不舒服，但还是开了门，放那人进去，也并没有看他是谁，长得什么样。
第二天上午十点多钟，突然一个长得很凶的的男子从楼上下来，不分青红皂白就给程咬金脸上一拳，
边打嘴里边骂：“你他妈的昨天开门干嘛那么晚？
你知道我是谁吗？
”当第二拳打过来的时候，程咬金的手已经抓住了他挥过来的拳头，忍痛责备道：“你干嘛打人？
”“我就打！
”那人嚣张地叫。
程咬金来气了，见他那样蛮不讲理，并且伸出手来还要打，于是顺势右手一挡，左手一抱，脚一拌，
把那人放倒在地。
说实在的，那人的个头和身材明显比程咬金小，要打赢他须另世投胎。
这时，楼上同学奔下来了，他扯着程咬金的手臂说：“你快松手，他们是有名的混混，是黑社会的，
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他老大就经常住我们旅店，现在就在。
你快放手！
”事实上，同学不说，程咬金也要放手。
这是在他的店子里，不能，千万不能打架，打坏了商店的货品怎么办呀？
于是，程咬金跑出店门，那混混追了出来，撕扯着他，拳脚乱挥，程咬金没有还手，使劲躲避着。
但是，程咬金后背重重地挨了一拳，侧身一看，原来又冲来一个小混混，显然是一伙的。
这时，程咬金的脑子里蹦出一个既明智又愚蠢的想法：那就是任他们拳打脚踢，能躲就躲，能跑就跑
。
唯一一条就是，决不能让他们没打着人时找店子里的货品出气。
那样的话比打着程咬金还心疼。
两个黑社会的混混大概是打累了，也许觉得打得够狠的了，一会儿后住了手，骂骂咧咧地上楼去了。
程咬金这时已经鼻青脸肿、眼角充血、鼻子流血了，但他忍着，当然不会哭，只是狼狈地在众人围观
下躲进了店子里面。
母亲哭着一边用热毛巾替程咬金擦拭满脸的血污，一边说：“你怎么那么傻，任他们打，最后跑都不
跑了，你又不是铁打铜铸的！
”程咬金忍着痛说：“妈，你没看出来吗？
他们不打伤我是不会善罢甘休的。
就是我跑脱了，你和青青跑不脱啊！
店子里的东西跑不脱啊！
”
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媒体关注与评论

喜欢程咬金这样的男人，有爱心、责任心、上进心。
 　　——天涯网友“一珞一” 生活就是一次次的强奸和嘲笑。
苦难来到的时候，往住自己并下知道。
承受着，快乐着，奋斗着。
——看了楼主的文章，给了我这样的感觉。
 　　——天涯网友“距离8公分” 读了程咬金，我停了好几天的电话营销又开始了，虽然仍是有很多
人下买帐，但我不气馁。
 前两天去客户那里没有谈妥业务，他们的合作条件比较苛刻，本来挺灰心的，但一想起程咬金，我觉
得自己的困难算不了什么，我将继续自己的业务。
果然，昨天一个陌生电话打过来，我的机会就来了。
从此我将投入新的战斗，马上着手建立团队，同时还要学习韩语，我不会浪费老天给我的机会，和程
咬金一起奋斗！
谢谢程咬金一直给我信心！
 　　——天涯网友“缅甸红” 写得很不错！
正确的思维方式是成功的关键，特别是程咬金每次受到屈辱和挫折的时候，都可以冷静理性地找到解
决问题的方法，值得借鉴！
 　　——天涯网友“爱情事业两手抓” 每天都看，很有思考价值和励志价值，我把此书稿打印出来
给我部门的同事欣赏，希望能通过此文章让他们有些思想上的进化，再次感谢您！
 　　——天涯网友“在电线竿跳舞”
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编辑推荐

《草根男人职场成功学:程咬金篇》不屈服于残酷的现实，超越自我，告诉您活的成功学。
学历偏低、生活草根的人，不断学习，每天进步就是最大的成功。
著名职场激励大师铁血教授鼎力推荐！
《草根男人职场成功学:程咬金篇》讲述了程咬金勇敢地放弃公职，直面陌生的职场，沉沉浮浮的艰辛
职场生涯。
告诉我们，不是很聪明的人，哪怕是从事着卑微职业的人，也可结合自身特点，务实的从基层做起，
从而不断学习和进步，最终也能够成功。
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