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内容概要

为了更好地帮助广大农民朋友了解农产品经纪人的含义、应该具备的、业务基础、法律基础、商品知
识等基本理论，掌握寻找市场信息、进行市场预测、进行产品定价、进行产品促销等营销知识和手段
，适应社会主义市场经济体制的要求，积极有效地参与市场竞争，有效配合新型农民科技培训工程的
全面实施，扎扎实实地推进社会主义新农村建设，编写了本书，作为金阳光新农村丛书之一，供广大
农民朋友在学习、培训、研究和实践中参考。
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