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内容概要

　　如何当一个合格的高效率的农产品经纪人，在做好为广大农户服务的同时，自己也能获得丰厚的
报偿呢？
占家智、羊茜编写的《致富一招鲜系列：做农产品经纪人赚钱方略》对此作了全方位的指导，内容系
统、全面、具体，注重实用。
例如，如何获得农产品经纪人资格、基本职业技能、农产品市场信息的获取与分析、农产品营销策略
与技巧，以及农产品的包装、贮运、流通、加工及附加值的提升等，都十分强调可操作性。
本书对提高农产品经纪人的综合素质，发展与完善农产品纪纪人队伍，规范农产品流通市场，提高广
大农民的收入，具有很好的指导意义。
全书重点是提高农产品经纪人的合法收益，使农产品经纪人这个队伍能健康发展。
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