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内容概要

　　《大地为鉴》取材于王伯祥担任寿光县委书记期间的部分事迹。
全书共分八部分，包括，市场之舟冲破“计划”坚冰、绿色浪涛涌向全国、撞开千年洪荒之门、打造
新时期工业航母等，展示中国改革开放时期市场经济建设中的得失历路。
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一份迟到的报告市场之舟冲破“计划”坚冰一片叫人恨得咬牙爱得入骨的土地天降大任于斯人开弓没
有回头箭建北方老大躺着的碑十万火急保卫战连下猛药第一部程控电话安在了九巷“五通”“四集”
八仙过海，各显其能中国第一寿光引起总书记的关注绿色浪潮涌向全国一根鲜黄瓜引发灵感十七粒火
种燃起三元朱留住了金钥匙绿色浪潮蓬勃兴起解决地、水、肥轰轰烈烈娘子军一座永远不倒的山“王
婆”身价高达三亿东方奇迹“人民感谢你”撞开千年洪荒之门向洪荒宣战二十万大军挺进寿北为了明
天的幸福牛棚里一住就是四十五天风雨淬火责任重于山风雨如磐潮如山高亢有力的多声部协奏向全县
人民三鞠躬改换人间打造新时期工业航母门奏响和谐乐章高高树起金质标杆人民的期待
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章节摘录

　　第一部程控电话安在了九眷　　马店乡有几个青年，以九巷蔬菜批发市场为依托，搞了一个蔬菜
公司，用火车往南方运菜，买卖做得红红火火。
1988年的“大雪”前三天，他们和南方某家公司约定，　“大雪”这天往深圳发一车皮香菜和辣椒，
共五十吨。
当时南方蔬菜的价格是寿光市场上的两倍多。
　　“大雪”这天公司准时发了货。
但两天后货到深圳时，价格却下降了近一半。
　　其实深圳的蔬菜价格早在三天前就开始下降了，只因寿光的公司没有电话，无法取得联系。
结果菜到了深圳后难找买主，五十吨香菜和辣椒烂了三分之一。
一番折腾，赔了三万多元。
　　徐州市有个奎山蔬菜公司，公司的王经理和秘书小刘来到寿光蔬菜批发市场，见青椒价格几乎是
徐州市场上的两倍，王经理立即让小刘回去，往这里调运三万斤青椒。
谁知小刘走后的第三天寿光的青椒价格就开始下降，王经理赶紧往回打电话让小刘停运，可是打了两
天也没有打通，急得他像热锅上的蚂蚁，但又无计可施。
等第四天三万斤青椒运到寿光市场，价格已经滑到了同徐州一样。
他们一次赔了数干元运费。
　　那时候，一个村顶多有一部“摇把子”电话，往外县、外市、外省打电话，需要层层总机转，一
个长途电话得要大半天，甚至一天、几天，有时候“喂喂”地叫个三五分钟也没个回应；而有些村即
便有电话，放电话的办公室也是经常锁门，想打也打不成。
　　马店乡那几个吃了亏的青年于心不甘，他们在北京、上海见过一种不用摇的电话，或按着数字转
上几圈，或者按几下数码，就能拨通。
如果我们也安上这样的电话，生意就可能是另一个样子！
他们几经磋商，抱着试一试的态度，来县委找到伯祥书记，要求帮他们上这种电话。
　　王伯祥热情地接待了他们，悉心听他们诉苦衷，谈想法。
　　其实，上程控电话的事，在王伯祥上任后的第一个常委会上就提了出来，但由于客观条件不成熟
，搁下了。
现在看即使条件不成熟，也得创造条件上，因为光有路上通道，没有空中通道也不行，落后的通讯工
具已经严重制约着经济的发展。
　　⋯⋯
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