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内容概要

关于动态博弈，首先介绍动态博弈的博弈树表示方法，一般地讨论动态博弈的纳什均衡。
然后，将进一步讨论这些纳什均衡的稳定性，并介绍子博弈精炼纳什均衡，以及寻求纳什均衡的倒推
法。
紧接着，还会讨论对策意味最浓的重复博弈与所谓策略性行为，深入到竞争机制这一层次来考察动态
博弈。
最后，本书还将介绍日常生活中应用非常普遍的霍特林模型及其两个系列的纳什均衡解。
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章节摘录

　　1.静态博弈及其纳什均衡　　在争夺市场份额的激烈竞争中，提高商品价格一方面使得单个商品
的利润会提高，但另一方面却意味着会丢掉不能忍受价格提高而选择其他商品的顾客，两者共同作用
下，总体利润有可能不升反降。
然而，如果那些替代商品也一同提价，那么原来经常光顾的老顾客也许不会“移情别恋”，会考虑到
既然其他同类商品也在提价，那么还是常用的牌子比较好。
因此，商家在考虑是否调整价格并如何调整的问题时，就不得不把竞争对手可能的决策也纳入自己的
考虑范围內。
　　这种把对方有可能采取的策略也作为考虑因素进而作出决策的情况，在商场、战场乃至日常生活
中都广泛存在着，而正文提到的“价格大战”则是静态博弈最典型的例子之一。
　　对策论是研究博弈参与人如何通过策略互动的考量作出各自的决策的学问，讨论的前提是理性人
假设。
理性人假设说的是当事人都有明确的目标，其行为模式是在自身能力和环境因素的约束之下，努力奔
着自己的目标而去。
理性人假设的模式本来非常宽泛，与备受误解的“自私自利”有很大距离。
例如“毫不利己专门利人”的人，每次利人，就得到享受，增加满意程度；例如父母忍饥挨饿看着孩
子享受美食，仍然非常受用，比自己和孩子平等消费要更加满意。
　　谈到理性人努力“奔着自己的目标而去”，可以概念地想像他是沿着一条虚拟的道路奔向他的目
标，往前走得越远，就越满意。
这样，按照沿着这条想像的道路往前的“里程数目”，理性人这种享受或者受用的程度，就能够用“
里程”数值的大小表达出来，越大表示越满意。
至此，按照在这条虚拟的道路上往前走得尽可能远，参与人的行为模式，就可以概括为追求自身目标
利益的最大化，即在自身能力和环境因素的约束之下，追求上述“满意程度”数值的最大化。
　　⋯⋯
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