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前言

　　学习英语的目标，无非是学以致用。
而英语作为一种语言工具，在交流中使用才能体现其作为语言工具的本质。
因此，能将其灵活地运用到生活中、学习中、工作中，才算是真正地掌握了英语。
这其中，&ldquo;说&rdquo;又是最为突出的一个环节，由此看来，英语口语的重要性不言而喻。
学习英语口语，就要学最地道的、说最地道的，学习英美本土的新鲜语言，才能逐步达到交流的目的
。
　　《英语口语900句句这本最有效》、《旅游英语900句这本最有效》、《职场英语900句这本最有效
》以及《商贸英语900句这本最有效》。
每个分册均由外　　精心选择90个最贴近生活、工作，最为实用的场景；配以阶梯式的口语核心句、
情景问答、万用句型及实用场景对话板块，用最为地道的英语表达，让读者体会到学习英语的乐趣，
真正掌握地道实用的英语口语。
　　本系列丛书具有4大特色。
　　1.最有效句子，选用该场景下最为实用的10个核心句，并配以词汇解释、同义句及小对话等延深
解析，满足读者的不同需求，帮助读者掌握常用口语句子。
　　2.最有效问答，列举常用的问答场景，帮助读者熟悉并应对该场景下的多种情况，从&ldquo;听、
说&rdquo;双向角度帮助读者掌握英语交流中所需的要素。
　　3.最有效句型，精心提取了该场景下最为实用的4个句型，让读者熟悉常用的语法点或句型，每个
句型下提供两个适用于该场景的例句，帮助读者加深印象并进一步熟悉掌握句型用法。
学习与练习紧密结合，让语法这一重要环节在口语学习中不再枯燥。
　　4.最有效交流，精心编排了符合该场景的小对话，读者可通过模练习，将已经掌握的句子、问答
及句型灵活地串联起来，由此达到交流的目的。
让读者不仅能看懂、听懂，最重要的是能够开口说出来。
有了我们的最有效交流，不用死记硬背，你就能脱口而出、侃侃而谈了！
　　本系列丛书从生活、旅游、职场及商贸4个最为实用的方向出发，希望能为读者提供&ldquo;需要
用、用得到、很有用&rdquo;的口语。
　　随书附赠资深外教配音录制的MP3光盘。
读者要用心去听录音，认真去模仿外教的语音语调，由慢而快地变换语速跟读，配合书中内容多在脑
中演练对话场景，相信你一定会迅速掌握如何在生活和工作中灵活运用英语口语，做个真正的英语达
人！
　　编者　　2012年6月于北京
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内容概要

　　《英语口语900句这本最有效》系列丛书是帮助您学习地道、新鲜口语的有效秘籍。
全系列丛书由4个分册组成，分别为《生活英语900句这本最有效》、《旅游英语900句这本最有效》、
《职场英语900句这本最有效》以及《商贸英语900句这本最有效》。
每个分册均由外教精心选取90个最贴近生活、工作，最为实用的场景；配以阶梯式的口语核心句、情
景问答、万用句型及实用场景对话板块，用最为地道的英语表达，让读者体会到学习英语的乐趣，真
正掌握地道实用的英语口语。
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章节摘录

　　最有效交流　　1　　A： May I speak to Ms. Sun， please？
　　B： I&rsquo;m sorry， but her line is quite busy at the moment. Would you like to leave a note？
　　A： Sure. I&rsquo;m Alan Steve from P.Y. Corporation.　　B： And you&rsquo;re calling for...？
　　A： I&rsquo;m calling to reschedule the meeting with Ms. Sun.　　B： I&rsquo;ll make sure Ms. Sun will
get this message.　　A：我可以和孙小姐说话吗？
　　B：抱歉，孙小姐线路正忙。
您需留言吗？
　　A：好的。
我是来自PY公司的艾伦&middot;蒂夫。
　　B：您打电话是为了&hellip;&hellip;？
　　A：我是为了重新安排一下和孙小姐会面的时间。
　　B：我会确保孙小姐收到这条留言的。
　　2　　A： Hello. May I speak to Lily， please？
　　B： This is Lily speaking.　　A： Hi， Lily， this is Wei Wang calling. How are you？
　　B： Very well， thank you， Mr. Wang. How are you？
　　A： Not bad. I&rsquo;m phoning to say I&rsquo;m sorry I won&rsquo;t be able to keep my appointment
with Mr. Smith today. My flight is delayed.　　B： I&rsquo;m sorry about that.　　A： Do you think I could
see him tomorrow？
　　B： Let me see. He&rsquo;s free 1：20 tomorrow afternoon. Would that be good for you？
　　A： Yes. Thank you very much.　　B： You&rsquo;re welcome， sir.　　A：你好，可以和莉莉通话
吗？
　　B：我就是莉莉。
　　A：你好，莉莉，我是王伟。
你怎么样？
　　B：我很好，谢谢您，王先生。
您怎么样？
　　A：不错。
我打电话是为了道歉的，我今天无法遵守约定与史密斯先生见面了。
我的飞机延误了。
　　B：我很遗憾。
　　A：你认为我明天可以见到他吗？
　　B：我看一下。
他明天下午1点20分有时间。
这个时间您合适吗？
　　A：合适，非常感谢。
　　B：不客气，先生。
　　3　　A：这里是大洋公司。
　　B：我可以和肖恩小姐说话吗？
　　A：请稍等。
对不起，她现在不在办公室。
　　B：你估计她什么时候能回来？
　　A：她大概4点回来。
　　B：我可以（给她）留言吗？
　　A：当然可以。
请问您的姓名？

Page 9



第一图书网, tushu007.com
<<商贸英语900句这本最有效>>

　　B：好的，我是来自东域公司的林杰。
　　A：可以留一下您的电话吗？
　　B：好的。
电话是2233-4455。
　　A：好的，肖恩小姐会尽快给您回电的。
　　B：谢谢。
　　A： Ocean Company.　　B： May I speak to Ms. Shawn， please？
　　A： Hold on， please. I&rsquo;m sorry， but she&rsquo;s not in at the moment.　　B： What time do
you expect her to get back？
　　A： She&rsquo;ll probably be back around 4.　　B： Can I leave a message？
　　A： Sure. May I know your name？
　　B： Yes， it&rsquo;s Jie Lin. I&rsquo;m from East Zone Company.　　A： May I have your phone
number？
　　B： Yes. It&rsquo;s 2233-4455.　　A： OK. Ms. Shawn will call you back as soon as possible.　　B：
Thank you.　　&hellip;&hellip;
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编辑推荐

　　学习英语的目标，无非是学以致用。
而英语作为一种语言工具，在交流中使用才能体现其作为语言工具的本质。
因此，能将其灵活地运用到生活中、学习中、工作中，才算是真正地掌握了英语。
这其中，&ldquo;说&rdquo;又是最为突出的一个环节，由此看来，英语口语的重要性不言而喻。
学习英语口语，就要学最地道的、说最地道的，学习英美本土的新鲜语言，才能逐步达到交流的目的
。
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