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前言

人活在世上，一生之中无非只有两件事——做人和做事。
多少人一辈子都在感叹做人难，人难做；做事难，事难做。
那么，怎样才能做人不难、做事不难呢？
    很久以前，中国古代铜钱的“内方外圆”就被用到为人处世领域，古人谆谆教导我们要“方圆处世
”，方为做人之本，圆为处世之道。
仔细琢磨，是极有道理的。
    所谓“方”，意指方方正正，有棱有角。
“做人要方”是指做人本分，有自己的主张和原则，不被他人所左右。
“诚实正直”、“光明磊落”、“襟怀坦荡”、“质朴守信”、“谦逊勤勉”、“言行一致”、“忠
厚善良”、“宽容大度”的方正人品是一个人立世和成功之根本。
    所谓“圆”，意指圆通灵活，融通老成。
“做事要圆”是指与他人相处懂得圆滑和技巧。
“圆”乃处世之道，也是指与人相处的灵活性。
我们在做事情和与他人相处过程中，要讲究策略、方法、技巧和艺术性。
    从几何学角度来看，方形有规有矩，棱角分明。
“方”容易让人想到的词语是方直、刚正。
“方”是做人之本，是做人的正气，是堂堂正正做人的精神脊梁。
一圆形是最完美的图形，圆滑无比。
“圆”容易让人想到的词语是老练、圆通。
“圆”是处世之道，是做事的技巧。
    在现实生活中，我们常常敬佩那些具有“方”之灵魂的人。
如唐朝名臣魏征敢于直言进谏，即使在唐太宗大怒之际，他也敢当庭据理力争，从不退让，宋朝“执
法官”包拯，英明刚直，立朝刚毅，执法不避亲党，人唤“包青天”；明朝清官海瑞，为人正直刚毅
，直言敢谏，即使职位低下也敢于蔑视权贵。
一生为政清廉，洁身自爱，深得民众爱戴，青史万古流芳。
他们或是直言不讳，或是敢于犯上，或是铁面无私，或是不徇私情，但是都用方正之气，诠释了“方
”的方方正正，受到历代百姓的敬仰。
    但是，我们又偏爱那些圆融的人，他们成熟、世故、多机变，少与人摩擦。
为人处世，我们应当把“方”和“圆”有机地统一起来。
在现实生活中，“方”和“圆”也并非是可以截然分开的，通常它们总是交织在一起，方中有圆，圆
中有方，难分彼此，二者相辅相成。
在如今这个人事纷繁的社会里，该方则方，该圆则圆，方圆结合，方圆有度，才是最好的处世之道。
    方是刚，圆是柔。
方是原则，圆是机变。
方是以不变应万变，圆是以万变应不变。
方外有圆，圆内有方。
能方能圆，亦方亦圆。
方圆合一，无往不胜。
    在人世上，“方”不是呆板，“方”中有“圆”，是以不变应万变；“圆”不是奸猾，“圆”中有
“方”，是以万变应不变。
“方”是做人的脊梁，“圆”是处世的锦囊。
    如果只有“方”而无“圆”，那就必然会处处碰壁，只有“圆”而无“方”，成为圆滑的墙头草，
也会一事无成。
为人做事太方正或太圆滑都寸步难行。
只有方圆并用，才能在社会生活中进退自如，营造良好的人脉和生存环境，享受快乐惬意的人生，成
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就不凡的事业。
    当然无论是“内方”还是“外圆”都要把握好度，要知道物极必反。
“内方”太过，那会导致刻板、迂腐，会伤害到自己和他人，“外圆”太过，那就会导致圆滑、世故
，进而使他人心生疑虑，处处提防。
    方与圆，不同的几何图形；方与圆，不同的人生态度；方与圆，不同的生存智慧。
做人做事无非方圆结合。
何时何事可方，何时何事可圆，如何做到智欲圆而行欲方，方圆无碍，有待在本书中求证，到生活中
求解。
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内容概要

　　《方与圆的人生经营课》的内容提要如下：靠本分做人靠本事吃饭；守住本分才能守住根本；做
人做的是人品；没有规矩不成方圆；做事从人脉做起；不是教你诈，是教你看穿人心；跟对人才能做
对事；做人是艺术，做事是技术。
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章节摘录

2.不诚不达，不信不立    摩根财团是世界上为数不多的巨型公司，有“华尔街金融帝国主宰者”之称
。
    1835年，摩根先生成为伊特纳火灾保险公司的股东。
不久，有一家在伊特纳火灾保险公司投保的客户遭遇了火灾，如果按照规定完全付清赔偿金，保险公
司就会破产。
股东们纷纷要求退股。
    摩根先生则认为自己的信誉比金钱重要，他四处筹款并卖掉了自己的房产，低价收购了所有要求退
股的股份。
然后他将赔偿金如数返还给了投保的客户。
    一时间，伊特纳火灾保险公司声名鹊起。
    几乎已经身无分文的摩根先生成了保险公司的所有人，但保险公司已濒临破产。
无奈之中他打出广告：凡是伊特纳火灾保险公司的客户，保险金一律加倍收取。
不料客户很快蜂拥而至，摩根的公司从此走出困境，知名度甚至超过了不少大的保险公司。
    诚信是企业创立之初的奠基石，是企业文化的重要体现，更是企业核心竞争力的重要组成部分。
不守诚信，或许可“赢一时之利”，但一定会“失长久之利”。
在风险投资界有句名言：“风险投资成功的第一要素是人，第二要素是人，第三要素还是人。
”这说明风险投资家非常重视创业者的个人素质。
    成就摩根家族的并不仅仅是一场火灾，而是比金钱更有价值的信誉。
还有什么比让别人都信任你更宝贵的呢？
摩根先生之所以让公司走出了困境并从此崛起，正是凭着他的诚信而赢得了客户的信赖才得以实现的
。
所以说，信赖是做事的最大财富，也是成功的源泉。
而取得依赖的前提是自己真诚的付出。
    大千世界，芸芸众生。
世人大都渴望在这个弱肉强食的社会里，功成名就、出人头地。
然而，不管人世间的小聪明人如何精于算计，即使一时通过奸诈的手段获得眼前的实际利益，却总是
跨不过命运这道门槛。
因为最终人算不如天算，贪图小利者毕竟难成大器。
上天总是青睐忠厚的人，不论商场还是战场，诚实守信的人比较容易获得成功。
慈善忠厚、诚实守信的个性是取得成功的关键。
    日本山一证券公司的创业者小池国三，就是一位以诚实忠厚起家的企业家。
小池13岁时离乡背井，在一家小商店里做店员，同时替一家机器公司做推销员。
他在20岁时，自己开了一家小商店，依靠以前的推销经验，他十分顺利地在半个月内与55位顾客签订
了合同，并且收取了订金。
然而，不久之后，他发现他卖的机器此其他公司出品的同样性能的机器价格稍贵，他想，若是让与自
己订约的客户知道了，一定会使他们感到后悔。
    于是小池带着合约书和订金，用了三天时间，逐户进行说明，请客户废止合同。
这种诚实忠厚的做法，使他的客户深受感动，结果，33户之中不但没有一个废约，还加深了他们对小
池的信赖和敬佩。
诚实具有惊人的魅力，它像磁铁一样具有无形的吸引力。
客户们都像小铁片般被小池的诚实吸引，纷纷前来与他订货。
诚实忠厚使小池国三财源广进，他一举成为日本企业界的名人。
    通观古今中外成功人士的创业历程和人生轨迹，可以看到，成功的人都是值得信赖的人，因为人们
对他们的信赖是他们用自己的诚信所换来的。
在社会生活中，诚信的品格就像一笔丰厚的储蓄，它会源源不断地为人带来“利息”。
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作为管理者，讲诚信可以产生人格魅力，增强亲和力和感召力；作为经营者，讲诚信可以在商界赢得
信赖，降低交易成本；作为普通人，讲诚信会受到他人的尊重和信赖，拥有真诚的朋友。
    所谓名牌效应，就是诚信的品格在企业和产品中的凝结。
人们之所以愿意购买名牌产品，是因为名牌产品不但其使用价值可靠，而且成为一种文化品位的标志
。
当今，一些国际知名企业已从追求商品信誉转变为追求企业信誉，使得公众从对某一商品的信赖上升
到对生产者和经营者的信赖，凡某生产者和经营者的商品具有吸引力，就可信任。
可见诚信之重要。
反过来，失信则会增大交际成本，会使许多简单的事情变得复杂艰难甚至不可能。
为事不以诚，必事败；待人不以诚，则丧其德而增人怨。
“不诚不达，不信不立”，这是亘古不变的人生哲理。
从某种意义上说，一个人若失去财产，他只失去了一点。
但若失去了诚信，就把一切都失去了。
所以，但凡有理想有远见之人，都把诚信作为其立身行事的基点和最基本的道德要求。
    总之，古往今来的历史和现实都证明了一个颠扑不破的真理：“唯有诚信才能立足于社会，唯有诚
信才有机会获得成功和财富。
”凡能成就大业者，多以信义布天下。
    P5-7

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<方与圆的人生经营课>>

编辑推荐

方乃做人之本，圆是处世之道。
    不会做事，做人无从谈起；不会做人，做事南辕北辙。
只有在做事中才能体会做人的道理。
同样，只有在做人中才能体会做事的意义。
真正的成功者无不深谙既会做事、又会做人的奥妙真谛，所以才能达到无往而不胜的高超境界。
    胡善林编著的这本《方与圆的人生经营课》是一把开启事业与人生成功的钥匙，不仅带给读者解读
人心的意外惊喜，而且带给读者说话办事的实用策略和为人处世的深刻道理。
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