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前言

什么是气场？
    如何获得气场？
    如何用气场提高社交情商？
    如何修炼气场才能使人脉更强大？
    成功人士超强的凝聚力和无穷的感召力从何而来？
    气场就是关系网。
简而言之，它是我们的人气、人脉和人情，是你与我结交良师益友、打动客户、上司或同事的有形网
络，也是寻求机遇与创造机会的社交圈。
是彼此气场的交碰、融合、互相的影响。
所以，气场需要我们用心来经营，只有态度积极的人，才能稳定自己的气场。
一个气场不佳的人，他的人脉也一定是糟糕的、混乱的。
正如一句话所说的：人与人之间，只要气场近了，事就成了。
    如今，气场已经成为全世界高端人士都在运用的成功秘密——从世界首富比尔·盖茨到美国总统奥
巴马；从世界著名的脱口秀主持人奥普拉到阿里巴巴集团创始人马云；从官方新闻到足球世界杯——
全世界都在讨论它，评价它，但仍然只有极少数人能拥有它，运用它——政客用它获取民众选票、商
人用它促成合作、普通人用它走向成功。
    一个人只有善于为自己营造强大的气场，才能增强你影响他人的能力，才能改变人脉，让事业更加
成功！
    人脉是一个人通往财富、成功的入场券。
有着良好的人脉关系，你的前进的道路就会畅通得多。
成功要靠别人，而不是单凭自己。
一个人有多成功，关键要看他服务了多少人，和多少人在为他服务。
所有成功人士都有一个共同点，就是拥有大量的人脉资源，并保持着良好的关系。
    人脉资源是一种潜在的无形资产，是一条潜在的财脉。
表面看来，它不是直接的财富，可没有它，就很难获得财富。
即使你拥有很扎实的专业知识，而且是个彬彬有礼的君子，还具有雄辨的口才，也不一定能够成功地
促成一次商谈。
但如果有一位关键人物协助你，那么你的出击一定会完美无缺，百发百中！
两百年前，胡雪岩因为擅于经营人脉，而得以从一个倒夜壶的小差，翻身成为清朝的红顶商人。
三百年后的今天，检视商界成功人物的成长轨迹，也都因为拥有一本雄厚的“人脉存折”，才有之后
辉煌的“成就存折”。
    好的气场是打开人脉大门的一把钥匙，什么样的气场才能带来成功？
如何打造属于自己的气场呢？
这虽然并不简单，但也绝不是什么天大的秘密。
现在，就让我们助你点燃强大的气场！
    《人脉的气场》是一部气场修炼书、人脉黄金书、成功白金书！
一旦你掌握了《人脉的气场》中的要领，你的强大气场、良好的人际关系和成功机会都会纷至沓来。
    作者    2012年5月于北京
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内容概要

　　人脉资源是一种潜在的无形资产，是一条潜在的财脉。
表面看来，它不是直接的财富，可没有它，就很难获得财富。
即使你拥有很扎实的专业知识，而且是个彬彬有礼的君子，还具有雄辨的口才，也不一定能够成功地
促成一次商谈。
但如果有一位关键人物协助你，那么你的出击一定会完美无缺，百发百中！
两百年前，胡雪岩因为擅于经营人脉，而得以从一个倒夜壶的小差，翻身成为清朝的红顶商人。
三百年后的今天，检视商界成功人物的成长轨迹，也都因为拥有一本雄厚的“人脉存折”，才有之后
辉煌的“成就存折”。
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书籍目录

第1章 气场为王，让第一印象来决定胜负 1．第一印象很重要 2．仪容仪表不容忽视 3．得体的服饰可
以美化形象 4．好的饰品让你魅力无穷 5．不失分寸地进行自我介绍 6．注意握手的细节 7．交换名片
有“讲究” 8．有礼貌的进行交谈 9．手势的运用要合乎礼仪 10．重视公共场所礼仪 11．优雅的举止
尽显风度 第2章 充实自己，修炼你的气场 1．打造自己的“核心竞争力” 2．补齐“短板”，让优势更
优 3．在相同的时间做出不同的事 4．终身学习，不断走向成功 5．做个精通业务的高手 6．多读书，
读好书 7．不断“充电”，做一位不败将军 8．学会利用人脉资源 9．目标高远些，不要只看到眼前 
第3章 让人相信你，气场才不会离开你 1．不守信，无以立 2．诚信是一种财富 3．言必行，行必果 4．
诚信——友谊的“保鲜剂” 5．做人应该诚实 6．不诚实的后果 7．不要轻易许诺 8．耕耘诚实，收获
财富 第4章 自信，使你的气场更强大 1．坚定地相信自己 2．信心有多大，发展空间就有多大 3．成功
属于“有心”人 4．用自信撑起一片天空 5．自信是乐观的源泉 6．自信——成功的起点 7．相信自己
一定能成功 8．不卑不亢做自己 9．把自信“写”在脸上 10．跨越自卑这道门槛 第5章 能说会道，让你
的气场慢慢凝聚 1．用赞美打动对方的心 2．软中有硬，宽严相济 3．批评是一种艺术 4．动之以情，
晓之以理 5．把解释做得圆满些 6．抬杠，沟通的绊脚石 7．安慰也需要好的口才艺术 8．“骂人不带
脏字”巧反驳 9．插嘴懂方法，有缝就得钻 10．尽量让忠言不逆耳 第6章 好人缘可以带来“大气场” 1
．支起一张人际关系网 2．小细节，大人脉 3．在感情的账户上储蓄 4．与不同性格的人搞好关系 5．
欲钓大鱼，先放长线 6．攀高枝，与尊贵者发展友情 7．口渴之前先挖井 8．记住别人的名字是打开人
脉的第一步 9．雪中送炭，救人与危难 10．经营好自己的人脉存折 11．宽容，不斤斤计较 12．为人遮
羞盖丑，给自己网络人情 第7章 依靠贵人，气场是营造出来的 1．善于用“情”，积累贵人 2．在贵人
面前展示自己 3．可造之材深得贵人喜爱 4．不要忽视了邻居这位贵人 5．贵人是人际关系中的“盐”
6．进取心是获得贵人帮助的前提 7．贵人相助——成功的秘诀 8．亲戚是走出来的 9．攀龙附凤也未
尝不可 10．找准你的“黄金搭档”
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章节摘录

版权页：   1．第一印象很重要 在人与人的交往中，我们常常会说或者会听到这样的话： “我从第一
次见到他，就喜欢上了他。
” “我永远忘不了他留给我的第一印象。
” “我不喜欢他，也许是留给我的第一印象太糟了。
” “从对方敲门入室，到坐在我面前的椅子上，短短的时间内，我就大致知道他是否合格。
” 这些话说明了什么？
说明大多数人都是以第一印象来判断、评价一个人的。
 对方喜欢你，可能是因为你留给他的第一印象很好；对方讨厌你，可能是你留给他的第一印象太糟。
 这就是所谓的首因效应。
首因效应，也叫做“第一印象效应”，是指最初接触到的信息所形成的印象对我们以后的行为活动和
评价的影响。
通’常，人在初次交往中给对方留下的印象很深刻，人们会自觉地依据第一印象去评价某人或某物，
今后与人打交道的过程中的印象都被用来验证第一印象。
 我们每认识一个新朋友，都离不开第一次交往。
俗话说“良好的开端等于成功的一半”，初次交往一定要留给人一个好印象！
 王小燕曾是一个相貌中等的女孩，豪爽大方，不注重外表，有点邋里邋遢，缺少女孩子的温婉清爽。
她的很多异性朋友都把她当“哥们儿”，还说：“你就像个野小子，易于接近，却没有女孩的魅力！
” 有一天，表妹买了一套特别淑女的连衣裙，有点大了，就送给王小燕穿。
王小燕刚刚洗完头，乌黑的秀发披散在肩上，而没有像平常那样乱七八糟扎成一团。
她试穿了这身淑女装，感觉和自己不太协调，就在镜子前顾影自盼，试着做出一副电影中淑女应有的
样子。
恰好，一个男孩来找她的哥哥，看到了这非常美丽的一幕： 一个美丽的女孩，似水柔情地站在穿衣镜
前，梳理自己的长发，猛然发现了自己，竟一下子羞红了脸⋯⋯ 这就是他梦中的百分百女孩，温柔而
腼腆，男孩对王小燕不禁一见钟情。
于是，借着和王小燕哥哥交往的机会，男孩向王小燕发动了爱情攻势。
 他对王小燕说：“你是我遇到的最温柔、最可爱的女孩！
” 王小燕真是大为诧异——长这么大，还没有人说过我温柔呢。
王小燕告诉他自己从小就是野小子性格，绝不是温柔而可爱。
可是，男孩固执己见，并向王小燕讲了第一次见到她的情景，“我一眼就爱上了你的温柔和美丽！
”男孩说。
 男孩坚持那才是王小燕的本性，而王小燕平日的不拘一格、粗野邋遢都是假象。
认为在男孩的坚持下，王小燕慢慢竟真的变得温柔了，并与男孩坠入情网。
几十年过去了，男孩仍深深地爱着王小燕。
 一个美好的第一印象，改变了一个女孩的生活，成就了一对好夫妇，其力量之强大，可见一斑。
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编辑推荐

《人脉的气场》是一部气场修炼书、人脉黄金书、成功白金书！
一旦你掌握了《人脉的气场》中的要领，你的强大气场、良好的人际关系和成功机会都会纷至沓来。
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