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内容概要

　
创业并非难于上青天，古人云：“天下事有难易乎?为之，则难者亦易矣；不为，则易者亦难矣。
”只要你能勇敢地跨出第一步，就是成功了一半。
少许的资金、技术、人力、机遇再加上你的努力，相信你的梦想就会实现。

 开一家属于自己的小店，经营自己最擅长的营生，创造让人垂涎不已的财富，一切都从这里开始⋯⋯
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章节摘录

　　为什么创业　　创业前，应思考一下自己为什么要创业。
创业者的心态，可归纳为两种类型：感性创业者和理性创业者。
前者多属感情用事型，常被经营成功的案例所吸引，常使其情绪受到鼓舞，因此决定自己也尝试一把
，但在生意经营上也有为“比面子”而经商的情况，“人比人气死人”，别人创业，你也跟进，不考
虑自己的经济状况，结果只能是逞一时威风，最终苦的还是自己。
　　有些人创业的想法并非是一朝一夕产生的，而是在大脑酝酿了许久，经过自己积累了大量理论和
实践后才实施的，称为理性创业者。
这种创业者又分为两类：一是专业型，这类人拥有专业技能，科班出身，从基础做起，经历公司各项
营运阶段，实力强；二是停、看、听型，他们不急于投入，心中对创业仍有疑惑，想通过各种渠道进
行了解，选择最好的方式。
　　哪种行业最适合你　　（1）若你有丰富的创造力、内心热情如火，外表光芒万丈，可考虑经营
自助火锅店、传统小吃店、便当外送等餐饮服务业。
　　（2）若你喜欢精致有品位的物品，可经营精品饰物店、手工艺专卖店及小型咖啡屋。
　　（3）若你富有耐心，有爱家、恋家情绪，托儿所、幼儿园将是你的最爱。
　　（4）若你常常跟着感觉走，时时设身处地为人着想，宠物店、花店、园艺店需要你这种特性。
专家建议在尚未决定从事何种经营时，多参与加盟业者举办的各种讨论会，听听不同业种的声音，并
了解创业的酸甜苦辣。
　　以何种方式创业　　是单打独斗自己创业？
还是邀请亲友合伙？
抑或是入主加盟体系，由总部提供开店资源呢？
有关专家认为，若经营的项目与过去工作经验有关，并曾担任经营管理职务，可考虑独立经营。
但若无经验，选择合适的加盟体系，从中学习管理技巧，也不失为降低经营风险的好方法。
此外，合伙投资经营，目后须有面对股东意见分歧与权责划分的勇气。
合伙最好避免2人组合，而以3个为佳，最多不超过5人。
　　⋯⋯
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