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前言

三国时期，曹操统一了北方之后，声威大振，很多部落纷纷依附。
其中一个匈奴单于派使者送给曹操很多宝贝，使者还有一个任务，就是观察曹操这个人到底怎么样，
值不值得匈奴单于依附。
于是，匈奴使者要求见曹操一面。
曹操觉得自己长得很丑，又很矮，怕压不住匈奴使者，让匈奴国觉得自己好欺负而暗怀反心。
于是，便把长得眉目清秀、身材高大、器宇轩昂的谋士崔瑛叫来，让他坐在自己的床上接见那个使者
，而曹操自己则拿了一把大刀站在床边装成侍卫的模样。
接见完毕，曹操派人去问匈奴单于的使者，觉得魏公这个人怎么样。
使者说：“魏公很漂亮，也很有风度，可是我觉得魏公的卫士——床边拿着大刀的那个人，才是真正
的英雄啊！
”    看完了上面的小故事，你是不是感觉很奇妙，觉得匈奴使者真有眼光，能够“慧眼识珠”？
其实，这种现象在日常生活中也是很常见的：有一种人，他们可能没有出众的外表、窈窕的身材、惹
眼的服饰，但无论他们走在哪里，好像身上都围绕着一层耀眼的光环，能够时刻成为焦点，引人注意
。
这是为什么呢？
是什么让他们具备如此出众的“魅力”呢？
那就是气场！
匈奴使者之所以能够“慧眼识珠”，最关键的原因还是曹操身上散发出的迷人气场！
    说到“气场”一词，可能很多人会感觉陌生。
到底什么才是气场呢？
    事实上，气场并不神秘。
它是一种神奇的能量，是一种强大的内在吸引力。
气场对他人有极大的影响力，是可以帮助你出奇制胜的“法宝”！
无论是政坛高层还是商界精英，各个领域的领先者都在运用“气场”这个成功秘器——俄罗斯总统普
京、美国总统奥巴马、著名脱口秀主持人奥普拉、苹果公司创始人史蒂夫·乔布斯、微软前总裁比尔
·盖茨、“股神”巴菲特等，都是运用气场的力量获得了成功！
看到这里，你是不是产生了一种想法：既然气场这么伟大，能不能运用到销售行业中，去说服客户实
现成交呢？
毫无疑问地告诉你，完全可以！
    苹果公司的创始人史蒂夫·乔布斯不仅是一名成功的企业家，更是一名伟大的天才销售员，他身上
总是具备一种震慑力，他总是能够很好地把旧的变成新的、把廉价的变成高价的卖给客户，这靠的是
什么？
就是一种感召力，一种影响力，一种说服力，而这些统统都是气场的最佳体现！
    众所周知，销售是销售员吸引客户购买的过程，销售员只有拥有强大的气场和影响力才能说服客户
。
虽然每个人都有自己独一无二的气场，但气场强弱不同，影响力也会各异。
气场弱的人仅仅是将这种能量悬浮于外表，并且容易被外界影响和控制，但气场强的人却总是能够站
稳脚跟，并在无形中控制他人，赢得成功。
成功销售员之所以能够说服客户，靠的就是自身的知识、品格、才能、气质等所散发出的自然、内在
的强大气场，让客户不得不注意和追随。
可以毫不夸张地说，气场就是销售成功的原动力！
    对每个销售员来说，销售成功并不仅仅意味着成交，销售成功的真谛在于获取最大化的利润，实现
双赢，让现有客户满意并甘愿成为自己的忠实追随者。
想要达到这一点，气场更是不可或缺！
    因此，本书通过“做内心强大的自己——强大的气场来自于内心”、“穿出影响力——好形象令客
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户眼前一亮”、“小礼仪营造大气场——以不凡的举止打动客户”、“会说话更要会聆听——做接收
高效信息的磁场”、“有气场才有人脉——好人脉带来好业绩”、“幽默是一种气场——把快乐的分
子传给客户”、“与其说服，不如关怀——在不知不觉中套牢客户”、“一半是海水，一半是火焰—
—永远不要过于热情”、“找对诱饵钓大鱼——有效提问挖掘客户深需求”、“行动起来最有效——
动真格才能气场不散”十大方面，共85个细节为想要提高个人业绩的销售员提供了行之有效的方法，
帮助销售员建立吸引客户的超级气场，并帮助大家有效培养自己的优质人脉，实现销售的长久成功。
同时，本书内容中心明确，全面、具体，着重打造了一系列的技巧与方法，易于理解，便于运用，对
销售员具有很强的现实指导意义。
    如果你阅读本书，按照书中方法进行积极、有规律的练习，并能够持之以恒，最终你必然能够完全
操纵自己的气场，吸引并说服客户，成为一个最具魅力的人！
    最后，祝愿所有的销售员都能够在职场这条康庄大道上实现自己的梦想，成就自己的辉煌人生！
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内容概要

　　成功销售员的身上总是具备一种震慑力，他们能够很好地把旧的变成新的、把廉价的变成高价的
卖给客户，这靠的是什么？
靠的就是销售员自身的知识、品格、才能、气质等所散发出的最自然、内在的强大气场，让客户不得
不去注意和追随。
可以毫不夸张地说，气场就是销售成功的原动力！

　　本书共提炼出了销售中必备的85决胜个细节，为想要提高个人业绩的销售员提供了行之有效的方
法，帮助销售员建立吸引客户的超级气场，并帮助大家有效培养自己的优质人脉，实现销售的长久成
功。
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章节摘录

版权页：   王小姐从事房地产销售已经有五个年头了，虽然她年纪不大，长相平平，但是在业内也算
得上是知名人物。
 五年前，刚刚毕业的王小姐像其他应届毕业生一样四处寻找工作。
在朋友的推荐下，她进入了一家房地产公司，开始做房地产销售员。
刚刚进入销售领域的王小姐很迷茫，公司的主管不看好她，老销售员更是对她不屑一顾。
大家通常都是在非常累的时候才让王小姐去接待客户，王小姐虽然在这段时间也接触了一些销售知识
，可是只有理论没有实践让她感到非常头疼。
 一天，一名穿着普通的中年男子走进了销售厅，其他销售员见这名男子穿着普通，并不像什么大客户
，便打发王小姐去应付这名男子。
王小姐鼓起勇气向这名男子走去，热情地向他介绍了公司销售房产的户型，可毕竟是第一次，王小姐
多少有点紧张，说了没几句就不知道要继续说些什么了，只是一个劲儿地对客户微笑。
好在这位各户一直在问王小姐问题，王小姐凭着记忆在脑海中搜索之前看过的资料，详细而周到地为
客户解答问题。
没想到，客户对王小姐的表现十分满意，并且提出要去看房，最后从王小姐这里买下了两套房子。
 后来，虽然王小姐因为表现优异转为了正式员工，但是她并没有骄傲，也不认为自己比别人地位高。
越是被重视，她越觉得自已应该学习的东西更多，只有这样才能在销售的道路上走得更远、更好。
她只要一有空就会去书店查阅各种与房产相关的资料，还读一些与客户。
理有关的书籍，这样做都是为了能更好地服务客户，帮助公司获得更多利益。
 闲暇的时候，她也会去老客户家中拜访，了解客户对房子的意见和建议，这为她取得日后的良好业绩
奠定了基础。
在这说长不长、说短不短的五年里，王小姐用她这种甘于寂寞的精神，在寂寞中为自己找寻快乐的方
式进步。
 如果王小姐没有经历五年的寂寞成长与沉淀，又怎能有如今的光彩照人？
强大的气场与感悟的沉淀，是经历寂寞、艰难后破茧而出的美丽。
作为销售员，只有像案例中的王小姐一样，经历那些必须自我成长的阶段，让自己拥有更多知识、更
高素养、更深刻的感悟，才能涅槃重生，成为一个拥有超级气场的销售员。
 阿里巴巴的创始人马云说：“昨天很残酷，今天很残酷，后天很美好，可是大部分人死在了今天晚上
。
”是的，在销售员的个人成长阶段里，常有一些销售员在自我成长的道路上丢掉希望，不甘忍受寂寞
与艰苦，最后不仅事业失败，人也变得委靡不振。
 要想成为一个赢得最终胜利并拥有超级气场的销售员，就需要有强大的耐心、足够坚强的意志和永不
放弃的态度，积极面对和解决销售中的每一个难题，在最难坚持的时候也绝不放弃。
天无绝人之路，只要走过最艰难的时刻，学会面对最孤独无助的自己，从阴霾中看到希望，不断燃烧
心中的火种，就能成功跨越寂寞的职业成长，最终获得成功。
那时，你沉淀已久的气场也会瞬间迸发出光彩，向客户展现一个不一样的自己，带领你走向职业生涯
新的征程。
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编辑推荐

《销售员气场修炼术:提升销售影响力的85个秘诀》内容中心明确，全面、具体，着重打造了一系列的
技巧与方法，易于理解，便于运用，对销售员具有很强的现实指导意义。
如果你阅读《销售员气场修炼术:提升销售影响力的85个秘诀》，按照书中方法进行积极、有规律的练
习，并能够持之以恒，最终你必然能够完全操纵自己的气场，吸引并说服客户，成为一个最具魅力的
人！
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