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内容概要

　　大学刚毕业的农村女孩张华、拥有2年销售经验的冯刚、工作4年的工业原料销售员赵凯、从事销
售7年的前销售冠军秦超、全球知名企业的销售总监杰克——一5位资历、追求各不相同的销售人员因
不满现状而进入传说中神秘的“金牌销售大学”，遭遇到传奇教练陶浦(TOP)的魔鬼训练⋯⋯但都在
一年后缔造了属于自己的销售奇迹！

　　你将“偷学”到支付高昂学费才学得到的顶级销售秘籍，火速晋级为受人敬仰的TOP销售！
不但给新销售员迅速成为王牌销售员指出速通之路，更给老销售员提供了突破工作瓶颈的必胜法宝！

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<从谷底到山巅>>

作者简介

王云，MBA，中国销售培训网首席顾问。
10年销售经验：多次成为销售冠军。
6年销售管理经验：以卓越的带人能力迅速从销售经理跃升为销售总监。
10年销售培训经验：历任理实嘉信员工培训学院首席顾问，中国销售培训网首席顾问。
“想做有用的培训，就找王云。
”这是客户对王云最多的评价。
在长达10年的销售培训中，她培训了数百家名企的员工，专长于帮助企业用很少的钱创建“销售培训
大学”，通过培训为企业带来30%～100%的业绩飞跃。
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　创造客户价值(4)创造优势客户价值
　建立弹药库
　优势销售沟通
　所向无敌
Chapter 6 胜利在召唤
　我和李娜分手了
　双赢谈判
　最后的销售竞赛
　张华通过了考试
　销售冠军在向我招手
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章节摘录

版权页：   插图：   第二个人介绍自己叫冯刚，在一家快速消费品企业做销售，工作2年多，紧接着就
是我。
 看看前面都是晚辈，坐在“龙椅”上的我顿时底气十足，把自己胡乱吹了一通，我看见张华两眼露出
了崇拜的光芒，心中非常得意。
 然而，接下来，我右边“成功男士”的介绍却让我汗颜：“大家好，我叫杰克，在麦克斯公司做销售
总监，我做销售已经10年了，来金牌销售大学一方面是进一步提高自己，另一方面也是想向陶浦教练
取经，看看怎么培养我下面的销售员。
” 10年经验，销售总监，而且是在麦克斯这样全球著名的企业！
我有些坐不住了：“杰克，应该您坐这儿。
” 杰克把我按在椅子上：“你坐，我坐这儿挺好。
” 第5位朋友介绍自己叫赵凯，是一位工业原料的销售员，有4年销售经验。
 自我介绍之后，就开始了第一堂课。
“大家都刚刚交了巨额学费，今天，想不想挣一点回来？
”陶浦教练问。
“想！
”大家异口同声地说。
 “好，现在有三种机会，第一种，挣5000元；第二种，挣3000元；第三种，挣1000元，请问你们想选
择哪种？
”陶浦教练问。
 开玩笑，当然是5000元，挣钱谁会嫌多？
所有人都选择了5000元。
 “很好，现在，我们就去挣钱。
”说着，陶浦教练就把我们带到校园里的一处铁塔前：“这座铁塔共有108层，如果能在1小时内爬到
顶端，就可以挣到5000元；爬到80层，可以挣3000元；爬到50层，可以挣1000元，如果50层都没到，就
一分没有，开始吧。
” 拓展？
有意思！
大家兴致勃勃地走进铁塔。
天哪，这塔可难爬，不是楼梯，而是梯子，要手脚并用地往上爬，爬了一会儿就气喘吁吁。
塔里没有空调，很热，汗水不停地往下流。
好在每隔5层，就有_个带空调，有茶座的休息厅，能在里面喘口气。
爬到30层，我就不想爬了。
太累了，也太热了，坐在休息厅中实在懒得出去，想想算了，不就是5000元嘛，何必那么玩命，于是
，索性坐在休息厅里喝起茶来。
 一个小时后，陶浦教练通知到教室集合。
到了教室，发现桌子上放了桌牌，我被安排在了菜鸟的位置上，再看龙椅，居然是张华！
而杰克依然坐在龙椅的右侧。
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媒体关注与评论

本书通过鲜活的销售人员的培训和成长故事，生动地揭示了销售的精要与真谛，甚至形象地描述出了
销售生活的喜怒哀乐。
建议些想要成为一名出色销售员的人读读这本书，并将其中的道理应用到实际工作中去。
    中国联通北京分公司人力资源部员工培训部经理 蒋岩    在你每天都在为订单奔波时。
是否曾经有一本教科书，能让你一口气读完？
现在，试试这本书！
在竞争日趋激烈、产品同质化程度越来越高的今天，TOP销售人员绝不是靠产品，而是靠他们的智慧
赢得客户。
这本书将在轻松愉快的阅读中，帮助你拥有和他们一样的财富与成功。
    北京佳讯飞鸿电气股份有限公司董事长 林菁    成功其实是有捷径的，那就是拥有正确的理念，运用
正确的方法——这就是本书可以给予那些不甘于平凡的销售人员的价值，它不仅帮助你树立目标和态
度，更重要的是让你知道去做什么、怎么去做。
    《销售与市场》杂志成长版主编 张树军    这是一本有趣的销售培训读要一，该书用小说体，通过有
趣味的小故事，抓住了营销的本质，用通俗易懂的语言阐述出了销售的真谛，避开了晦涩难懂的营销
理论的阅读，让销售员可以更轻松地学习，让销售培训课变成一个快乐的过程。
它不但指出了新销售员想要成为王牌销售员的速通之路，更给出了老突破工作瓶劲的必胜法宝。
    北动力源科技股份有限公司副总裁 张冬生    当你踏上销售之路，生活在给你更多成功机会的同时，
还会带给你更多的挑战。
这本书不仅能让销售员在快乐的阅读中获得技巧的提升，还会让你对职业生涯产生新的理解，帮助你
走上追求卓越之路。
   霍尼韦尔中国北方区拓展经理 钦燕杰    8年前上王云老师的销售培训课时的笔记到现在还留着，一直
伴随着我职业生涯的发展。
今天，如果你有志于成为一名TOP销售，本书定会为你打开一扇通往成功职业发展的大门。
    国民技术股份有限公司市场总监 李波    当你读完此书掩卷沉思的时候，是否会发出这样的感悟：销
售是学问，需要精益求精；销售是职业，需要付出毕生；销售是信仰，需要接受洗礼；销售是艺术，
需要精雕细琢；销售是熔炉，使人百炼成钢；销售是五味瓶，遍尝酸甜苦辣咸。
    北京智讯天成技术有限公司策划部副总监 杨虹
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编辑推荐

《从谷底到山巅:TOP销售之路》用小说体，通过有趣味的小故事，抓住了营销的本质，用通俗易懂的
语言阐述出了销售的真谛，避开了晦涩难懂的营销理论的阅读，让销售员可以更轻松地学习，让销售
培训课变成一个快乐的过程。
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名人推荐

本书通过鲜活的销售人员的培训和成长故事，生动地揭示了销售的精要与真谛，甚至形象地描述出了
销售生活的喜怒哀乐。
建议那些想要成为一名出色销售员的人读读这本书，并将其中的道理应用到实际工作中去。
 ——蒋岩，中国联通北京分公司人力资源部员工培训部经理 在你每天都在为订单奔波时，是否曾经
有一本教科书，能让你一日气读完？
现在，试试这本书！
在竞争日趋激烈、产品同质化程度越来越高的今天，TOP销售人员绝不是靠产品，而是靠他们的智慧
赢得客户。
这本书将在轻松愉快的阅读中，帮助你拥有和他们一样的财富与成功。
 ——林菁，北京佳讯飞鸿电气股份有限公司董事长 成功其实是有捷径的，那就是拥有正确的理念，
运用正确的方法——这就是本书可以给予那些不甘平凡的销售人员的价值，它不仅帮助你树立目标和
态度'更重要的是让你知道去做什么、怎么去做。
 ——张树军 《销售与市场》杂志成长版主编 这是一本有趣的销售培训读本，该书采用小说体，通过
有趣味的小故事，抓住了营销的本质，用通俗易懂的语言阐述出了销售的真谛，避开了晦涩难懂的营
销理论的阅读，让销售员可以更轻松地学习，让销售培训课变成一个快乐的过程，它不但指出版了新
销售员想要成为王牌销售员的速通之路，更给出了老销售员突破工作瓶颈的必胜法宝。
 ——张冬生 北京动力源科技股份有限公司副总裁 8年前上王云老师的销售培训课时的笔记到现在还留
着，一直伴随着我职业生涯的发展。
今天，如果你有志于成为一名TOP销售，本书定会为你打开一扇通往成功职业发展的大门。
 ——李波 国民技术股份有限公司市场总监 当你读完此书掩卷沉思的时候，是否会发出这样的感悟：
销售是学问，需要精益求精；销售是职业，需要付出毕生；销售是信仰，需要接受洗礼；销售是艺术
，需要精雕细琢；销售是熔炉，使人百炼成钢；销售是五味瓶，遍尝酸甜苦辣咸。
 ——杨虹 北京智讯天成技术有限公司策划部副总监
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