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内容概要

供应链融资的思路并不是直接解决核心企业的融资问题，而是着眼于解决核心企业上下游客户的融资
问题，这比解决核心企业融资更有效，核心企业上下游企业融资问题解决了，核心企业问题也就自然
解决。
供应链融资在国内是个既新鲜，又传统的产品，立金银行培训中心一直在各家银行培训客户经理，供
应链融资是最热门的课程之一。
立金银行培训中心集中各家银行的精英讲师，整理了讲课中的内容，集合成本书，本书主要以理论结
合案例。

本书提供：教练式培训，提供最真实的案例，做优秀客户经理最真实的体会。
本书将帮助你在最短时间内成为一名优秀的商业银行客户经理。
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作者简介

立金银行培训中心是一家专业的银行培训机构，具备丰富的营销实战经验，案例讲学为该培训中心的
最大特色，一直深受各家银行的欢迎。
立金银行培训中心专注于实务操作，尤其是在对公授信领域，经验丰富。
培训过的机构包括招商银行、民生银行、浦东发展银行、中信银行、建设银行、兴业银行等，受到学
员的高度评价。
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章节摘录

版权页：   插图：   1.结构性出口前融资 结构行性出口前融资是指出口企业在已签订的小合同的条件下
，以履行该合同产生的应收账款为担保和基本还款来源的融资方式。
具体根据结算方式的不同有几个品种，如赊销（O/A）、承兑交单（D/A）项下的出口发票融资、信
用证结算项下的出口打包贷款等。
在结构性出口前融资中，银行最关注的是借款企业根据合同要求生产、交付商品的履约能力和买方按
期支付贷款的能力。
因此银行对物流的监控主要是企业按照合同生产、交付等履约情况，而不再是商品本身变现价值，由
于销售价格多在合同中约定，因此可以进行此类融资的商品种类也更加广泛。
对于买方付款的风险，主要通过选择信用良好的大型买家（或者接受信用高的银行开出的信用证），
在一些情况下也可以辅之以出口信用保险等第三方担保措施来规避。
 2.“1+N”国内贸易融资——超市供应商融资模式 超市供应商融资模式是一种针对于超市上游供应商
融资业务。
流程：供应商在网上接到超市订单后，向银行提出融资申请，用于组织生产和备货；获取融资并组织
生产后，向超市供货，供应商将发票、送检入库单等提交给银行，银行即可为其办理应收账款保理融
资，归还订单融资；应收账款到期，超市按约定支付货款资金进入客户在银行开设的专项收款账户，
银行收回保理融资，从而完成供应链融资的整套办理流程。
 这一模式以供应链中上下游的信用迁移为主，物流跟踪控制为辅，解决了融资企业信用缺失和信息不
对称等问题，运行一段时间以来效果良好。
创新点在于：一是该融资模式主要考察企业的现金流和营运情况，特别是与供应链中核心企业的业务
往来作为融资判断依据，突破传统的评级授信抵押担保等，产品畅销的中小企业。
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编辑推荐

《银行供应链融资培训2》将帮助读者在最短时间内成为一名优秀的商业银行客户经理，激发客户经
理生生不息的奋斗精神和创造价值的活力。
本书通过最详尽的案例培训，帮助您成为最优秀的商业银行客户经理。
培训过的机构包括招商银行、民生银行、浦东发展银行、中信银行、建设银行、兴业银行等，受到学
员的高度评价。
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