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内容概要

在与大企业合作中，“关系营销”只能起到敲门砖作用，能否“长治久安”还得取决于银行产品性能
及与时俱进的创新能力。

《银行国内信用证培训》提供：教练式培训，提供最真实的案例。
《银行国内信用证培训》将帮助你在最短时间内成为一名优秀的商业银行客户经理，激发客户经理生
生不息的奋斗精神和创造价值的活力。
我们通过最详尽的案例培训，帮助您成为最优秀的商业银行客户经理。
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章节摘录

　　二、银行切入点分析　　内蒙古富宝源煤业有限责任公司向上游煤矿企业必须支付现款，但是内
蒙古富宝源煤业有限责任公司为煤炭经销商，本身还涉足金融投资、港口建设等。
为防止该公司挪用信贷资金，银行决定不提供流动资金贷款。
银行决定以货押为风险控制手段，提供国内信用证。
　　1.内蒙古富宝源煤业有限责任公司向银行申请启用货押业务额度时，需提交与下游买家的订单（
购销合同），下游买家——某能源有限公司，则由内蒙古富宝源煤业有限责任公司出具承诺函，承诺
双方贸易的唯一回款账号为银行保证金账号，并在与下游的购销合同中将双方贸易的唯一回款账号约
定为银行保证金账号。
　　2.办理融资时，申请人与银行共同向广州中远物流有限公司提供《质押物提取通知书（附确认回
执）》，中远派遣监管人员到煤炭堆场进行提货。
中远提货后，过磅装车，确认装车数量后，向银行出具经内蒙古富宝源煤业有限责任公司、中远共同
确认的《质押物清单》，中远介入由煤炭堆场至秦皇岛码头的火车运输，秦皇岛码头至黄埔港码头的
水运运输。
　　3.银行根据《质押物清单》核定货物价值，根据内蒙古富宝源煤业有限责任公司与供货商签订购
销合同向申请人上游签发国内信用证，收款人——鄂尔多斯额西矿业有限公司。
　　4.鄂尔多斯额西矿业有限公司发货后，内蒙古富宝源煤业有限责任公司提交发运单据、增值税发
票及合同向银行申请办理议付，由内蒙古富宝源煤业有限责任公司承担议付利息。
　　5.放货时，在符合银行在合同项下最低数量和价值质押物等前提下，已储存在堆场的超出最低数
量和价值的质押物部分，中远可根据内蒙古富宝源煤业有限责任公司的申请自行办理放货。
在低于或等于最低数量和价值的质押物部分需要提货时，由内蒙古富宝源煤业有限责任公司向银行提
出申请，并根据提取货物的数量和价值向银行存入足额的赎货款项，银行向中远发出放货指示。
　　三、银企合作情况　　银行为内蒙古富宝源煤业有限责任公司签发国内信用证，期限180天，金额
为3000万元，议付利率执行3%，全部利息由买方承担。
银行收取45万元议付利息。
　　七、国内信用证代理议付　　【产品定义】　　国内信用证代理议付是指在议付／延期付款信用
证项下，议付行在单证相符或者开证行已经承付的情况下，买方代理卖方向银行申请办理议付的一种
融资业务。
　　对比：代理贴现是指商业汇票的贴现申请人通过与其代理人、贴现银行签订三方协议，委托其代
理人在贴现银行代为办理票据贴现手续，贴现银行审核无误后，直接将贴现款项划付给贴现申请人的
一种票据贴现业务形式。
　　【目标客户】　　买卖双方关系密切，买方属于卖方非常重要的客户，卖方愿意配合买方为降低
财务费用采取的特殊票据业务操作方式。
　　从实践经验分析，多发生在以下行业：汽车厂商与经销商，如丰田和经销商、广州本田和经销商
；电网公司与电力集团，如国家电网公司和电力集团；电信设备集团与经销商，如手机品牌制造商与
经销商。
　　⋯⋯
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