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前言

追逐财富是人与生俱来的一种本能。
纵使世人皆知“钱财乃身外之物”，可天下人还是为钱财而奔波，尤其是在当下社会，一年365天，每
个人几乎天天都忙得像陀螺似地停不下来，为的就是追求更多的财富和利益——有了财富便可尽显荣
华，有了财富便可减去许多后顾无忧⋯⋯    那么，怎样才能获取更多的财富呢？
    两千多年前的司马迁（前145年－前86年）在《史记·货殖列传》中，从人性的角度，探究了人该不
该赚钱的问题。
他得出的最终结论是：赚钱天经地义。
他同时还告诉我们，获取更多财富的一条捷径便是经商，并首次列举了一批通过经商而致富的巨商故
事：出身小商贩的管仲，他的经济理论竟能让一个国家称霸天下；富有社会责任感的范蠡，知进知退
、弃官从商，他凭借官场上的经验和策略也能成为巨富；狂傲之徒吕不韦，以巨资投资政治，将投机
的本性发挥得淋漓尽致，竟把儿子也经营成了千古一帝；羊倌卜式，诚心捐款，堪称彪炳史册的爱国
商人典范⋯⋯诚然，这批巨商能够进入司马迁的法眼，主要是因为他们“皆非有爵邑俸禄弄法犯奸而
富，尽椎埋去就，与时俯仰，获其赢利”，故“贤人所以富者，令后世得以观择焉”（《史记·货殖
列传》）。
意思是，他们赚钱致富，并不是靠拥有爵位封地俸禄，也不是靠违法乱纪、假冒伪劣、坑蒙拐骗，而
是靠自己的智慧——准确推测商品流通规律，正确判断市场走势，通过顺应时势正确投资来获利。
所以，有必要将这些巨商的故事再现，以便让后人有所借鉴，获得启迪。
    当然，自古以来，通过经商而成巨富者远非这几人，《史记》之后仍能在中国历史洪流中留下一笔
的“贤人富者”不计其数，但能让我们铭记不忘的，更多的还是那些极富时代个性者。
比如同是“红顶商人”的胡雪岩和王炽，行走商海，一个黑白通吃，一个明义重德；同是实业高手的
张謇和荣氏兄弟，起步之时，一个是登科状元，一个是小店学徒⋯⋯历史是让后人明鉴的。
经商亦是做事，做事亦是为人。
经商成功累成巨富，并不代表就可以成为一个让人学习的榜样。
以民为本，诚信经营，理当值得今人借鉴和学习，而那些为了获取更多财富，靠官办商行、官商勾结
、坑蒙拐骗，把经营演绎成无原则的敛财行为的人，只能成为人们拷问的对象。
    鉴于此，编者遴选出中国历史上30位卓有影响的巨商，以历史典籍为依据，记述其财富人生，以正
说的方式向读者展示其真实面目。
    本书在写实的基础上，依据史料做了一些补白、知识链接和图示，是一本雅俗共赏的通俗历史读物
，希望能为读者带来惊喜的一瞥。
    最后，还要感谢张坤静、孙月英、周冰、张彩娟、董亚伟、白少芹、张艳娇、李晓红、王旭、李静
、温超、马敏、郝军师、杨国生、王红涛、沙京田、郝海平在我写作和修改过程中对我的帮助，没有
你们就不会有这本书的出版。
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内容概要

　　巨商是个既有故事又颇具传奇的群体。
他们中有的代表了中华商业的起源，有的是中国古代商业帝国中呼风唤雨的掌局者，有的本身为官却
在商海叱咤风云。

　　他们身上有着所有商者想要的智慧和谋略，他们的人生也有着各异的传奇与波折。
这，正是这本《历史上那些巨商们》所要呈现给读者的。
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作者简介

莫休，广西桂林人，曾任杂志记者、编辑。
长期在NGO从事义工工作，现为自由撰稿人，著有《老庄的逍遥》、《易趣》及《细说清华学者们的
爱情故事》（合作）等书。
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　卜式：大汉捐款第一人
　伍秉鉴：为祖国买单的世界首富
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　巴寡妇清：让秦始皇无限哀思的单身富婆
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章节摘录

版权页：   插图：   孔子说：不在其位，不谋其政。
意思是说，要各就各位，各司其职，各尽所能，否则会乱了套。
但自有商人以来，官与商的关系似乎都很暖昧，尤其是晚清，内忧外患，人心飘摇，经商者唯恐自己
辛苦赚来的钱没有法律保证（甚至有可能连最基本的道德保证都没有），因此他们大多都有很强的依
附性——依附于某一个官僚，或依附于政府。
官与商的捆绑让彼此都能从中获得利益。
 王炽这个出身于草根的马贩，最终能够站在财富的顶端，主要在于他很早就洞悉了自己所处时代的本
质：官之所求，商无所退。
政治上的靠山是商人发达的强硬基石。
所以当他有机会碰到政治靠山时，便不失时机地把握住了自己的命运。
这里暂且先来看看他的成长经历。
 王炽出生于云南弥勒虹溪（旧称十八寨）的一户穷苦人家，他14岁就遭遇了丧父之痛，接下来，他不
得不离开私塾，跟着大人做起了谋生的小本生意。
幸运的是，他有一个好母亲，一个具有洞察力的女人。
当她觉得王炽当学徒已经合格毕业时，便把家里值钱的东西拿去变卖，凑足20两纹银交到儿子手中。
作为母亲的她希望儿子能多赚点钱，好好改善家里的经济状况。
此时，王炽刚满16岁。
 母亲的希望，成了少年王炽的奋斗源泉。
他拿着母亲这笔来之不易的钱，小心翼翼地操持起一个贫困的家庭。
在那段时间里，他起早贪黑，从家乡虹溪购置土布挑至竹园、盘溪一带贩卖，又将那里的红糖购回家
乡销售。
靠着这来来回回的辛苦折腾，加上他勤俭节约，一年时间，勉强攒下了百多两银子——这是王炽做生
意赚的第一桶金。
虽然不多，可对于他来说，这笔钱意义非凡。
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编辑推荐

《历史上那些巨商们(揭秘历史上金融大佬们的传奇故事与诡秘人生)》有你想知道的巨商故事，也有
你不知道的商道风云。
管仲、范蠡、吕不韦、雷履泰、乔致庸、胡雪岩、伍秉鉴⋯⋯这些金融巨子和商界大佬，千百年前，
都曾是叱咤风云的财富巨鳄他们的一个不经意的动作，都会对当时的经济产生巨大影响。
而不为人知的是，在财富背后，他们中的很多人都是穷苦出身，他们想的不仅是累积自身财产，还要
为后世开拓商业文明。
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