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前言

这个社会是一个谁都能够成功的社会，关键就看你怎么做，怎么去努力。
一个人能否成功，不在于你是谁，而在于你认识谁。
你认识的人越多，你可以得到的方便和帮助也就越多，你遇到的问题也就越好解决，你就越容易赚到
大钱。
你认识的人层次越高，能力越强，你可以得到的方便和帮助也就越大，那么你可以赚到金钱的机会也
就越多。
红顶商人胡雪岩曾说过：“一个人的力量到底是有限的，就算你有三头六臂，又办得了多少事？
要成大事，全靠和衷共济，说起来我一无所有，有的只是朋友。
”的确，我们在这个社会认识的人越多，可以选择的发展道路也就越多。
从某种意义上来说，人脉就意味着机会，人脉就是财脉。
一个人想要在复杂、多元化的社会上闯出一番事业，全靠自己的能力，无疑是一件极其艰难的事情，
要知道谁都不可能事事通达、行行精通。
但是，我们可以借他人之手成自己之美，而这其中最巧妙的一点就是“借”的本事，如何能让别人心
甘情愿、乖乖地被你“借”用，这就要看你“借”的水平了。
一个能成大事的人，一定是一个拥有个人魅力的人。
一个想要借势生财的人首先一定要让自己身上有那么几处可圈可点的优点，这样你才可以在别人面前
昂首挺胸，充满自信。
此外，一个能成大事的人不仅外表上要吸引人，还需要有一定的内涵，同时这种内涵可以通过口才很
好地展现出来。
一个金玉其外败絮其中的人必定经不起别人对他的观察与考核，一个人一旦被人发现是一个不值得帮
助的人，那么别人就不会再在他身上白白浪费自己的感情。
能说会道总比笨嘴拙舌更能赢得别人的友谊，要知道人性的弱点之一，就是人人都爱听好话。
一句话说得好可以使人心花怒放，半句话说得不投机，就可能树立一个仇敌。
扩展人脉、维系关系是一场持久战。
一个人不仅要能轻松说服他人为我所用，还要懂得为人处世之道，要懂得在长时间的沟通和交流中加
深与人的感情，从而进一步强化、稳固人脉关系网。
人脉关系越广越好，可是我们还要清醒地认识到“你的‘钱’途掌握在你朋友手中”这句话的真正内
涵。
一个良师益友可以成就你，一个狐朋狗友可以毁掉你。
所以我们在选择朋友的时候也要带点“势利眼”，要时刻谨记，“含金量”高的朋友更能帮助你、成
就你。
“朋友”中的小人、庸才只会毁掉你。
本书通过大量的事实论据充分地说明了人脉关系在个人发展中的重要作用，阐述了善用人脉就是抓紧
钱脉的道理。
此外还严谨、理性地分析了如何拓展人脉、维护人脉和选择人脉的方法和原则，希望通过阅读此书可
以给广大读者带来一定的收益。
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内容概要

　　本书告诉你：智慧之人时时处处经营人脉，成功的事桩桩件件依靠人脉。
人脉是一个人通往财富、荣誉、成功之路的门票，只有拥有了这张门票，你的专业技能方可发挥作用
。

　　本书告诉你：人脉就像银行存款一样，存入越多，时间越长，获取的利息就越多。
借助人脉的力量就能开启自己的财富人生。
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作者简介

朱炜郡，心理学硕士及行为治疗师，专职讲师。
在国内多家大企业机关从事过多年人类资源管理工作，对人性管理有独到见解，以独特的“阅人术”
、“读心术”累积了众多人脉和财富。
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章节摘录

版权页：有个好人缘，“财神”不请自来有一位出版商，他平时就很注意人际关系的建立，不论是大
人物还是小人物，他都会竭尽所能地与他们建立关系。
有一次，他听说某位作家家里出事急需用钱，虽然两人并未谋面，但这个出版商还是主动找到作家，
很干脆地借给他两万元钱，这位作家非常感动，从那以后，不但经常把自己的稿子投给他，还给他介
绍了许多作家。
这个出版商不仅注意和一些大人物搞好关系，对一些小人物或是对他没有用处的人他也努力结交。
有的人搞不懂他这样做是为什么，他却笑着说：“我呀，是在用银行存钱的方式建立我的人际关系—
—先存后提，有时存一万有时存一百，日积月累下来，我就拥有了一笔庞大的财富，遇到困难时，我
再把它们取出来，那时不但有本金，还有利息呢！
你说这是多么好的投资！
”后来，他遇到了一次严重的危机，但幸运的是许多人都向他伸出了援手，帮他渡过了难关。
这样看来，他投资于人际关系的做法实在是太聪明了。
这位出版商投资于人际关系虽然不像其他人投资股票、基金之类的马上可以拿到收益，但从长远来看
，出版商的投资更高明、回报率更高。
“储蓄人际关系”说起来有些“现实”，有“利用、收费”的感觉，但若从另一个角度来看，和别人
建立良好的人际关系、培养人缘本来就有这样的好处，不能光用“现实”的眼光来看；而你的好人缘
必定会成为你这一生中最珍贵的财富、事业的最大助力。
高先生经营着一家小电器行，电器行的收入不是特别多，但高先生却工作得很开心。
高先生的妻子常说高先生不是做生意的料，因为人家做生意都锱铢必较，他却大大咧咧，没有生意人
的那股狠劲。
比如说有一次，有一个客人跟高先生订了一批高档的灯具，还交了1000元订金，谁知道货来了以后他
又不要了，这事如果换成别的商人一定会把这1000元全扣了，可高先生却要全部还给人家，还说就当
是正常上货，以后慢慢卖吧！
那个客人对高先生的做法也很意外，不好意思地说：“这件事确实是我不对，还是按规矩扣订金吧！
”高先生却回答说：“如果不是有难处，你也不会做出尔反尔的事。
大家都是生意人，买卖不成人情在嘛！
我不能收这个订金，瞧得起我咱们就交个朋友吧！
”那个客人千恩万谢地走了，妻子却拉长了脸，抱怨丈夫太傻。
在平时，高先生对顾客也都是一团和气，年纪大的就主动送货，甚至上门安装，给熟识的客人抹零头
高先生做生意虽然没赚多少钱，但在当地人缘却是出奇的好。
每当有人夸高先生有人缘时，高太太总要说“人缘能当饭吃吗？
”不过高太太现在可不敢说这话了，因为事实证明：人缘有时真能当饭吃。
一天，订高级灯具的那位客人找上了门来，说要给高先生介绍大买卖。
原来这位客人竟是某知名彩电的销售总监，现在他要把该省的销售代理权交给高先生，他还说“之所
以要把代理权交给你，不仅是因为你曾给过我恩惠，更重要的是我看中了你的人际网络，人缘对于生
意人是非常重要的。
”不久后高先生拿到了销售代理权，成立了自己的公司，靠着他往日积累下来的人脉，他的生意越做
越顺，销售额几度蝉联各省榜首。
从高先生的经历中，我们再一次看到了存储人际关系的重要意义。
就像银行存款一样，平时少量少量地存，有急需时就可以派上用场。
而别人对你的善意的回报，有时是附带“利息”的，就好像银行存款生利息那样。
所以老祖宗也说“和气生财”，对人和和气气，有个好人缘，“财神”就会不请自来。
那么，怎样储蓄人际关系呢？
积极的做法是：(1)不忘给人好处。
好处不必给的太“大”，大好处别人会受宠若惊，以为你别有用心，因而采取自卫的态度。
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因此宜从小好处给起，但要给得自然、有诚意。
(2)不忘帮助别人。
“帮助”没有标准，实物的帮助、精神的帮助都可以，在对方不得意或生活遭遇困难时，这种帮助特
别具有力量。
消极的做法是：(1)不得罪别人。
得罪人对人际关系的伤害很大，如果不能主动积极地去建立关系，至少也不可轻易得罪人。
(2)让人占点便宜。
被占便宜看似一种损失，其实是一种投资，因为对方会觉得有所亏欠，恰当的时候便会有所回报。
当然，太大的亏是不能吃的，但如果明知讨不回公道，那就不如认了。
另外，有些人占了便宜还卖乖，而且也没有亏欠之心，对这种人不必有所期望，但让他占便宜总比得
罪他好。
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编辑推荐

《善用人脉就是抓紧钱脉》编辑推荐：广结生活挚友，积累职场人脉，叩开财富之门，享受幸福人生
。
人脉就好比是一座金矿，拥有了人脉，就等于拥有了取之不尽的财富。
[积累职场人脉叩开财富之门]，人脉就像银行存款一样，存入越多、时间越长，获取的利息就越多。
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