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内容概要

没有“心计”的人，往往心不设防，所以极易成为别人的垫脚石，遭受别人的伤害；没有“心计”的
人，不懂得锋芒内敛，所以极易成为那只
“出头的椽子”、那只“被枪打下的出头鸟”，“出师未捷”便“身陷囹圄”；没有“心计”的人，
不懂得装痴扮傻，到头来往往是“聪明”反被
“聪明”误；没有“心计”的人，有力可借、有机会摆在面前，他们也不知去争取，所以同一件事，
往往要比别人多付出十倍、甚至数十倍的努力；没有“心计”的人，不知变通，总是一条道跑到黑，
撞了南墙他们才想起回头；没有“心计”的人，不懂得自我包装，所以在人群中，他们总是显得那样
普通、平庸；没有“心计”的人，不懂得“收买人心”，所以他们往往会有很多朋友，但真正可以为
其“在所不惜”的人，却难出一二。

《说话留心眼办事懂心计》立意于此，取材于大家熟知的生活，以通俗易懂、不拘俗套的语言，为大
家举荐、剖析了那些在社会中八面玲珑、左右逢源之人的处世经验及技巧，掌握它们，你在交际场合
中定然能够舌吐莲花、如鱼得水。

当然，“心计”亦非与生俱来之物，这就需要我们在日常生活中不断地学习和摸索。
希望读者朋友在阅读《说话留心眼办事懂心计》以后，能够从中受到启发，在“心计”的引导下，翻
开一页不一样的人生篇章，那将是笔者最大的荣幸！
本书由费云帆编著。
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章节摘录

版权页：插图：人最宝贵的是什么？
对此，每个人都有自己的看法：有人认为是生命；有人认为是爱情；有人认为是人格；有人则认为是
尊严⋯⋯但可以肯定的是，在此其中，“惜命”的人一定会占绝大多数。
说得俗气一点就是，命都没了，其他的不都是浮云吗？
再问大家一个问题，如果有人要你去“送死”，你会答应吗？
答案很明显，排除极个别情况，正常人都不会这样犯傻。
反过来，如果要你说服别人去“送死”，你认为自己能够做到吗？
相信答案依然是否定的——这简直比登天还难！
但事实上，有人真的仅凭一席话，就能令人心甘情愿地去“送死”。
二战期间，美国因参战亟须增加兵力，但多数美国青年惯于安逸，担心性命有失，拒绝响应政府号召
。
为此，俄亥俄州地方行政长官已被参谋长联席会议主席当众痛训了5次。
他为自己辩解说：“我已经想尽一切办法，说得口干舌燥，但那些懦弱的青年就是不肯应征！
”正当他焦头烂额之际，有人向他介绍了一位出色的心理学家。
这位心理学家略作准备，便信心十足地来到募兵现场。
他先是沉默了5分钟，然后用浑厚的男中音对台下嘈杂的青年说道：“亲爱的孩子们，我与你们一样
，非常珍惜自己的生命。
”青年们见他颇有学者之风，说话又中肯，便逐渐安静下来。
“是的，热爱生命是无罪的，因为，我们每个人只有一次生命。
凭良心说，我同样反对战争、害怕死亡，如果要我去前线，我也会与大家一样，希望能够逃避这项命
令。
但是，我也存在另外一种侥幸心理——假如我服兵役，可能只有一半的几率会上前线作战，因为也有
可能会留在后方；即使上了前线，我作战的可能性同样也只有一半，因为或许我会成为某长官的左右
手，因而留在安全地区；万一我不幸必须扛起枪，受伤的可能性仍然只有一半；即使不幸挂彩，如只
是轻伤也不至于受到死神的召唤，因此，我实在没有担忧的理由；如果是重伤，，或许在医生的帮助
下我依然能够保住性命；就算真的运气不好，我不幸为国捐躯，亲人和朋友也将替我感到骄傲，我的
父母不但会受颁一枚最高勋章，还可得到一笔数量可观的抚恤金和保险金，邻居小孩子们会以我为英
雄，把我当成偶像来崇拜。
而我，一位伟大的战士也将进入天堂，来到慈祥的天父身边，说不定还会见到万人敬仰的华盛顿将军
。
”心理学家话音一落，原本安静的募兵现场又嘈杂起来，青年们纷纷表示愿意赌上一把，他们或许是
想名垂千古，或许是家境不好，想着万一出事还可以给家人留下一笔巨额抚恤金⋯⋯你看，仅凭这一
席话，心理学家便攻下了青年们心中的壁垒。
他就如同一位催眠高手，先是卸下青年们的防御心理，然后利用他们潜意识中的心理需求，将其逐步
引入了自己设下的圈套。
怎么样？
此时的您，是不是已经被语言的魅力所折服？
那么如果我再告诉您，有人仅写下一句话，就可以让“吝啬鬼们”主动从口袋中掏出钱来，相信你也
一定不会大惊小怪了。
在巴黎一条繁华大街，站着一位衣衫褴褛、双目失明的老人。
他身边立着一块木牌，上面写着：我什么也看不见。
一看便知，这是一个双目失明的乞丐。
但过往行人显然觉得兜里的钱更重要一些，多数人只是匆匆瞥一眼，便无动于衷地走开了。
一天，法国著名诗人让·彼浩勒经过这里，他同情地询问盲老人整个上午的收入情况。
老人愁苦地叹息道：“我⋯⋯我什么也没有得到。
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”让·彼浩勒想了想，在木牌上的那行字前面，添上“春天到了，可是”六个字。
晚上，诗人又经过这里，当他再次问及老人的收入情况时，老人笑着对他说：“先生，不知是什么原
因，下午给钱的人多极了。
”⋯⋯“春天到了，可是我什么也看不见”——这是多么强烈的对比！
寥寥六字便使原本平常元奇的一句话，充满了浓重的感情色彩，这就是语言的魅力所在。
加入智慧的语言如同甘醇的老酒，香气四溢，令人回味无穷。
掌握说话的“计巧”，能使我们能更深人对方的情感，使其对我们敞开心扉。
那么，大家不妨回想一下，你所说的话是不是大多都能令人心悦诚服？
你在与人的辩论中，是否多能占据主动呢？
如果距此相去甚远，那你一定要加紧“修炼”了，因为你的成就如何，很大程度上取决于您是否会说
话。
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编辑推荐

《说话留心眼、办事懂心计》以“计”为重点，顾名思义，就是希望大家在说话、办事中能够多运用
几分“心计”。
当然，这里所说的“心计”，并不是陷他人于不义的小人之举，更不是为达目的不择手段的“疯狂”
作为，而是为人处世的一种圆通，是在不伤害他人的基础上、辅助我们斩获成功的一种谋略。
《说话留心眼、办事懂心计》由费云帆编著。
人生能够达到何种高度，完全取决于一个人说话、办事的能力。
立身于这个纷扰复杂的世界中，倘若你没有形成一套完善、合理又实用的言谈“计巧”及处事“谋”
，那么，你就只能眼巴巴地看着别人品尝成功的果实。
一个人不论处于什么样的地位，无论背景何其深厚，都免不了要与周围人发生各种各样的关系。
不懂做人做事的手段和“心计”，你将四处碰壁，孤立无援，甚至会被暗箭所伤，或被他人利用，陷
入失败的深渊。
当今社会，人心日趋复杂，竞争越来越激烈。
适当地有点“心眼”、“心计”，会使你进退自如、游刃有余！
恰当地运用“心眼”、“心计”，会让你财源滚滚，职位一路提升，办事一路畅通，人际关系和谐融
洽。
人生能够达到何种高度，完全取决于一个人说话、办事的能力。
聪明人之所以聪明，是因为他比一般人多一点心计；成功的人之所以成功，是因为他比你更懂得沟通
的心理。
做事有心计、沟通懂心理，是做人做事的一种智慧和谋略，是做事时所需的技巧，是人们为达到成功
采取的正当手段，是大师、先哲们的处世智慧。
它既防止别人伤害自己，同时也能够增强自己的竞争力，为自己创造成功的机会。
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