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内容概要

本丛书既适用于职业院校、商业零售业(商场、超市、连锁店、便利店、药店)和职业培训机构大力开
展订单式培训、定向培训、定岗培训、劳动预备制培训，也适用于大学生、农民工等求职者、待业者
、从业者通过自我阅读和学习，提．升自己的从业技能和管理技能。
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导读 就业导向的上岗培训
　一、何谓就业导向
　二、为何要以就业为导向
　三、促销员的就业导向目标
第一部分 促销员上岗须知
　须知01 促销员岗位职责
 一、促销作业内容
 二、每日工作流程
　须知02促销员岗位要求
 一、职业道德
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 八、遇到顾客或同事时
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 十，顾客向工作人员询问时
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第三部分 促销员工作技能
 技能01 了解促销知识
 一、了解企业
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 三、了解销售地点
　⋯⋯
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技能测试
参考书目
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