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前言

　　当第一次静下心来写作本书的时候，我就开始思考这样一个问题：“当今的年轻人如何开始自己
的创业历程？
”这个问题一直伴随这本书的写作全过程，并直到今天仍令我迷惑。
对于“创业”，大多数人大致都有一个基本的判断，那就是创业的过程必定是艰难的，尤其是在当今
中国这个市场经济深人人心的时代。
正如伟大的英国文学家狄更斯在《双城记》中所指出的：“这是最好的时代，这是最坏的时代。
”对于任何一个心怀理想、信念，坚定地向往创业之路的当代青年，这是最好的时代，因为我们国家
历经三十余年的经济体制改革，已经走上了复兴之路；同样，在这个竞争的时代，囿于经验、资金等
种种因素的限制，每一个初涉商海的青年都会面临这样或那样的问题。
在这些可预见的困难之中，也许最亟须解决的问题就是如何找到一个好的创业项目。
由此我想起了曾深度参与的几个创业计划，其中有一个取得了初步的成功，其他几个由于这样或那样
的原因最终搁浅。
本书的一些创意历程让我回想起曾经的生活和心态，我相信本书所描述的5大类、50个不同类型的创业
故事中的主人公也一定经历过为了一个崭新的想法而激动不已，在实践的过程中屡屡碰壁，面对困难
动摇、疲倦，但在创业精神的鼓舞下不断挑战，最终战胜苦难的过程。
当然，本书的主人公们是幸运的，或者说是更加能担当、能奋斗的一群创业者，他们在不同的领域取
得了各自的成功。
本书选取的50个创业故事，有些来自与一些创业者的交流，有些是我本人及我的朋友亲历，将这些艰
难的创业经历描述出来已颇为不易，何况在行文之间笔者还试图探索其成功的经验与本因，言不及义
，在此只能遗憾地向主人公及读者致歉。
需要重点强调的是，本书试图向读者阐明一个创业路上最基本但是却最容易被忽略的启示：作为一名
创业者，必须有一双善于发现商机的眼睛，一颗勇于开拓进取的心灵，一双勤劳质朴的双手。
如果你拥有这一切，那么就请尽情在本书及本书50个真实、详细的案例中追寻，也许，本书并不能真
正带你走进创业成功的大门，但我相信，本书一定能够给予读者放手前行、立志开拓的一份坚定与勇
气。
是为前言，与读者共勉。
　　编者
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内容概要

账单、房租、贷款、缴税、信用卡透支、父母养老金⋯⋯所有这些压得你喘不过气来。

 每个人都有创业和成功的梦想，但有的一鸣惊人，有的却一事无成。

原因何在？
书中在各行创业成功的主人公会告诉你答案。
创业未必需要高成本，用智慧把握商机才是最重要的。
王亚群编著的这本《用几千元本钱发财的50家店铺》是一本对创业很有帮助的书，如果你是个有志于
创业的人，或者你想要了解与创业相关的事情，那么就阅翻开这本《用几千元本钱发财的50家店铺》
吧。
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作者简介

王亚群，80后创意作家，长期从事文学写作与店铺投资，对创业投资有独到的见解，曾多次在报纸、
杂志、网站发表作品，现供职于一家图书出版机构，先后出版多部励志作品，深受读者青睐。
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书籍目录

第一章  校园创业——我的青春我做主
  1.玩网游玩出来的百万富翁——校园快餐配送
  2.“潮”人示范——校园寄卖店
  3.“IP、IC、IQ卡，统统告诉我密码！
”——校园“卡王”
  4.“521”书房——宿舍里的图书馆
  5.“地摊西施”——贫困大学生的美丽梦想
  6.“我的团长我的团”——校园拼客团购
  7.新时代校园“倒爷”——从一台随身听到八家联盟店
  8.大家都来“三国杀”——校园桌游吧
  9.我们一起织未来——大学生的情侣配饰公司
  10.男生也爱”涂脂抹粉”？
——男性化妆品试水校园市场
第二章  农村创业——广阔天地大有作为
  1.枯黄稻草变灿灿“黄金”——七十岁农家老人慧眼识珠
  2.清凉一夏，月入万元——小村庄里的露天啤酒广场
  3.未曾种树先卖果——打造现实版“开心农场”的灵机妙想
  4.点缀鲜花——个性创意鲜花店顾客盈门
  5.别人卖果他卖书——转换思维岁入三十万
  6.树叶上印相片儿——创意数码影像店
  7.“出租奥特曼！
——儿童玩具租赁店火爆小镇
  8.商海拾贝————农家小伙从海边拾来的一百万
  9.枕头上的大生意————农村丫头细心抓商机
  10.农家乐里竟藏动物园一卜创意让农家乐老板一丰多赚千万
第三章  网络创业——E时代冲浪先锋
  1.小纸箱、大服务——淘宝网商的创业智慧
  2.跨越国境线的“网恋”——携手美丽空姐售卖全球经典礼品
  3.我的柔情，你到底懂不懂？
——互联网上代笔情书悄然兴起
  4.”大脚鞋店”——大脚女的网络淘金路
  5.“聊天”也赚钱——网络心理咨询师
  6.穿着睡衣做SOHO一族——网络秘书专营店
  7.从曲别针到大别墅——交换赠品的奇思妙想
  8.One dea1 One day——每日仅一品的购物网站
  9.十月妈咪借网生财——孕婴用品网络直销
  10.珠光宝气——网上珠宝店商机无限
第四章  白领创业——80后勇敢向前冲
  1.报纸“糊出来”的白领店——女白领从写字楼到地铁口的选择
  2.“墨盒青春”——80后白领小夫妻的创业之路
  3.小白领，就赚大老板的钱——瞄准雪茄消费市场
  4.巧夺天工，日进斗金——姐妹淘的手工店
  5.塑造你自己——开家金属雕刻店
  6.边旅行边赚钱——骷特旅游风情店
  7.雕刻时光——良漫满屋的烛光情侣空间
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  8.”借”我的双手开你的车——白领下海经营酒后代驾调度中心
  9.精彩你的朝九晚五——办公室玩具蕴含的巨大商机
  10.描绘别样人生——小白领生花妙笔下的家居墙贴
第五章  “飘族”创业——没有鸟飞的天空我飞过
  1.“唾懒觉”的时候发财——风情午睡一巴温馨有约
  2.为了爱情，我孤注一掷——职高生的上门洗车公司
  3.清洗办公电话机——保洁阿姨月入近万的秘密
  4.“收破烂嘞.com”——农村小子将废品收购站搬上互联网
  5.紧握”手”中财富——左撇子用品专营店
  6.“我永远记得你的吻痕”——售卖吻痕的东北丫头
  7.“交给我，您放心！
”——宠物寄养店
  8.盎然生机、含芳吐翠——快递员小伙子的办公室盆栽生意
  9.开采“沉睡的金矿”——西北姑娘的电脑清洁团队
  10.捡起没人干的活计——少发清洁风靡写字楼
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章节摘录

　　一个夏日的午后，20岁的田芳背着沉重的书包走在回寝室的路上，她的手里还捧着一大摞书籍，
阳光打在她脸上，泛出闪亮的光泽。
她走进某中医药大学的静园521宿舍，门上赫然贴着“521书房”几个大字，住在里面的是××级护理
系的8名女生。
经过三个多月的经营，八姐妹共同开办的“521书房”在校园里已经小有名气，还吸引来几家学生媒体
进行采访。
每次想到这个，田芳心里都甜甜的。
八个女孩是在一次夜谈时确定租书这个想法的，其中一个女孩邵静觉得自己看完的书当作废品卖掉很
可惜，因为那些书大多只看了一遍，还是非常新的，可以租给其他同学看，提高书的利用率，既环保
低碳，又能得到一些收入。
她的想法得到宿舍姐妹们的一致赞同，田芳也说很多大学生在毕业的时候都会将自己的书籍卖掉，但
有很多毕业生因为事务繁忙，没时间处理，只能把自己的书按重量当废纸卖给废品回收站。
那都是昂贵的学术书籍，很多都是崭新的，卖掉是对资源的浪费。
而一些低年级学生因为学习需要，又要重复购买新书。
咱们不如办个小图书馆，将闲置的书籍出租给同学们看，并把毕业生的书回收，低价卖给需要的低年
级同学。
于是，第二天，八个女生就开始搜罗自己的闲书，她们将自己看过的小说、杂志、漫画凑到一起，然
后将阳台腾空后装饰一新，把书分门别类摆放整齐，其中的一个女孩王昕还制作了漂亮的图书清单张
贴在宿舍门上。
看到的同学无不啧啧称奇，于是三三两两地来到521宿舍一探究竟。
三天的试运营过后，“521书房”确立了自己的运营模式：利用宿舍为基地，在女生宿舍楼内做了一个
小图书馆，将闲置的漫画、小说、杂志、期刊出租。
第一周开业大酬宾，每本书每次只收两毛钱的租金，租期两天。
比起外面的租书场所，“521书房”最大的优点就是不收押金，主要依靠同学们之间的相互信任。
　　⋯⋯
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