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内容概要

　　一部思路缜密、令人心跳的谋事书；一部让你一学而通、一用而活的管理法典。
　　三十六计，计计击中敌人要害；三十六计，计计出奇制胜。
战场上硝烟弥漫，鲜血迸溅；生活中尔虞我诈，明争暗斗，三十六计帮您突破各种难关。
现代的经典案例演绎三十六计博大精深的智谋。
　　严密的逻辑结构，精辟的谋略案例，融知识性、哲理性、故事性和趣味性于一体，令人深刻感悟
《三十六计》的博大精深。
以中国古代先哲的兵法谋略启迪您的智慧，拓展您的思路，助您在激烈的竞争中运筹帷幄，百战不殆
。
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书籍目录

第1计　瞒天过海　把秘计死死地埋藏在心中领导之艺掩饰情绪显大将风度瞒住你的聪明处世之道善
意的谎言　生活中的&ldquo;味精&rdquo;转移视听　巧妙安排经商之技巧订合同　&ldquo;虎飞&rdquo;
再次风行市场制造假象　泰勒&ldquo;瞒&rdquo;过海关赚大钱第2计　围魏救赵　摆出最厉害的&ldquo;
龙门阵&rdquo;领导之艺谨言慎行　巧妙计算用透镜观察下属处世之道以迂为直　委婉批评经商之技避
实击虚　宗一郎打造&ldquo;本田王国&rdquo;一送一卖　冷饮商速解燃眉之急第3计　借刀杀人　自己
躲在暗中操纵天下领导之艺要善于网罗人才管人奇招　一物降一物处世之道巧借东风　直上青云经商
之技借兵破敌　汇丰大败美银团第4计　?逸待劳　不经意间收获成果领导之艺不打无准备之仗不紧不
慢　化解矛盾处世之道待之以疲　促成谈判方圆处世　以图大计经商之技延时疲敌　日商击败&ldquo;
山姆大叔&rdquo;应变有术　松下轻松胜索尼第5计　趁火打劫　借势闯出一片局面领导之艺新官上任
　趁热打铁快速决断　顺事而谋处世之道把握时机　趁火打劫趁热打铁　一举成名经商之技趁势出击
　&ldquo;乖乖&rdquo;从容胜&ldquo;佳佳&rdquo;第6计　声东击西　施展飘忽不定的套路领导之艺巧
妙应对　收到良好效果处世之道声东击西　巧得其妙避强击弱　忽&ldquo;东&rdquo;忽&ldquo;
西&rdquo;经商之技故作姿态　摩根施巧遂其意虚中隐实　韦普巧计推销用电第7计　无中生有　在空
棋盘上做文章领导之艺巧中有巧　赢得众多人心虚言吓人　达到自己目的处世之道无中生有　巧妙拒
绝保持沟通　上下齐心经商之技无中生有　图德拉单枪匹马闯乱营假设敌国　象牌竞争胜泰佳第8计
　暗渡陈仓　不走天桥，走地下通道领导之艺尊重你的下属和下属生活在一起处世之道以明隐暗　狐
狸吃到天鹅肉忽明忽暗　及时应对经商之技明修栈道　小纸巾陈仓暗渡以明隐暗　山叶乐器稳扎根
第9计　隔岸观火　坐在太师椅上观情势领导之艺碰倒油瓶让他们自己扶处世之道隔岸观火　以静制
动经商之技两虎相斗　隔岸观火保平安袖手旁观　莱维加冕&ldquo;牛仔王&rdquo;第10计　笑里藏刀
　把自己包裹得越严越好领导之艺明暗有别恩威并施处世之道该防的要防住眼睛睁大一些经商之技柔
外刚中　史密斯笑迎回头客谈判桌上有学问第11计　李代桃僵　切忌做些小打小闹的事领导之艺审时
度势　忍痛割爱抓大放小　丢车保帅处世之道慎于言　敏于行全面考虑　不拘小节经商之技静观战机
　哈勒尔使出&ldquo;杀手锏&rdquo;大刀阔斧　远东百货走向&ldquo;专业化&rdquo;第12计　顺手牵羊
　不费吹灰之力捞得益处领导之艺要能叫出他们的名字给下属送来鲜花处世之道幸运公爵　顺藤摸瓜
顺手牵羊　化解窘境经商之技当机立断　信息可以变金钱发现生活　方便面应时而生第13计　打草惊
蛇　巧妙捕获对手领导之艺大声叱责　迂回&ldquo;打草&rdquo;领导要善于应变处世之道打草惊蛇　
一举两得佯装&ldquo;打草&rdquo;实为引&ldquo;蛇&rdquo;经商之技战前&ldquo;佯动&rdquo;　亨氏集
团&ldquo;引蛇出洞&rdquo;惊&ldquo;蛇&rdquo;出洞　洛克菲勒从中谋利第14计　借尸还魂　把无用的
东西变成大用领导之艺借激励下属之势振兴企业借助知识展翅飞处世之道借助幽默　巧妙回击有求于
人　巧开赞口经商之技巧借&ldquo;尸&rdquo;　福勒施展&ldquo;还魂&rdquo;术&ldquo;借&rdquo;风采
　SB公司起死回生第15计　调虎离山　制服强者的招术领导之艺丰田调动员工的积极性处世之道掩藏
动机　迷惑别人以退为进　调虎离山经商之技避实击虚　日本进军国际市场&ldquo;假出价&rdquo;　
美方中&ldquo;调虎离山&rdquo;计第16计　欲擒故纵　让对手跳不出自己的手掌领导之艺向上建议　
欲抑先扬处世之道欲擒故纵　感动作家心急吃不了热豆腐经商之技欲擒故纵　美商计擒日间谍第17计
　抛砖引玉　用土块换金子领导之艺?招一式　用心良苦处世之道抛砖引玉　春风化雨经商之技雨中借
伞　旨在抛砖引玉果断&ldquo;抛砖&rdquo;　方能引来无尽财第18计　擒贼擒王　一把抓住要害部位
领导之艺选好左右手正人先正己　擒贼先擒王处世之道用人唯贤　成就大事该出手时就出手经商之技
身陷囹圄　索尼巧擒&ldquo;带头牛&rdquo;擒&ldquo;贼&rdquo;擒王　婚礼上潜望镜受宠第19计　釜底
抽薪　从根子上解决问题领导之艺略?计策　逼走孔夫子处世之道以柔化刚　削弱对方经商之技扼其声
势　哈默智取&ldquo;太平洋&rdquo;各不相让　美、瑞展开人才战第20计　浑水摸鱼　不像对手一样
乱作一团领导之艺在&ldquo;争吵&rdquo;中出决策以情动人贤才聚处世之道任天堂巧中赚大钱如何面
对对手的&ldquo;浑水摸鱼&rdquo;经商之技以少扰多　中国灯泡&ldquo;浑水摸鱼&rdquo;巧借良机　富
士乘乱入美国第21计　金蝉脱壳　挤出一条脱身之道领导之艺及时摆脱困境危难关头巧&ldquo;脱
壳&rdquo;处世之道中堂误恼　杨巴巧脱身面对隐私　勿陷其中经商之技以退为进　李嘉诚&ldquo;金
蝉脱壳&rdquo;存其形波　音冲出&ldquo;死亡飞行&rdquo;第22计　关门捉贼　堵住对手的退路领导之
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艺哪些人你应该&ldquo;捉&rdquo;关门留贤福特关门捉贤处世之道抓准时机　关门捉贼用心良苦　适
时关门经商之技反弹琵琶　&ldquo;三角经营&rdquo;显威力第23计　远交近攻　人缘关系越搞越活领
导之艺把下属当作兄弟雀巢的人才当地化处世之道政坛的远交近攻克己忍让　化敌为友锋自磨砺　成
自奋斗经商之技远交近攻　刘鸿生商场得意志存高远　本田技研更进一步第24计　假道伐虢　把自己
的手变成武器领导之艺让下属由厌生爱处世之道假道伐虢　各得其妙经商之技以诚相待　松下笼络代
理商借玉雕玉　化妆品走红市场第25计　偷梁换柱　善于让自己强大起来领导之艺大树底下好乘凉红
豆&ldquo;偷&rdquo;得人才为己用处世之道希特勒偷梁换柱&ldquo;偷梁换柱&rdquo;的古今妙用经商之
技将计就计　火柴厂巧卖火柴制胜之本　人才之战寓商战&hellip;&hellip;第35计 连环计 每一个圈都能
套住东西第36计 走为上 保护自己不受摧残
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章节摘录

　　&ldquo;瞒天过海&rdquo;一计用在领导艺术方面，就是领导要善于控制自己积极的工作热情，不
要把自己急躁、不安、失落的情绪带到工作中去，而是要引导下属一起跟你&ldquo;战斗&rdquo;；如
果你一有情绪，就流露出来，会弄得下属心绪不宁，无心工作。
因此高明的领导善用&ldquo;瞒天过海&rdquo;之计，把委屈、失落掩藏在心头，用热情去激励下属。
　　掩饰情绪显大将风度　　作为一名领导，如何掩饰情绪，稳定军心是&ldquo;瞒天过海&rdquo;之
计最突出的运用。
　　在某单位，一位领导早上来上班，突然听到下属说，李明先因有单位重金聘他，辞职了。
这位领导听到这位爱才不辞而别的消息，顿时乱了手脚，神色慌乱，结果一下被别的下属知道了他的
心中过分关注李明先，而不关注其他下属，结果大家心情涣散，一连几个星期，工作效率降低。
这位领导真应该学一学瞒天过海之计，把自己的外露感情藏起来，保持平常心，从而让下属觉得你有
大将风度。
　　毫无疑问，没有工作经验的年轻下属，遇到变故时，往往显得慌张，不能冷静下来分析问题。
作为上司，应该有极佳的应变能力，才可以在适当的时间带领下属度过难关。
　　上司好比飞机驾驶员、航海的掌舵人，一定要有准确的判断力，以及冷静理智的头脑，才能控制
所属部门。
不负责任的上司，只会将过失全推到下属身上，自己则向上级打报告，将责任推得一干二净。
他们抱持的心理，是宁可缺失一个员工，不能影响自己的&ldquo;锦绣前程&rdquo;。
．在工商社会，这种情况屡见不鲜。
　　基于性格的影响，可能你属于情绪紧张型，往往有意无意地表现了惊慌失措和狼狈的举止。
这对个人形象的损害，是无可挽救的；因下属惟你的马首是瞻，你的反应，也正是他们的样板，连你
也不知如何是好，下属的军心必然大乱。
　　最佳的例子，是一批下属突然集体辞职，虽然你知道是有其他公司进行高薪挖角，但却无力挽留
下属。
这个时候，如果你突然改变对待下属的态度，例如变得比平日谦恭或有意无意地恳求下属留任的话，
你的上司形象必大打折扣。
　　如果你认为自己平日的作风正确的话，那么无论外界发生任何情况，导致下属流失，你都不要改
变个人作风。
与其作出恳求的挽留政策，不如积极招聘人手。
此举是比较实际的，而且你的上司形象会显得更鲜明和硬朗。
　　无论任何时候，处变不惊是最重要的。
不要随便说出：&ldquo;糟了&rdquo;、&ldquo;哎&rdquo;、&ldquo;真气人&rdquo;等，这是不成熟、不
老练的表现，只有未成熟的孩子才喜欢以此作为口头禅。
这里的瞒天术&ldquo;瞒&rdquo;的是你的下属，其目的是为了稳住阵脚，全面发展。
　　瞒住你的聪明　　泰勒&middot;罗斯福在白宫的时候承认，如果他的判断百分之七十五是对的，
行事便可以达到最高的期望。
　　如果像这样一位杰出的人物的上限是这个百分比，你和我又该当如何？
　　如果你能够确定自己的判断有百分之五十五是对的，便可以到华尔街去日进斗金。
如果你不能确定自己的判断是否有百分之五十五是对的，又怎能指责别人常常犯错呢？
　　你可以利用眼神、音调或是手势来指责别人的错误，这和言辞表达一样有力&mdash;&mdash;但是
假如你指出对方的错误时，对方会因此同意你的观点吗？
绝不会的！
因为你已经伤害了他们的智力、荣誉和自尊，这只会造成反击，而不是改变观点。
也许你会用柏拉图或康德的逻辑理论反驳，但还是没有用，因为你早已伤了他们的感情了。
　　千万不要开始就宣称：&ldquo;我要证明什么给你看。
&rdquo;这等于是说：&ldquo;我比你聪明，我要让你改变看法。
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&rdquo;这实在是个挑战，无疑会引起反感，爆发一场冲突。
在这种状态下，想改变对方观点根本不可能。
所以，为什么要弄巧成拙？
为什么要麻烦自己呢？
　　如果你想证明什么，别让任何人知道。
要不着痕迹，很技巧地去做。
就像诗人波普所说的：&ldquo;你在教人的时候，要让人觉得你像若无其事一样。
事情要不知不觉地提出来，好像被人遗忘一样。
&rdquo;　　300多年以前，科学家伽利略说过：&ldquo;你不能教人什么，你只能帮助他们去发现。
&rdquo;　　契斯特菲尔爵士也告诉儿子：?要比别人聪明，但不要让他们知道。
&rdquo;　　苏格拉底一再告诫门徒：&ldquo;我唯一知道的，就是不知道什么。
&rdquo;　　每个人都有自己的做人原则，有些人可能喜欢平淡从容，有些人可能喜欢锋芒毕露。
我们会发现踏踏实实的人很容易与人共处，而锋芒毕露的人则没有什么太好的人缘。
人缘可不是小问题，它的好坏直接影响着你社交的成败。
因此要学会瞒住你的聪明。
　　处世之道　　在现实生活和工作中，&ldquo;瞒天过海&rdquo;之计可以说是最常见的，也是应用
最广的。
&ldquo;哄&rdquo;与&ldquo;遮&rdquo;是两种最典型不过的方式了。
&ldquo;哄&rdquo;能把激化后的矛盾化解掉，&ldquo;遮&rdquo;能把问题的严重性暂时挡一挡，等到最
佳时机再去处理。
　　&hellip;&hellip;
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