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内容概要

　　庄晞简编著的这本《这样开店才能赚到钱》针对投资开店创业以及经营管理过程中每天都会碰到
的问题，提供了一份扎实的业务考量及指导。
对于创业期的店铺发展、成长，《这样开店才能赚到钱》提供了循序渐进的多种指导策略及高度可行
的建议方案。
对开店多年陷于裹足不前的店铺业主来说，本书提醒他们回顾检点关键环节，找出他们因往年成功经
验而忽略的商业管理原则，确保必须执行的商业原则与业务管理得到遵循执行，从而回到黄金店铺行
列?
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章节摘录

　　古人说，一项事业的成功往往离不开天时、地利、人和。
如果你决定开店，就必须对所选地点作全面的考察，了解该区人口密度等，一般来说，应该掌握以
下9个细节。
　　（1）是否与客流方向一样。
　　一条街道会因为交通条件、历史文化、所处位置不同，而形成自己的不同特点，要选择街道两端
交通通畅，往来车辆人流较多的街道，避免在一条&ldquo;死胡同&rdquo;里开店。
店铺的座落和朝向也是十分重要的，店铺门面尽量要宽阔，朝北要注意冬季避风，朝西要注意夏季遮
阳等等。
同样一条街道的两侧，由于行人的走向习惯，客流量不一定相同，要细心观察客流的方向，在较多客
流的一侧选址。
长途汽车站、火车站和城市的交通主干道，虽然人流也很大，但客流速度较快，很多人来这里的目的
不是购物，滞留时间较短，在这些地方开店要根据自己的经营需要慎重选择。
　　（2）交通是否便利。
　　如果想依靠便利的交通增加客流量，应挑选在主要车站的附近，或者在顾客步行不超过10分钟的
路程内的街道设店。
选择哪一边较有利于经营，需要观察马路两边行人流量，以行人较多的一边为好。
　　此外，零售店的经营者应该重视车站附近的有利地形，千万不要小看车站，因为这里聚集了天南
海北的旅客，所以车站附近一直被看作是开店的黄金口岸。
在上面内容中曾提及要在火车站等地方开店需慎重选择，如果你仔细观察过，便会发现在这些地方以
下店铺开得较多：土特产店、礼品店、饮食店、箱包店、食品店、旅店、娱乐性书店、代办托运店、
饮料店、快餐店、旅游纪念品店、出租相机等等。
这些店经营的商品符合价位不高、生活需要、易于携带的特点。
车站主要以搭乘大众运输工具的乘客为主，但因其年龄、职业、爱好和目的各不相同，有旅游的，有
探亲的，所以开店时应针对特定的消费顾客层，在开店方向和经营方式多下功夫。
　　除了零售业以外，一些耐用产品店也需要选择一些交通便利的地方。
耐用品的价格比日常用品要高，顾客购买的频率相对较低。
人们在购买过程中，为了能买到称心的商品，总是不惜花费大把力气和时间，其商圈范围自然要大得
多。
开店营业时，选择交通便利，且周围商业氛围浓厚的地点就显得十分重要。
　　但是在考察交通情况时，应当注意是否有交通管制。
很多城市为了便于交通管理，在_些主要街道会设置交通管制，例如单向通行、限制车辆种类、限制
通行时间等等，店铺选址应该避免这些地方。
也尽量不要在道路中间设有隔离栏的街道开店，因为这样会限制对面的人流过来，即使你的店铺招牌
做得再显眼，对面的顾客也只能&ldquo;望店兴叹&rdquo;。
交通方便是选择店铺位置的条件之一，店铺附近最好有公交车站点，以及为出租车提供的上、下车站
等。
另外，店铺门前或附近应该有便于停放车辆的停车场或空地，这样会更方便顾客购物。
　　（3）是否接近人们聚集的场所。
　　如剧院、电影院、公园等娱乐场所附近，或者大型工厂、机关附近，这一方面可吸引出入行人，
另一方面易于使顾客记住该店铺的地点，还方便让来过的顾客向别人宣传介绍。
　　人气旺盛的地区基本上都有利于开设店铺，尤其是开设超市、便利店、干洗店这样的店铺。
城市新开发的地区，刚开始居民较少、人口稀零，如果又缺乏较多流动人口的话，是不适宜开设店铺
的。
虽然有时候在新建地区开店，可以货卖独家，但往往由于顾客较少，难以支撑店铺的日常运营。
　　日用品店一般将顾客群定位为居住在附近的家庭主妇，因此，相应地，店址的选择也受到主妇的
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行为模式和范围所影响。
　　（4）选择同类店铺比较聚集的街区，或者选择适合自己店铺的专业市场。
　　&ldquo;货比三家&rdquo;是很多人经常采取的购物方式，选择同类店铺集中的街区，更容易招揽
到目标消费群体，不要担心竞争激烈，因为相关店铺聚集有助于提高相同目标消费群的关注。
电子市场、花卉市场、建材市场等专业化程度较高的市场或商场，也是开设店铺的不错选择。
需要注意的是，选择专业市场或商场开店，要考察这些市场和商场的管理水平、规模大小、在当地的
影响力等因素，对规模较小、开业时间较短、管理水平差的、要谨慎入驻。
　　&hellip;&hellip;
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