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前言

前言经过一百多年来两次移民大潮的冲击和磨合，海外华人的群体逐渐演变形成了今天在世界各地全
面分布、相对集中的格局。
第一次大移民潮发生在19世纪末20世纪初，外移人口主要是劳工，他们多数是来自中国闽粤一带的贫
苦农民和小手工业者，文化程度很低，许多人目不识丁；规模相对较小的第二次华人移民潮发生在
近30年内，由当代的中国海外新移民或海外移民的第二代和第三代组成，他们一般拥有很高的文化程
度和现代科学知识。
由于区域经济发展的不平衡，第二次移民潮导致更多的人才流向发达国家。
回顾历史，血泪承载着辛酸和屈辱，华侨在国外虽有“工良价廉”之称，可是难免“矿场见逐，路成
见弃”的惨痛。
数百年来，华侨有耻辱、血泪，也有欢笑，在生活上甜酸苦辣兼而有之。
中国人移居海外受种族歧视，在不同的时期，不同的国家，有着不同的表现形式及程度上的差异。
1740年荷兰殖民者在巴达维亚制造种族矛盾，借端肇事，屠杀了近万名无辜华侨，鲜血染红了河水，
史称“红溪惨案”。
 美国的排华，可分为三个时期：1868年至1880年是美排华成熟期；1880年至1904年是美国以国家权力
从事排华法案的原则时期；1904年至1941年，太平洋战争发生，是排华律例解释时期。
加拿大在1885年太平洋铁路建成后，因劳力过剩，加国政府即颁布税法案，华人入境须缴纳人头税。
1913年竟完全禁止华人入境。
澳洲自1901年成立联邦政府之后，在“亚洲人抢走澳洲人的工作”的思想指导下，正式宣布实行“白
澳政府”，禁止有色人种入境，并限制有色人的权利。
墨西哥在1911年发生了恶性排华“莱苑惨案”事件，杀害华侨303人。
如此种种，无不承载着华人华侨早年异乡生活的苦难和血泪。
尽管华侨以冒险、勤劳、节俭、智慧、诚实、团结合作的精神而著称，但他们在侨居国的社会地位还
是极其低下。
美国人竟以“华人秽污、不能妇化”而鄙视，即使为居留地卖命献身也得不到社会尊重。
美国太平洋铁路建筑时，万名华工冒着山崖瘴疠而辛劳，作出极大贡献。
可是当东西两段接轨，于1869年举行庆祝典礼时，却不准华工参加庆典。
在英属非洲殖民地，华侨“只是与驴子同履车道，可以牵犬随行，但不能与华民同路”。
世事变迁，奋斗赢得地位和尊严。
新中国成立后，特别是实行改革开放政策以来，中国的社会主义建设事业取得了举世瞩目的成就。
社会生产力迅速发展，民众生活显著改善，社会事业全面进步，综合国力大大增强，中国统一大业取
得历史性进展，国际地位和国际影响不断提高。
在这个过程中，华侨扮演着越来越重要的作用，他们在国外的社会地位也随着我国的强盛而逐步提高
，受到所在国的尊重和认可。
中国改革开放以前，能够进入国际高科技领域的华侨华人屈指可数，他们主要以小规模的商贩活动为
生。
改革开放以后，大量的留学人员奔赴海外，特别是发达国家，从而使海外华侨华人的结构发生了极大
的变化，知识型海外华侨华人的比例迅速攀升。
政治上开始被主流社会接纳，在参政方面，华人的地位也有所提高。
如今华侨华人在世界科学领域取得的成就已经得到公认，他们在各个领域挑战科学的极限，显现出耀
眼的光芒。
有关统计表明，截止2001年已有300多名华裔科学家在美国太空总署工作，他们与各国优秀科学家相处
融洽，成就显赫。
在海外的中国留学生约有40多万人，除去在校生10万人之外，约有70%留在海外成了新移民。
他们大多在发达国家立足，主要靠智力生存和发展，多数是适应知识经济发展需要的紧缺人才。
他们中间有一部分在科研机构、大专院校工作，其中多数人已经在学术上取得了举世瞩目的成就。
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在世界各大顶级实验室中几乎都有华人的身影；还有一部分在高新技术企业、金融业、咨询业工作，
并具有较高的社会地位。
人们通常把早期海外华人的经济活动称为依靠“三把刀”，即理发刀、裁剪刀和菜刀。
近一二十年到欧美的非投资性或非高知识背景型的华人，大部分赖以谋生的经济活动仍是小型商贩。
在东南亚国家，以经营杂货店为主；在欧、美、日等国家，则是以餐饮业为主。
但是，从整体来看，今天海外华商的经营情况已大大超过了上一代华商。
除了范围深广的商品贸易，欧洲华人开始以新的经营理念，从事诸如保险、金融、房地产、电脑、旅
行社、金银首饰、会计事务所、律师事务所等朝阳产业，以更快地提升其经济水平。
20世纪80年代以后，一些具有高知背景的华人，或实力雄厚的东南亚国家、地区华商的第二代，开始
在美国、加拿大、英国、新加坡、泰国等地开办高科技产业。
美国华人的高科技产业主要遍及电子及电器制造业、生物科技及制药工业、稀有金属冶炼及制造工业
、石油化工等领域。
老一代华侨华人往往有叶落归根的传统情结，而近几十年移居海外的华人以及在当地成长起来的第二
、第三代华人，大多拥有高学历、高学位，这批知识层次高、专业实力强的华人，无论在从事职业、
社会地位和企业经营方面，都在逐渐取代老一代华侨华人。
他们积极融入当地社会，落地生根。
这些华人一方面积极参与慈善公益事业，回馈当地社会，另一方面踊跃参政议政，曾经痛苦的挫折和
教训使海外华人逐渐认识到，不参政已经影响到华人的生计，必须在政坛上发出华人的声音。
十九岁英国华人青年张敬龙主动参加2009年欧洲议员的竞选，此举再次唤醒了欧洲华人参政的意识。
而在美国，华人参政早已迈出了坚实的步伐。
2009年在奥巴马政府中任职的华人，除了两位华裔部长，还有一位白宫内阁秘书、一位白宫公共联络
办公室主任、两位国会众议员，地方政府官员及议员，而议员数量更多。
对于所在国来讲，华人参政不但能更好地维护华人的利益，而且推动着所在国的民主进程，并有利于
完善立法与政策的制定。
与此同时，随着中国经济的发展，在世界的影响力愈强，一些既熟悉所在国情况，又熟悉中国文化的
海外华侨华人，逐渐成为两国交流的民间大使。
他们期盼所在国与中国保持友好的关系，愿意为所在国与中国的交往与合作贡献力量。
海外华侨华人的奋斗、贡献，使其不仅成为中国建设的有力推动者，更是全世界共同的财富。
编者
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内容概要

由程丽编著的《到全世界去赚钱》内容介绍：经过一百多年来两次移民大潮的冲击和磨合，海外华人
的群体逐渐演变形成了今天在世界各地全面分布、相对集中的格局。
第一次大移民潮发生在19世纪末20世纪初，外移人口主要是劳工，他们多数是来自中国闽粤一带的贫
苦农民和小手工业者，文化程度很低，许多人目不识丁；规模相对较小的第二次华人移民潮发生在
近30年内，由当代的中国海外新移民或海外移民的第二代和第三代组成，他们一般拥有很高的文化程
度和现代科学知识。
由于区域经济发展的不平衡，第二次移民潮导致更多的人才流向发达国家。
《到全世界去赚钱》介绍了世界各地华人的创业故事。
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作者简介

毕业于北京外国语大学英语专业． 研究生学历。
 现就职于北京某研究机构，
从事企业品牌文化研究。
 已编著出版数部作品， 并广受读者好评。
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章节摘录

30年前，美国硅谷对于中国人来说，还是一个让人望尘莫及的地方。
正如居住在硅谷小镇佛利蒙的中式快餐店老板娘所说，1982年，她刚从香港移民圣何塞时，大街上几
乎一个月都见不到一个中国人。
如今却有人开玩笑地说：“如果你想混进硅谷的大公司，你就说你找David李、Michael陈、Anne周就
几乎肯定可以找到人，当然这些人可能来自台湾、香港，但更多的可能来自中国大陆，而他们几乎清
一色都是清华、中科大等著名理工学院的电脑尖午。
”硅谷著名的华人企业ESS副总裁陈建璋说，在硅谷，几乎每家公司研发部门的华人目前都超过了10%
。
他们公司更多，员工中有近70%是华人，其中曾在北京清华大学就读过的就有50多人。
在他们公司的食堂你可以看到一幅奇景：身前身后几乎全是华人，听到的全是中国话，恍如置身国内
一家高科技公司。
留学生的情况更是如此。
两个在德克萨斯大学就读的华人电脑博士说，在他们班70%是国外学生，这70%几乎全是中国和印度
的学生。
在美国学电脑专业的找工作还是比较容易的，年薪也较高，难怪这些中国的电脑尖子对此趋之若鹜。
中国学生基础扎实，学习又用功，成绩普遍优秀，因此也就颇受硅谷的大小公司欢迎，硅谷甚至有此
笑谈：“看你的公司成功与否，就得看你们研发部门有多少中国人和印度人。
”在硅谷创业成功的华人科学家中，当然要首推杨致远。
1995年，他与友人创办的“雅虎”已成为网友们搜寻各项资讯最受欢迎的网站。
目前杨致远的个人身价也多达80亿美元。
此外，在评选揭晓的1999年度硅谷“十大风云人物”中，华人就占了4位，他们是陈宏、陈丕宏、李广
益、段晓雷。
这4位华人创业英雄曾经都是留学美国的莘莘学子，如今已成为新华人富翁的代表。
陈宏：新千年最闪亮新星．20世纪90年代初，当时的雅虎尚不为人所知，陈宏就在硅谷创办了一家网
络服务公司Aimnet，从而成为互联网产业最早的开拓者之一。
19941年，他又创办了环球国际漫游联网公司（GRIC）。
该公司1999年在纳斯达克上市，陈宏也因此成为第一位来自中国大陆却在美国成功上市的电子商务商
家。
迄今为止，他的公司市值已经超过十亿美元。
2000年年初，陈宏被美国《电脑世界杂志》评为“新千年最闪亮新星”。
陈宏出生在西安，初中毕业后自学半年就考入西北交通大学电脑系。
1985年，19岁的陈宏赴美攻读博士，毕业后在一家跨国大公司供职。
陈宏的创业也缘自一次偶然的经历。
一次，他到亚洲某国出差，闲来无事就在酒店房间里上网，蜗牛般的上网速度及昂贵的国际长途电话
费使他深受触动，能不能发明一种东西来改变这种现状呢？
于是头脑中一个偌大的商机意识逐渐形成了。
他提出“虚拟网络”这一概念，其目的就是整合全球的网络电话网，将其变成一个统一的网络，为客
户提供各种各样的互联通道并且速度超快。
陈宏早先创办的Alinnet公司成立仅3年，就成为加州第三大网络服务提供商（ISP），发展了6000多个
注册会员、300多家公司会员。
随着全美一家家网络服务提供商如雨后春笋般地冒出，陈宏毅然决定把公司卖掉，转而开辟新领域—
—国际漫游联网公司，并且仅用了一年的时间，他的公司就在国际同行业中崭露头角，两年后就在国
际上处于领导地位。
李广益：要做就做最好的1999年6月17日，世界著名的思科公司以4．7亿美元并购了传媒译码公司。
此次并购，创下了迄今为止并购未上市公司的最高价纪录，使传媒译码公司创办人兼首席执行官李广
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益身价一下子翻了16倍，成为新华人富翁的佼佼者。
李广益的第一次创业是在1987年。
他仅仅依靠四处筹集的一百万美元就创办了Digieom系统公司。
七年后，公司被新加坡创新公司以四千万美元收购，初战大功告成。
1998年，李广益开始了第二次创业，成立了传媒译码通讯公司，并研发出市场前景广阔的产品。
这种产品能接受语言、影像、资料及图形等不同形式的信号，其作用在网络通讯业中也是必不可少的
。
美国著名的风险投资基金——洛克菲勒基金就曾主动找上门来，美国第一创投公司也愿意加入，由此
该公司声名鹊起。
近两年，李广益的公司被权威机构评为“全美最耀眼的九家初创公司”。
从公司初创到开发产品，再到被思科公司兼并，前后只用了15个月时间而投资人却得到5倍的回报，全
公司66名员工，平均每人获得700万美元的回报。
李广益在自己成为亿万富翁的同时，也使他的员工们都成了百万富翁。
他常说：“要做，就做最好的”，这句话已成为他创业的座右铭。
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