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前言

随着中国改革的进展，经济形势结构乃至社会结构的变化，律师——这一古老而又年轻的行业，越来
越为现代国人关注，对行业赋予的内涵、寄予的期望也越来越丰富。
中国律师业三十余年的进程，更可谓日新月异，成果斐然。
社会上对“律师”二字日渐深刻的理解乃至一浪高过一浪的升温，更昭示了这个行业在中国广阔而壮
丽的前景。
众多青年毫不犹豫地选择学习法律专业，并将成为一名优秀律师作为自己的人生追求。
许多出色、有发展潜力的法律专业毕业生被吸收到众多律师事务所中来，这些新鲜血液的注入给合伙
人及资深律师的工作带来很大帮助。
在新老律师的共同努力下，律师事务所的业务蒸蒸日上。
但在现今的律师事务所中，普遍存在两个困惑众多合伙人或者说是影响事务所大踏步前进的严重问题
——年轻律师执业水平提高不系统和流动无序。
从业新手对业务不熟悉，操作水准良莠不齐，甚至有的年轻人被律师队伍中个别“勾兑律师”所误导
，目光也关注在“关系”上，使得执业前景黯淡。
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内容概要

本书是献给年轻律师的礼物。
成功而富有经验的律师们发现，从实习律师成长为律师事务所的核心合伙人有章可循。
素质提升、业务操作、市场份额，这些是每一个律师都无法回避的概念。
但是，如何实现之？
本书的四位作者在律师业摸爬滚打多年，把茫茫人生路中的点点滴滴化为璀璨的结晶，把曲折辉煌的
执业路上的思考形成简洁的文字，读者受之所惠，实乃大幸。
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邱旭瑜，男，广东卓建律师事务所副主任。
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章节摘录

找对师傅的意义在于：（1）可直接切人案件谈判、准备、出庭、制作法律文书等实际的操作流程。
案件的操作流程是办案实践的大动脉，这条主脉就像工厂流水作业线，一通百通。
办理案件看似没有统一标准，但对每一个律师来说，都有自己的章法，正如麻雀虽小五脏俱全，如果
没有经过解剖学的培训和临床实践，一刀下去所有的组织都要掉，不仅治不好麻雀的病，反会让麻雀
丧了性命。
办案件也一样，如果流程不明、层次不清，做事就没有目标和方向。
一招不慎会让自己陷于被动或失去胜算的机会。
（2）有助于认识对案件产生影响的因素包括数量、品质、程度、分寸等并了解司法实践中对事件的
定性。
这都是书本无法教给的东西，只有在实践中才能真正有所感悟和认识。
这是所谓经验的来源，经验顾名思义是经历的体验，只有经历了才会有真切具体的感受，才能对以后
的实践有帮助。
（3）有助于对法律文书的格式、风格、篇幅、内容的主次、层次结构的安排以及法律文书语言文字
的风格等的把握。
因为有了具体的认识和实践，再通过模仿和演练会省下很多的时间和精力。
法律文书看似简单，但绝非一日之功，干了三五年、十年八年的律师都未必能写出一份优秀的法律文
书来。
（4）有助于初步获得对市场、业务、客户的定位。
市场和客户是可以细分的，有高有低、有起有落，大凡是定位于什么样的客户就有什么样的业务。
案件大都是由律师的客户定位决定的，客户的品质、规模、财富、社会影响力决定了他有什么样的案
件来寻求律师帮助。
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