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内容概要

胡雪岩的一生极为传奇，他开启了中国新式商人的先河。
他白手起家，由商而官，由官而商，叱咤商界，游刃官场，从而富甲天下，红顶商人的美名流芳百世
。
尽管胡雷岩已远离我们很久.但他做事经商的绝学仍然是我们走向成功、走向卓越的智慧来源和经商瑰
宝。

商场如战场，自古纷繁复杂，斗争激烈。
所有人都想精通经商、赚钱之道！
在神马编著的《胡雪岩商场笔记》这本书里，你可以看到没后台、没银子、没长相的穷伙计，如何在
几年时间里，成为叱咤商界、游刃官场，史上最牛的红顶商人！
且看他——如何寻找“贵人”？
如何培养“马仔”？
如何发家致富？
如何富可敌国？
如何得到朝廷赏赐？
如何赔钱经营药店？
如何面对或明或暗的敌人？
如何跨过刀山火海的困境？
经商这么牛！
他究竟有什么谋略和妙计？
赚钱这么快！
他究竟有什么智慧和技巧？

 《胡雪岩商场笔记》教你精通经商、赚钱之道！
最快赚钱之道！
最强经商之道！
商场中人必读！
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书籍目录

胡雪岩名片
第一章 我命由我不由天——目标远大
 有欲望，才有动力
 不爱官场爱商场
 一心向上的放牛娃
 我要飞得更高！

 好马不吃回头草
 吃着碗里的，望着锅里的
 大不了从头再来！

 咱是干大事的人
 我喜欢钱，越多越好！

 宁为鸡首，不为牛后
 放长线钓大鱼
 眼光到哪，生意就做到哪
第二章 梅花香自苦寒来——勤套踏实
 商海无涯苦作舟
 傻人有傻福
 杭州首富是怎样炼成的？

 先“谋”后“成”
 不怨天，不尤人
 别拿运气赌明天
 劳心者治人，劳力者治于人
 成大事要耐得住寂寞
第三章 刀头舔血利为先——胆识过人
 敢想更要敢做
 商场如赌场
 风险变成了金钱
 有勇更要有谋
 刀头上舔血
 富贵险中求
 做事敢于出钱
 背靠大山敢冒险
第四章 八个坛子七个盖——理财有道
 借鸡下蛋
 赚钱从花钱开始
 巧施空城计
 拿别人的银子，做自己的生意
 用钱生钱
 拆东墙补西墙
 八个坛子七个盖
 有付出才能有收获
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 不要把鸡蛋放在一个篮子里
 倒空的杯子装得更多
 不能要钱不要命
第五章 大树底下好乘凉——借势而为
 大树底下好乘凉
 借势一小步，成功一大步
 四两拨千斤
 离了靠山就完蛋
 寻找自己的伯乐
 懂得借势，化“势”为利
 为自己造势
 强强合作，顺势而行
 “红顶”增强竞争力
 借别人的鸡为自己生蛋
 巧借东风
 跟着靠山一起成长
第六章 刀切豆腐两面光——灵活处世
 无商不奸，无官不贪
 伸手不打笑脸人
 跟着对手一起成长
 不抢同行盘中餐
 给人一条活路，给己一条财路
 没有永远的敌人，只有永远的刺益
 投之以桃，报之以李
 善于做“人情生意”
 不行咱就玩阴的
 给别人打伞
 饭桌上喝出“生意”
 不贪钱者众，一无所好者寡
 “贼”喊捉贼
第七章 一诺千金美名扬——以诚取信
 山有仙则名，商无信不灵
 赌奸赌诈不赌赖
 过河绝不拆桥
 宁可破产，不失信用
 药好才能称王
 民无信不立”
 不忘二十年前的诺言
 一口唾沫一个钉
 一诺值千金
 为人不可贪，为商不可奸
第八章 朋友多了路好走——广交朋友
 一个好汉三个帮
 朋友千个少，冤家一个多
 人心齐，泰山移
 帮人就是帮己
 烧冷灶，拜冷庙
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 拉拢商业巨子
 义结江湖好汉
 玩转洋商和“买办”
 水涨船高，人抬人高
 人情投资回报大
第九章 众人划桨开大船——人才济济
 众人同心，其利断金
 ‘知人善任。
各尽其才
 以情求才，易得难失
 以财买才，手到擒来
 放手使用，用之不疑
 金无足赤，人无完人
 欲擒故纵，俘获人心
 疑人不用。
用人不疑
 以长取人，不求完人
 适当授权，事半功倍
 德看主流，才重一技
 利人利己，曲线收才
 举贤避亲，杜绝裙带
第十章 识时务者为俊杰——把握机遇
 乱世出英雄
 识时务者成俊杰
 与其待时，不如乘势
 摸清路数，对症下药
 机不可失，失不再来
 眼观六路，耳听八方
 善打“擦边球”
 善于创造机遇
 天变，人亦变
 随机应变，事情好办
 兵无常势，水无常形
 有变有通，万事不难
 当机立断，说干就干
第十一章 夹起尾巴好做人一百忍成金
 倒尿壶，当家奴
 不逞一时之勇
 枪打出头鸟
 锋芒不可太露
 见招拆招
 夹起尾巴做人
 小不忍则乱大谋
 该低头时则低头
 吃亏就是占便宜
 忍一时风平浪静
 忍字头上一把刀
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第十二章 做生意要会算计——深谋远虑
 凡事预则立，不预则废
 给自己留条后路
 巧使连环计
 顺藤摸瓜，化险为夷
 凡事多动脑筋
 三思而后行
 店面犹如脸面
 招牌一响，黄金万两
 胆大更要心细
 吃小亏占大便宜
 “登门槛”效应
 得民心者得利
第十三章 绝不掉进钱眼里——先义后利
 君子爱财，取之有道
 创办义渡，大捞好处
 富不忘本，乐善好施
 为国尽忠，为民担忧
 商中行善，一石二鸟
 先做名气，才有人气
 走阳光道，赚干净钱
 义气当前，救人之急
 先讲道义，再算利益
 先义后利，善始善终
 声名鹊起，以名博利
 长久利益“义”中求
 前半夜为自己，后半夜为别人
第十四章 盈得失不过一念间——笑对得失
 宠辱不惊
 有舍才有得
 拿得起放得下
 心态决定命运
 笑看输赢得失
 钱财乃身外物
 得失不过一念间
 商场上没有“不倒翁”
 要想都变富，同行不嫉妒
 舍小取大，舍利求久
第十五章 创业容易守业难——阴沟翻船
 聪明反被聪明误
 打江山容易，守江山难
 成也靠山，败也靠山
 贪心不足，葬送前途
 居危不变。
难逃败运
 福兮祸之所伏
 靠人不如靠己
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 商场如战场，时时有危险
 骄奢淫逸，倾家荡产
 胡雪岩的三大缺失
附录：胡雪岩年表
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章节摘录

　　别拿运气赌明天　　机遇不能依靠运气，只有充分准备才能走向成功。
所以，如果我们明确了自己的目标，就应该为实现自己的理想而积极地准备，这样我们才能一步一步
地实现自己的梦想。
　　为了更好地发展，胡雪岩离开了杂粮行，随蒋老板来到了浙江金华。
蒋老板的生意比张老板做得大，与杭州的好几家钱庄都有来往。
火腿行常常向一些钱庄贷款，申请流动资金，所以胡雪岩每天除了接触那些油腻的火腿之外，还有机
会接触银票。
　　到了火腿行以后，胡雪岩才明白，并不是只有官府才能开设钱庄，民间的有钱人也可以将钱庄作
为自己的事业。
胡雪岩还知道钱庄里有金库，那里不仅是铜钱用斗量，连白银和鹰洋也是用斗量的。
有时候，合作的钱庄忙不过来，会让胡雪岩等几个伙计去帮忙。
这下，他可兴奋了，摸着这些钱票，他心里想着，自己以后也要开一个钱庄。
　　想法想法，有想就有法。
于是，除了勤快地工作以外，胡雪岩还利用业余时间学会了打算盘。
在客商结账的时候，他往往能很快且很准确地报出账来，他用的是心算。
　　为了更进一步了解钱庄的运营，胡雪岩跟钱庄里的伙计打得火热，没事的时候，就会跟他们闲聊
几句。
从他们的口中，胡雪岩了解了信贷和利息的核算，也知道了钱庄的底钱、流动资金等一些发展过程中
必备的知识。
　　胡雪岩这样积极准备着，终于有一天，信和钱庄的老板看上了他，想要把他带到杭州去。
胡雪岩等的就是这样的机会，所以在于老板说要带他走的时候，他连想都没想就答应了。
　　信和钱庄并不像胡雪岩想的那样斗进斗出，金库里加上他共有三个伙计，每天都要数铜板。
尽管有些失望，可是胡雪岩并没有气馁，他十分用心地做事，很快就熟悉了自己的工作。
　　胡雪岩手脚勤快，头脑灵活，他还很用心地向别人学习，很快就掌握了钱庄的工作要领，所以于
老板给他的工作越来越重要，后来他成了钱庄的顶粱柱。
　　如果没有前期的积极准备，胡雪岩是不可能等到这样的发展机会的。
所以说，成功的机遇并不仅仅是依靠运气获得的，只有我们做好充分的准备，才能有更多的机会。
　　劳心者治人，劳力者治于人　　老子有一句话：&ldquo;劳心者治人，劳力者治手人。
&rdquo;谋事即是劳力，谋人才是劳心。
谋人的学问便是怎样治人，说得极端些，便是如何去防人，去算计人。
谋事是在&ldquo;玩物&rdquo;，谋人则是侧重于人，你的字写得再好，你的账做得再漂亮，你的算盘
打得再响亮，而那本来就是你该做的。
　　胡雪岩起初天真地认为，凭借着自己不懈的努力与过硬的专业知识，总有一天会实现自己的梦想
，出人头地。
但事实上，&rsquo;如果不懂谋人，最终也不过是高级工人罢了。
只有那些懂得谋人者，才是人际交往中的高手。
　　胡雪岩懂得这一点，是从信和钱庄里两位前辈的不同经历中看出的。
他们中的一个叫&ldquo;老孙头&rdquo;，另一个叫张胖子。
　　胡雪岩在钱庄最开始是充当钱庄的&ldquo;跑街&rdquo;，而&ldquo;跑街&rdquo;的工作其实是招揽
生意与督促人们到期还钱的。
这是整个钱庄中最为低等的活，在这个位置上，胡雪岩认识了比自己大20多岁的老孙头。
　　老孙头其实不老，二十几年来在钱庄中一直都是一个&ldquo;跑街&rdquo;的。
对自己20多年来的境遇，老孙头极为不满，他抱怨钱庄这些年对自己极为刻薄寡恩，而且他认为自己
做得比张胖子要好得多，同年进入钱庄做工的张胖子已经做到了&ldquo;大伙&rdquo;，而自己依然是
个&ldquo;跑街&rdquo;。
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　　胡雪岩发现老孙头说的全是实情，而老孙头得不到升迁的主要原因，除了他不会在见了大老板之
后卑躬屈膝、阿谀拍马外，还因为他不会谋人。
老孙头的个人技能极高，但是张胖子却比老孙头更善于谋人。
　　在信和钱庄，张胖子是最会在大老板面前说好话、拍马屁的人，而老孙头这样的人只懂得专注于
自己的工作，一心埋头苦干。
　　老孙头在自己的岗位上千得再好，也无法得到老板的提升。
因为他会谋事是应该的，老板为他支付了工钱。
而处于管理层的人们难免会偏爱那些与自己关系亲近的人，信和钱庄的老板同样也是如此。
　　所以，张胖子一直混得如鱼得水，而老孙头却一直郁郁不得志。
　　从老孙头的事情中，胡雪岩清楚地明白了一个道理：不会谋人，：即是失败。
　　正是如此，胡雪岩从此开始了自己的谋人经历。
在意识到了此点之后，胡雪岩的人生也开始了由下层向上层迈进的过程。
　　成大事要耐得住寂寞　　古人云：&ldquo;成大事者需耐得住寂寞&rdquo;，胡雪岩就是一个耐得
住寂寞的人，他常常做出别人很难做到的事情，也使他结交了一些对日后创业很有帮助的人士。
　　从乡下来到杭州城钱庄当伙计的胡雪岩在进城的那一刻眼睛都花了，杭州风光迤逦、繁花似锦，
美丽得让人难以置信。
但是很快，胡雪岩发现，自己根本没有看风景的心情，因为自己太穷了。
　　胡雪岩这个放牛娃总算领会了什么叫钱的力量，同时也明白了什么叫挫败感。
但此时他却固执地认为，自己将来一定会在杭州城找到那个承载自己梦想的地方。
　　到了杭州城的当天下午，钱庄便开始给这些新来的学徒安排实训工作。
最基本的工作非常简单：算胡雪岩在内的5个学徒被关在一个小屋子里，坐着数铜板。
这是一项磨人的工作。
用信和掌柜的话说，是要将小伙计的玩性磨掉，7天的时间，你能做下来，你便能通过。
你做不下来，便立即被开除。
同来的小伙计都有些受不了这种枯燥的工作，但是胡雪岩却老实地待在屋子里天天数。
　　实训结束中，胡雪岩是最优秀的，但是实训结束之后，胡雪岩却被安排在了大家公认最差的工作
岗位&mdash;&mdash;钱庄&ldquo;跑街&rdquo;上。
　　胡雪岩起初极为不解：最优秀的自己为什么干了最差的活？
但是随后，他便发现，这个跑街工作并不像自己想象中那么差。
他通过这个工作，认识了很多不同的人，学会了与各种人打交道，而这一段经历无疑成为他日后正式
经营钱庄生意后最为有用的技术。
　　机会总是留给那些有准备的人，胡雪岩最终靠着耐性赢得了未来，而这也正是他多想、多看、多
做所得到的酬劳，上天从来不会亏待那些既用心又出力的人。
　　&hellip;&hellip;
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