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内容概要

　　本书书中集结了胡雪岩一生的坎坷经历及奋斗历程，展现了其个人内在的人格魅力，尽现了胡雪
岩磨炼心志、身处逆境、砥身自强之良法。

　　本书是笔者及诸多同仁历时数载研究整理出来的。
全书比较全面地阐释了胡雪岩波云诡谲的人生经历和灵活多变的生意经。
生动地再现了胡雪岩“平生商事人生成败之大端”。
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章节摘录

版权页：且说开张那一天，晌午摆宴款客之后，客人相继离去。
胡雪岩方静下心思来盘算开业的情况。
做生意第一步最重要，要么谋名，要么取利，只有走准了第一步，以后的生意才会水到渠成，不断做
大。
胡雪岩低头暗自思忖一番，明白做钱庄生意的第一步就是要闯出名头，要让人感到在这里存钱安全，
有利可图，如果能做出名气，即使目前合一点，以后肯定也能财源滚滚。
但是怎样才能让名气打响呢？
忽然，他脑际灵光一现。
立刻把总管刘庆生找了过来，下了一道命令：令刘庆生马上替他立十六个存折，每个折子存银二十两
，一共三百二十两，挂在他的账上。
刘庆生见胡雪岩迫不及待地要开这么多存折，如坠五里云雾，莫名其妙，但既然东家吩咐，只好照办
。
待刘庆生把十六个存折的手续办好，送过来之后，胡雪岩才细说出其r}1的奥妙。
原来那些按他吩咐立的存折，都是给抚台和藩台的眷属们立的户头，并替她们垫付了底金，再把折子
送过去，以后当然就好往来了。
“太太、小姐们的私房钱，当然不太多，算不上什么生意，”胡雪岩说，“但是我们给她们免费开了
户头，垫付了底金，再把折子送过去，她们肯定很高兴，她们的碎嘴就会四处相传，这样，和她们往
来的达官贵人岂不知晓？
别人对阜康的手面，就另眼相看了。
咱们阜康钱庄的名声岂不就打出去了？
到头来还能没生意做吗？
”刘庆生心领神会地点了点头，心中暗自佩服胡雪岩做生意的手法。
刘庆生把那些存折送出没几天，果不其然，就有几个大户头前来开户。
钱庄业的同行对阜康钱庄能在短短的几日内就把他们多年结识的大客户拉走颇感惊讶，不知所以然。
胡雪岩不只把目光盯着太太、小姐们等上层人物，他还注意吸收下层社会的人物私蓄。
他没有忽略社会底层这个重要的顾客群体。
他知道，下层社会中，虽然每一个人的私蓄不多，但是积少成多，小河也能汇成汪洋大海。
更重要的是，下层社会中有些人虽然地位不高，很不起眼，但是由于他所处的特殊位置，往往在事情
的进展中能起到意想不到的作用。
这一点也被胡雪岩善加利用。
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媒体关注与评论

“胡雪岩是悲剧时代的悲剧人物，当时太平天国运动正在进行，列强对中国进行着文化侵略和经济侵
略，李鸿章和左宗棠推行洋务运五力，各方面关系非常复杂。
他这样绝顶聪明的人，在这样的历史背景下产生和发展.并且张扬自己，并且最终消亡下去。
他这个人好接近又难惹，讲义气又圆滑，既不过分又不短分寸，他把孔子的中庸之道在为人处世上用
到了极致。
”　　——二月河胡雪岩出身贫寒，却成为当时中国最有钱的巨商富贾，慈禧太后赐他黄袍马褂，被
人们称为红项商人。
然而，富可敌国的胡雪岩，最终却是倾家荡产，刚刚62岁就郁郁而终。
胡雪岩的一生，为什么会如此大起大落，他成功的经验是什么，他失败的教训又在哪里？
百多年过去了，人们为什么还记得胡雪岩？
因为他创办的胡庆馀堂还在，因为他修建的大宅子还在，更因为他传奇的一生，给我们留下了许许多
多的思考。
　　——曾仕强
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编辑推荐

《人生可以走直线:像胡雪岩一样经商》是“天”、“地”、“人”，内容即为：天为先天之智，经商
之本，地为后天修为，靠诚信立身，人为仁义，懂取舍，讲究“君子爱财，取之有道”。
人生可以走直线，他的成功可以复制。
为人处世，侠之大考，经商之道，商之圣者，精明而不投机取巧，富贵而不忘记本分。
胡光墉（1823～1885），幼名顺官，字雪岩，徽州绩溪县人，红项商人，著名徽商。
开办胡庆馀堂中药店。
后入浙江巡抚幕，为清军筹运饷械，1866年协助左宗棠创办福州船政局，在左宗棠调任陕甘总督后，
主持上海采运局局务，为左大借外债，筹供军饷和订购军火，又依仗湘军权势，在各省设立阜康银
号20余处，并经营中药、丝茶业务，操纵江浙商业，资金最高达二千万两以上，人称“为官须看《曾
国藩》，为商必读《胡雪岩》”。
中法战争爆发后，由于资金周转困难，加上官僚压榨，胡雪岩最终破产，客死杭州。
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