
第一图书网, tushu007.com
<<朋友圈>>

图书基本信息

书名：<<朋友圈>>

13位ISBN编号：9787511310897

10位ISBN编号：7511310893

出版时间：2011-4

出版时间：中国华侨出版社

作者：林伟宸

页数：254

字数：240000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<朋友圈>>

内容概要

　　这是一本教你怎样与人结交、怎样利用人际关系发展自我的书，适合有志于发展自己事业、探索
社交活动方法的人，尤其是从事行政公务、经商生意、营销管理等职业者。
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书籍目录

上篇　理念篇　“朋友圈”是一座挖不尽的金矿
　第一章　一个篱笆三个桩——朋友圈的重要性
　　1．什么叫做“朋友圈”　
　　　“朋友圈”的形成
　　　“朋友圈”的等级
　　2．改变命运。
少了“朋友圈”不可能实现．
　　　朋友越多，成功越容易　
　　　人际关系越好，机遇就越多　
　　3．遇到困难。
朋友会施予援手　
　　　朋友能为你解决生活中的困难　
　　　朋友能为你解决工作中的困难　
　　4．以友为镜可以明得失
　　　可更深入、更全面地了解社会　
　　　可更深入、更全面地了解自己　
　　　可更深入、更全面地顿悟人生　
　　5．尽早开始创建你的“朋友圈”　
　　　有“播种”总会有“收获”
　　　肯“用心”才能获“丰收”
　　6．让你的“朋友圈”发挥出巨大的力量
　　　首当其冲，理顺圈中关系网
　　　有意识地去补充和完善关系网　
　　　端正心态，让朋友关系发挥效能
　　　方法用得对，力量才会大
　第二章　有好眼光才会有好朋友——怎样甄别朋友
　第三章　物以类聚，人以群分——朋友圈的组成
　⋯⋯
下篇　实践篇　结交新朋友，维护老朋友
　第四章　结交新朋友的七大步骤
　第五章　朋友圈永续经营的九大黄金法则
　第六章　要避免的交友雷区
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章节摘录

版权页：2004年中国财富排行榜上，有60％的企业家都认为他们最为看中的十大财富品质之首是“机
遇”。
那么，众多的“机遇”从哪里来?自然是从自己周围众多的朋友中来的，你的人际关系越好，能够抓住
的机遇也就会越多。
一匹好马可以带领你到达你所梦想的地方，而一个好的“朋友圈”则可以为你提供更多的机遇，帮你
打通多条通向成功的道路。
年轻的杰夫出生于工人家庭，平时也没有什么朋友。
而彼特先生则有很多同学和朋友，而且他的许多朋友都是学有所长的社会精英。
于是，他是一名十分出色的保险顾问，而且还有许?多多的赚钱渠道。
杰夫与彼特两个人的世界有着天壤之别，所以，他们的保险业绩也有着天壤之别。
不久以后，彼特就攒到了自己的第一桶金，又利用各种朋友关系，打开了创业的新局面。
刚开始没有什么创业经验的他在朋友的建议下加盟了一家品牌服装店，不久，由于他经营不善，就失
败了。
后来，他又利用朋友关系，开了一家餐饮店，后来又因为一些原因失败了。
随即他根据自己的特长，又利用海外的同学关系，做起了外贸生意，并开始了他的致富之路。
3年下来，他的生意越做越大，赚了不少的钱。
而杰夫则还在原来的保险公司继续做着他的保险顾问。
彼特凭借自己广泛的人际关系，获得了众多的发展机遇。
虽然经历了失败，但是，正是因为他的失败，才铸就了他后来更大的成就。
而杰夫与彼特有同样的起点，但是由于缺乏人际关系，几年后与彼特的差距更是有了天壤之别。
那些能够在不同的空间领域施展才能的人，往往是善于编织“朋友圈”的交际高手。
他们会利用一切方式去结交不同领域中的朋友，并时不时地对这些朋友施予“恩惠”，当他自己需要
寻求别人的帮助时。

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<朋友圈>>

编辑推荐

　　这是一本教你怎样与人结交、怎样利用人际关系发展自我的书，适合有志于发展自己事业、探索
社交活动方法的人，尤其是从事行政公务、经商生意、营销管理等职业者。
朋友多少决定格局大小，朋友优劣决定人生优劣。
很受益，读后感觉豁然开朗。
　建议做营销的朋友都应该看看。
 其实不仅是做销售，每个身在职场的人都应该好好研读下，《朋友圈》确实很实用，不花哨，也没有
连篇累牍的道理，空架子。
如果想自己创业，重要的是要有个好人脉，业内朋友多，出路也就多。
在信息交流方面真的是1+1大于2的。
《朋友圈》讲的很实在，从改变你的观念开始，循循善诱，教你怎样结交新朋友与维护老朋友，让你
从社交场上的新手变为朋友遍天下的“人气王”。
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