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前言

有钱人是怎样赚钱的？
很简单：投资！
谈到投资，人们往往首先想到钱财上的投资，但有一种投资，跟钱财关系不大，却是世界上最厉害的
投资，它所产生的效果是不可低估的。
它就是——“人脉投资”！
人脉就是财富，关系就是能力。
好人脉是一座挖不尽的金矿，是一笔无形的财富。
尤其是在中国这个很讲究人情的社会里，人脉的作用不可低估。
正如美国的一句流行语所说：“一个人能否成功，不在于你知道什么(what you know)，而是在于你认
识谁(who you know)。
”有人总结说：对于个人，20岁到30岁时，一个人靠专业、体力赚钱；30岁到40岁时，则靠朋友、关
系赚钱；40岁到50岁时，靠钱赚钱。
由此可知人脉竞争力是如何在一个人的成就里扮演着重要的角色。
人脉是一个人通往财富、成功的门票。
200年前，胡雪岩因为擅于经营人脉，而得以从一个钱庄小伙计，翻身成为清朝的红顶商人。
200年后的今天，检视商界成功人物的成长轨迹，有些正因为拥有一本雄厚的“人脉存折”，才有之后
辉煌的“成就存折”。
在生活中，我们每个人都要学会与周围的人进行良好的沟通，与周围的人实现思想与感情的无障碍交
流。
只有如此，我们才能够为自己营造并且维系一个良好的人脉关系。
营造和维系好人脉，是一门学问，也是一种艺术。
营造好人脉需要具有无私的奉献与付出；营造好人脉需要主动地关心别人、容纳别人、宽恕别人；营
造好人脉需要宽广的胸襟，达观的态度，以及拥抱敌人的气魄；营造好人脉，需要注意个人的服饰、
容貌、仪表，更要关注自己在公共场合中言行方面的每一个细节；营造好人脉，需要善于与良师诤友
、上司、同事、下属、乡邻、同学等不同的人交往，并且与之保持密切的关系；营造好人脉，需要学
习和掌握一些与人们交往的社交技巧和方法。
基于此，我们特编撰了《你不可不知的人脉投资课》一书，本书为大家介绍了一些营造好人脉的途径
和方法。
只要你掌握了人脉投资的本领，就有可能在同行中遥遥领先、鹤立鸡群！
朋友，马上行动起来，与周围的人们建立并保持一种和谐友好的。
关系，你就可以成为善于投资人脉的脉客，你就会拥有一张强大的人脉网络，赢得成功人生！
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内容概要

营造好人脉需要具有无私的奉献与付出；营造好人脉需要主动地关心别人、容纳别人、宽恕别人；营
造好人脉需要宽广的胸襟、达观的态度，以及拥抱敌人的气魄；营造好人脉，需要注意个人的服饰、
容貌、仪表，更要关注自己在公共场合中言行方面的每一个细节；营造好人脉，需要善于与良师诤友
、上司、同事、下属、乡邻、同学等不同的人交往，并且与之保持密切的关系；营造好人脉，需要学
习和掌握一些与人们交往的社交技巧和方法。
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章节摘录

朋友作为一种资源，不仅能在你需要帮助时伸手扶你一把，并且在相互交往中能使你学到很多东西，
从人脉的资源中获得一种受益终生的“人生资源”。
在与人交往中，我们可以学到以下三个方面的知识与经验。
第一，通过与朋友交往，你能够更加深入全面地了解社会。
人们要想在这个社会中生存发展，就必须了解这个社会。
我们习惯于从日常生活、从他人的生活经验、报刊杂志和传播媒介中了解社会。
倘若仅仅从生活体验中获得社会知识，其知识面是十分狭窄的，会使我们难以作出准确的判断，这无
疑是井蛙窥天；报纸和其他传播媒体所提供的也只不过是一张“地图”，地图的描绘毕竟与活生生的
现实存在着千差万别。
像这样由较狭隘的个人经验塑造出来的世界观，随着人脉资源的扩大，将逐一得到修正。
13岁的南存辉由于父亲卧病在床，只好退学当了一名小鞋匠。
南存辉一手出色的修鞋手艺，使他结交了十里八乡、走南闯北的生意人。
南存辉从这些做生意的朋友那里了解到，社会正在发生着巨大的变化，国家开始允许个人经营了。
当时全国五金电器市场资源短缺，柳市镇的很多人开始从事旧机器回收工作，他们将机器零件拆卸清
洗，再当作零配件卖出。
南存辉感到自己开创新事业的时机已成熟。
他拿出修鞋积攒的积蓄，和几个伙伴开了一个电器门市，从此，便一发不可收拾。
十几年后，南存辉的小门市发展成今天的大型企业集团正泰电器。
第二，通过与朋友的交往，你能够更加深入、全面地了解自己。
以为自己最了解自己，是每一个人都容易犯的一个毛病。
其实，我们对自己的认识极为有限，几乎无法具体地描述自己的个性、能力、长处和短处。
一般，人们所认为的“这就是真正的自己”，只看到“有意识的自我”和“行动的自我”，而这些仅
仅只是自我的一部分而已。
全面地认识自己就是拿自己与周围的人比较，或从与人的交往中逐渐看清楚他人眼中的自己。
人们有时候必须在多次受到长辈斥责和朋友规劝之后，才能恍然大悟，真正做到有自知之明。
贞观年间，魏征是唐太宗手下的一名能够犯颜直谏的臣子，即使太宗在大怒之际，他也敢据理力争，
从不退让。
贞观十六年，魏征病逝，太宗亲自吊唁感叹道：“夫以铜为镜，可以正衣冠；以古为镜，可以知兴替
；以人为镜，可以知得失。
我常保留此镜，以防己过。
今魏征殂逝，遂亡一镜矣。
”正是有了魏征等忠臣的帮助，唐太宗才开创了唐初的贞观盛世。
第三，通过与朋友的交往，你能够更加深入、全面地了解人生。
在漫漫的人生旅途中，每个人无时不在受着他人的影响，这些人也许是父母、亲友，也可能是自己的
上司或同事。
从他们身上，我们不仅可以更全面地认识自己，还可以更好地了解整个社会，同时也会从他们的生活
态度中认识人生的另一个侧面。
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编辑推荐

《你不可不知的人脉投资课》：人脉竞争在一个人的成功里扮演着重要的角色。
20岁到30岁时，一个人靠专业、体力赚钱；30岁到40岁时。
则靠朋友、关系赚钱；40岁到50岁时，靠钱赚钱。
人脉就是财富，关系就是能力。
好人脉是一座挖不尽的金矿，是一笔无形的财富。
尤其是在中国这个很讲究人情的社会里，人脉的作用不可低估。
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