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内容概要

《左手厚黑学右手博弈论大全集(套装全4册)》厚黑学与博弈论一个产于本土，一个来自西方，乍看起
来风马牛不相及，没有什么共同之处，但从本质上看，厚黑学与博弈论都对人性的真相进行了极为深
刻的揭示，虽然研究的视角和方法大相迥异，却殊途同归。
厚黑学通过分析中国历史上著名人物的成败得失，对中国封建专制制度下虚伪的伦理道德进行了无情
的揭露和批判，深刻地揭示了人自私的本性，并提出了在中国这种特定的文化环境下取得人生成功必
须遵循的一整套法则。
博弈论是在西方哲学、经济学、心理学、信息论的基础上发展创新出来的思维利器。
常言道：世道如棋，人生如戏，在社会人生的博弈中，人性的种种真相会淋漓尽致地呈现出来，而博
弈论的伟大之处正在于其通过规则、身份、信息、行动、效用、平衡等各种量化概念对人性进行了精
妙的分析，清晰地揭示了当下社会中人们的各种互动行为和关系背后的人性规律。
《左手厚黑学右手博弈论大全集(套装全4册)》以通俗易懂的语言系统介绍了厚黑学与博弈论的基本策
略和方法，帮助读者将两套学问的精髓结合起来，掌握当今世界上最强有力的生存竞争武器，一手厚
黑学，一手博弈论，该用厚黑时用厚黑，该用博弈时用博弈，甚至双管齐下，二者兼用，从而无往不
利，战无不胜。

厚黑学，多少人潜心精研而成其大事；博弈论，多少人得其奥妙而就其伟业。
若能将两者结合起来，一手厚黑，一手博弈，必能如虎添翼，无往而不胜。

《孙子兵法》说：“战势不过奇正，奇正之变，不可穷也。
”又曰：“奇中有正，正中有奇，奇正相生，如循环之无端。
”这里的奇正可以理解为博弈论中竞争参与者所采取的不同策略。
同样，处世也是厚中有黑，黑中有厚，厚黑相生，如循环之无端。
总之，厚黑学与博弈论二而一，一而二，殊途而同归。
前日趋复杂的礼会关系网中，我们的生活需要智慧，处世需要权谋。
因此，厚黑学与博舜论越来越显示出极人的实用价值，成为人们立身处世、成就大业不可或缺的理论
工具。
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书籍目录

上篇 左手厚黑学
 第一章 厚黑学智慧精髓
 用厚黑眼光寻找正义与光明
 厚黑学是一种通赢的智慧
 什么是“厚”，该“厚”到什么程度
 “黑”是什么颜色，为什么需要“黑”
 厚如城墙，黑如煤炭
 厚而硬，黑而亮
 厚而无形，黑而无色
 第二章 为人处世厚黑学
 做人要多铺路少砌墙
 装装糊涂，世事皆通达
 坚守信念，不在意他人的评说
 全面塑造自己的成功形象
 明哲保身，不要轻易得罪小人
 牢记“借”字诀，加法成大事
 用灵活手段达到目的
 背后说人好，莫谈他人非
 坦率表达和维护自己的利益
 学会忍耐，低调做人
 害人之心不可有，防人之心不可无
 冤家宜解不宜结
 第三章 说话艺术厚黑学
 首先做个会倾听的人
 看人说话才能投缘
 厚黑说话，妙在分寸
 说话委婉好处多
 交浅不言深，逢人宜说三分话
 必要时先把假话说好
 开出有人情味的逐客令
 坚决避免不必要的争论
 寻找亮点多多赞美
 巧妙提问摸清对方底牌
 朝着有利于自己的方向引导
 用“拉家常”的方式来说服
 请将不如激将
 轻松愉快，紧抓要害
 必要时得说“不”
 第四章 求人办事厚黑学
 软磨硬泡，厚脸求人要耐心
 求人办事，先把架子放下
 别把“冷遇”当回事
 求人需执着，撞了南墙不回头
 见缝插针，求人要讲策略
 从感情和关系入手
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 活学活用“捧”字诀
 办成事的最大秘诀是投其所好
 绵里藏针求人法
 送礼有道才能好办事
 央求不如婉求，劝导不如诱导
 第五章 职场厚黑学
 擅长领会上司的真实意图
 忠诚比能力更重要
 永远不要盖过上司的光芒
 在领导面前不妨装装“嫩”
 精习“求官六字真言”
 与同事相处要多个心眼
 新官上任要确立自己的威严
 识人在先，善用在后
 唯才是举，要猛兽不要病猫
 管理是授权与控制的艺术
 既要正激励，也要负激励
 表扬不可滥用，滥用必损威严
 厚黑驭人的五大绝招
 第六章 生存竞争厚黑学
 任何时候都不要轻视对手
 把握主动权，制人而不制于人
 巧施烟幕弹迷惑对方
 选择对手的薄弱环节作为突破口
 保持饥饿感，看到机会就出手
 在混乱中保持冷静
 深藏不露才能让人防不胜防
 苦练内功，增厚自己实力
 堂堂之阵与出奇制胜
 擒贼先擒王，釜底抽薪
 对竞争对手不能心慈手软
 不利形势下的生存之道
 第七章 经营厚黑学
 做大做强的秘密是坚持和专注
 追随成功者，少走弯路
 诚信是经营中的最“厚”法则
 品牌与形象是企业的灵魂
 真正的奥秘在于满足顾客需要
 弱肉强食是市场的最高法则
 赢家通吃，兼并不能留情
 三十六计乃是商战心法
 咬紧对手的弱点不放
 以快打慢，先人一步占市场
 攫取利润的厚黑营销法
 商场陷阱多，要时刻提防上当受骗
 第八章 权力厚黑学
 韬光养晦以待最佳时机
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 实力至上，权力不相信眼泪
 打造尊贵与完美形象
 设法保持别人对你的依赖
 制造追随者，凝聚力量
 将功劳记在自己名下
 以利益相诱而不是空言请求
 权力需要神秘莫测的氛围
 当谋权的道路遭遇道德与荣辱
 认清你的朋友和敌人
 坚决彻底根除敌人
 舆论高调和行动审慎
 留点缺点，不可过于完美
 第九章 情场厚黑学
 牢记“空”字诀，软磨硬泡
 甜言蜜语：永不过时的情场法宝
 舍得花钱投资，大施恩惠
 花样翻新，浪漫与惊喜不断
 花言巧语展望美好未来
 读透男（女）人心，击中软肋
 胆大心黑，花开堪折直须折
 眼泪攻势与苦肉计
 不到山穷水尽绝不撒手
下篇 右手博弈论
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章节摘录

他此番谈话可以解释为：一方面，尽管现在自己在事业上取得了一定成就，但是仍然时时不忘老母亲
的谆谆教诲；另一方面，对有恩于自己的母亲的音容笑貌，一刻也没有离开过自己的脑海。
在另一次讲话中，田中又说：“当初我离家的时候，母亲送给我一卷纸币和松叶，从此以后，我便把
它们当成是自己的护身符，一刻也不曾离身。
万一哪一天我失败而黯然返乡，仍然可以重返我母亲温暖的怀抱。
我思念故乡，家中的老母也正在期盼我回家。
”田中角荣就是在自己的政治谈话中采用这种拉家常的方法。
他在选民中的支持率一直居高不下，在民众的热情拥护下，田中执政期间也取得了不俗的政绩。
尼克松的“家常”看上去似乎和他所要演讲的主题没有多大关系，但是却出人意料地取得了很好的效
果，帮助他成功地达到了演讲的目的。
其中最为重要的原因是，他尽管没有直接提到自己是否受贿的问题，但是他所拉的家常，却赢得了听
众的欣赏和同情，使他们首先在情感上就接纳了自己，因此尽管不提，却胜似那些言之凿凿的自我辩
解。
田中也是一样，他所拉的家常也跟政治毫无关系。
这在有些人的眼里，或许被认为是故作情感脆弱，但是无可争辩的是，正是他的这种方法感动了民众
，日本绝大多数民众都将田中视为一个充满人情味、禀性善良的好人。
民众不支持这样的人，还支持谁呢？
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