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内容概要

　　进入21世纪，人类真正走进了知识经济时代，技术的更新换代速度越来越快，信息的普及率越来
越高。
文明在辉映着我们，社会的发展日新月异，无论在任何领域，人们都希望把自己的聪明才智淋漓尽致
地发挥出来。
在变幻莫测的商海，更是一个充满着激烈竞争的世界。
　　在商海，面对金钱的诱惑，一些人开始跃跃欲试，准备下海“捞”一把，他们只看到了利益，没
有意识到商场中的危险。
还有一些人，他们高挂“此处危险，请勿靠近”，畏商场如“猛虎”。
他们看到了经商的危险性。
但这些人终其一生，也不会有所作为，就像普通人一样，不愿冒险，只安心于每月的那点收入。
　　身处商海，商人必须不断地充实和改进自己，才能适应这种变化。
商人在社会公众心目中的地位正在日益强化，这不仅仅是因为商人的行列中新的冒险者的不断涌现，
而且也得益于财富的大量积累。
后者是当今社会庞大的企业规模和庞大的市场的必然产物，它为商人提供了广阔的发展空间，使商人
成为对社会有着独特贡献的人。
　　本书是一本关于如何经商的智慧集锦，总结了古今中外成功经商者的智慧，教你如何在商海沉浮
中身处不败之地。
它就像茫茫大海里的一盏明灯指引着你，使你在不知所措的迷惑中得到真诚的帮助，助你走向成功。
同时，本书也是你的创富立业之本，帮助你练就经商的本领，找到做生意的门路，纵横商海！
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商观念，跟上时代步伐　3. 经商高境界：拿别人的钱做生意　4. 做生意要灵活，不能死搬老一套　5. 
死守经验不如无经验　6. 死脑筋难成功，改变思路竞争才会赢　7. 闭门造车难收获，利用信息好赚钱
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　3. 尽量少投资利润高、风险大的项目　4. 不要小看比你弱的对手　5. 经商一定要慎打价格战　6. 商
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，得意不要忘形　12. 少与朋友做买卖，提防熟人“宰”熟人　13. 商不厌诈，防范之心不可无　14. 商
业信息，要处处留心　15. 贪多嚼不烂第八章 商机就是财富，抓住了商机才能拥有财富　1. 商机在市
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守商业机密　8. 时间就是商机，时间就是金钱　9. 商场谋近利，做人求远交　10. “故弄玄虚”，吸引
顾客眼球　11. 赚钱就是“转”钱，应该让钱转起来　12. 把握商机胜于等待商机
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章节摘录

（1）销售对象太单一以儿童为主，对成年人重视不够（其实成年人喜欢泡泡糖的也不少，而且越来
越多）。
（2）口味单一只有果味型（其实消费者需要需要的口味是多样的）（3）形状单一劳特公司生产的泡
泡糖基本上都是单调的条状。
（4）定价不合理每块110日元，顾客购买时要找零钱，颇不方便。
发现以上这些可钻的空子以后，江崎公司对症下药，迅速推出了一系列泡泡糖新产品：提神用的泡泡
糖，可以消除困倦，交际用的泡泡糖，可以清洁口腔，消除口臭；运动用的泡泡糖，可以增强体力，
轻松休闲的泡泡糖，可以改变抑郁情绪。
在泡泡糖形状发明上，推出了卡片形、圆球形、动物形等各种形状。
为了方便食用，采用一种新包装，只需一只手就可以打开使用。
在价格上，为了避免找零钱的麻烦，一律定价为50和100元两种。
  这样通过一系列措施，加上强大的广告宣传，1991年江崎糖业公司在泡泡糖市场上的占有率一下子就
达到25％，创造了销售额达150亿日元的高纪录。
江崎糖业公司的创办人江崎谈他的创业成功秘诀时这样说：“即使是已经成熟的市场，也并非无缝可
钻。
市场是在不断变化，机会总能够找到。
”20世纪60年代美国的饮料市场被两大可乐公司所统治。
作为1968年刚刚问世的新饮料——七喜，如何才能突破垄断，抢占市场呢？
当时的美国人在口味上已经习惯于可乐饮料，而且在思维方式上也拘泥于可乐才是饮料。
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编辑推荐

《经商赚钱要注意的100个细节》：纵横商海的必备修炼：商路要活、诚实守信、勤勉踏实、善于合作
、积极创新、敢于舍得、稳妥经营、善抓商机。
10条经商指南，100条智慧集锦。
经商者的枕边秘籍，生意场上的必备手册。
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