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前言

推销是一份令人备感骄傲的职业！
推销是一份普通人改变自己命运的职业！
经常有充满困惑的推销员问这样一个问题：“要怎样做才能达到伟大推销员那样的成就r伟大推销员乔
·吉拉德这样对他们回答说：“当你如同最虔诚的信徒信仰上帝那样信仰你自己时，就可以克服任何
横阻在你面前的障碍了。
”伟大推销员乔·吉拉德在35岁以前，曾换过40多种职业，在自己的职业生涯中曾经历过无数次的失
败而仍然一无所成。
最惨痛的一次，连他的朋友都弃他而去了。
可以说，这时的他，是一个全盘的失败者。
但坚强的乔·吉拉德对自己说：“没关系，我还会卷土重来的。
就算没有任何入的支持，还有我自己这个忠实的信徒，我会永远保持对我自己的信赖。
”然后，他步人了推销行业。
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内容概要

每一位推销员都应该读读本书。
这是一本应该随身携带的好书，它更像是一位益友良师，在精神上、行动上来指导你，给你安慰，将
你鼓舞。
它是无数推销员走向卓越、迈向成功的力量源泉。
    这本书之所以独特，是因为它包含了许多推销大师在商场打拼多年所学到的实战经验与推销策略。
它所描述的推销秘诀，能使你在瞬息万变的推销环境中领先群伦、积极高效。
    本书想要传递的信息是独特的，一旦你开始阅读，相信它将带给你全新的推销概念，并教会你用新
概念的推销规则成功地去推销产品。
希望你会喜欢这本对你有帮助的书!希望这些秘诀能帮助你再创事业的春天!
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章节摘录

要想成为一名优秀的推销员，一定要相信自己拥有一种只有极少数人知道如何运用的秘密力量——大
无畏的精神和勇于担当一切责任的力量，这种力量就是足以担当重大责任的力量。
一旦发挥了这种力量，你将不再是从前的你了。
一旦你发挥出这种力量，你就会不断地鼓励别人去寻找这种力量，而且你愈想去鼓励别人，你自己的
这种力量也会愈加强大。
这种力量似火一般地燃烧着你的心。
它鼓励着你、鞭策着你，永不熄灭。
它使你眼界大开，照亮你未曾预见的生命和生存的领域。
到时候你会按捺不住自己的心而蠢蠢欲动，因为它每时每刻都在燃烧着你。
你应该深知，你的身上充满了未开发的才智和潜能，而这些才能之所以一直被埋没，是因为你一直缺
乏勇气把它挖掘出来加以利用。
只要你敢于挑战，就会表现得更加自如。
淘金的人告诉我们，总有一个地方可以找到金子，也许在河床上，也许在山里，也许在穷乡僻壤的小
木屋里，也许在金碧辉煌的城堡中。
有勇气的人也一样，不管你是哪里的人，不管你是穷是富，只要你下定决心，那就等于你已报名参加
这个挖掘勇气与力量的队伍中，并开始向前迈进了。
推销员要相信自己终会变成比现在更能干的人的。
你以前没有，那是因为你“不敢”。
一旦你鼓起勇气，不再随俗浮沉，开始正视人生，你的生命就会有一种崭新的意义。
如果你勇于贡献出自己的才智，你的身体、人缘、品格都会增强，你的勇气也会愈来愈大。
很多推销员都梦想成功，却不愿意为成功付出辛苦的代价。
爱德华正是其中之一。
有一天，经理发现他悠闲地待在办公室里。
“老爱，今天怎么不动了？
”经理问，“今天又不是假日。
”
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编辑推荐

《伟大推销员第一堂励志成功课(经典珍藏版)》揭示世界上伟大推销员的成功秘密，发现从平凡到卓
越的成功销售之道,送给所有推销员的成功实战宝典。
今天，我要开始新的生活。
我郑重地发誓。
绝不让任何事情妨碍我新生命的成长。
我要坚持不懈，直到成功。
所有的障碍与失败，都注定只能成为我成功的垫脚石我是自然界最伟大的奇迹。
我会成功，我会成为最伟大的推销员，因为我举世无双我要控制自己的命运，而我的命运就是成为世
界上最伟大的推销员！
我不是为了失败才来到这个世界上的，我的血管里也没有失败的血液在流动。
我要用全身心的爱来迎接今天，满怀爱心，重获新生，迈出成为成功者的第一步。
我要笑遍世界，主宰自我；既然人生舞台的大幕已经拉开，我就不会选择懦弱躲避。
立即行动！
成功经不起等待，如果稍有迟疑，她就会投入别人的怀抱，永远弃我而去。
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