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前言

近几年来，我的生活包括授课与演讲、撰写专著与论文、接受记者采访等。
记者采访是其中一个很重要的内容，每一次记者采访，我都非常认真地对待，对每一个问题都认真回
答，因此许多记者遇到问题喜欢向我咨询，慢慢地我结交了很多记者朋友。
有时，他们也将我在一些论坛上的发言整理后在媒体发表。
据不完全统计，2011年9月7日经Google.com.cn搜索，“北京工商大学。
洪涛”有31.9万条；经Baidu.com搜索，有16.8万条。
自2009年6月20日我在网易财经上开博，至今已有90万多的点击率。
    每次记者采访或者将我的发言在媒体上发表后，我都将其收藏起来，或者粘贴在我的博客上。
时间长了，就形成了许多资料，于是我就有了一个将其收集起来的想法，既是记录我生活的一个内容
，又积累起了我与记者们的感情。
  。
从这里，我们可以看到许多焦点问题，我将本书取名为《直击商业焦点Ⅲ——洪涛教授与媒体》，这
是第三本。
已经出版的第一本书内容包括消费储值、折价竞争、外资进入、商品交易市场、市场服务中心、食品
安全、进场费、品牌市场等许多问题；第二本书涉及12个方面内容，第一部分为流通产业与商品交易
市场，第二部分为零售业及其竞争，第三部分为尾货市场创新及规范发展，第四部分为电子商务与网
络经济，第五部分为连续6年丰收前提下的粮食安全，第六部分为品牌与品牌竞争，第七部分为价格
竞争与市场规范，第八部分为农村流通新局面及区域连锁，第九部分为餐饮业与食品安全，第十部分
为超市竞争与发展，第十一部分为金融危机及其形势分析，第十二部分为综合热点问题；第三本书内
容涉及流通产业与商品交易市场、零售业发展与竞争、尾货市场管理与规范发展、电子商务与网络经
济、超市竞争与发展、品牌与品牌竞争、农产品流通体系发展与惠农工程、扩大国内消费与消费转型
升级、北京国际商贸中心建设以及一些热点评析、演讲与观点等。
    在记者的采访文章中有我的观点，也有同行的观点；有相同的观点，也有不同观点的争论、交锋。
还不时地显现出我于1993年在中国社会科学院的CASS精神，即为了真理而不屈不饶的奋斗精神，讨论
问题不搞人身攻击，CASS精神时时影响着我的学术生涯。
    《直击商业焦点Ⅲ》也从另一个角度反映了我的学术思想和生活，通过这三本小集子总结我54年的
人生，总结我自1986年开始的25年研究生涯，是非常有意义的事情。
    我于1975年上山下乡，1978年回城到天门粮机厂工作，1980年进粮食局机关，1993年4月20日晋升为
高级经济师，1993年考入中国社会科学院攻读博士学位。
特别是1986年我的第一篇论文入选“首届中青年流通经济理论讨论会”，自此，我结识了许多尊敬的
老师和优秀的同事。
多年来，我得到了博士生导师贾履让教授、陶绯教授的悉心教导，跟随万典武教授参与社会调研.从中
学会了许多做人的道理和做学问的方法，.在此我衷心地感谢导师。
多年味，我也得到了许多同仁的支持和帮助，我衷心地感谢你们。
同时，我也感谢我的妻子熊德慧女士无私的奉献。
该书也献给我年迈的父母，为了儿子的事业和工作，即使病了也不告诉我，以免影响我的工作，这些
我都铭刻在心！
    三本小集子是一个总结，又是一个纪念；是一个回忆，又是一个鼓励，它记录了许多难以忘掉的东
西，让我拥有许多继续回忆的资料，同时也给我以憧憬。
现实是美好的，未来是美好的，永远记住美好的，忘掉不快乐的，使我们的生活充满阳光、充满乐观
！
    在这里，我也要感谢第一本书的主编——赵煜，第二本书的主编——郭庆，第三本书的主编——潘
岩。
    洪涛    2011年9月7日
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内容概要

　　《直击商业焦点3：洪涛教授与媒体》记录了记者对洪涛教授的采访及演讲。
记者的采访及他演讲的观点涉及许多方面，如流通产业与商品交易市场。
零售业发展与竞争、尾货市场管理与规范发展、电子商务与网络经济、超市竞争与发展、品牌与品牌
竞争、农产品流通体系发展与惠农工程、扩大国内消费与消费转型升级、北京国际商贸中心建设等。
在记者的采访文章中有洪涛教授的观点，也有同行的观点；有相同的观点，也有不同观点的争论、交
锋。
从每一篇报道和演讲中，显现出洪涛教授1993年在中国社会科学院攻读博士学位期间所形成的“CASS
精神”，即为了真理而不屈不挠的奋斗精神，讨论问题不搞人身攻击，“CASS精神”时时影响着他的
学术生涯，贯穿于《直击商业焦点3：洪涛教授与媒体》一书的始终。
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作者简介

　　洪涛，1957年出生，湖北天门市人，经济学博士。
自1986年以来，先后在《财贸经济》、《中国农村经济》、《中国社会科学院研究生院学报》、《企
业管理》、《商业经济与管理》、《商业经济研究》（现《商业时代》）、《中国粮食经济》及《人
民日报》、《经济日报》等报刊上发表论文489篇，有61篇被中国人民大学报刊复印资料转载。
自1990年以来出版专著8部，合著20多部，先后主持国家级课题15个，有21篇（部）获奖。
代表专著有《粮食生产流通消费的市场联动效应理论》、《中国粮食市场化大趋势》、《流通基础产
业论》、《流通产业经济学》、《中国流通产业改革30年》、《中国商品交易市场30年》、《商业产
权革命》、《创新贸易经济学》、《高级电子商务教程》、《行业协会运作与管理》、《北京流通产
业结构创新报告》、《中国粮食安全保障体系及预警》、《网络销售》、《电子商务盈利模式案例》
等。
　　先后有专著获得北京市哲学社会科学成果专著二等奖，中国商业科技进步一、二、三等奖（各1
个），河南省社科联和经团联经济学优秀成果著作一等奖等；有论文获得中国商业经济学会一、二等
奖和中国物流与采购联合会一等奖等25项。
与电子商务相关的代表著作有《高级电子商务教程》、《网络销售》、《电子商务盈利模式》。
　　2007年《流通产业经济学》荣获中国商业科技进步成果一等奖，2008年《流通产业经济学》被评
为北京市高等教育精品教材，2009年“流通经济学”课程被北京市评为精品课程，2009年主持的贸易
经济学特色专业被北京市教委推荐为特色专业建设点。
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书籍目录

第一部分 流通产业与商品交易市场第一章 流通产业发展及改革第二章 流通创新型人才培养第三章 商
品交易市场发展新趋势第二部分 零售业发展与竞争第四章 零售行业发展状况第五章 商业网点规划第
六章 零售市场竞争日趋激烈第七章 零供关系与物流业发展第八章 内外资并购与重组第九章 零售市场
管理与规范第三部分 尾货市场管理与规范发展第十章 尾货市场管理与规范发展第四部分 电子商务与
网络经济第十一章 得网民者得天下第十二章 物流配送水平与电子商务发展第十三章 网购市场亟须规
范化第五部分 超市竞争与发展第十四章 低碳超市成行业发展趋势第十五章 内外资超市并购第十六章 
支招超市发展第六部分 品牌与品牌竞争第十七章 品牌运营第十八章 品牌竞争第十九章 服务竞争第七
部分 农产品流通体系发展与惠农工程第二十章 农产品流通体系第二十一章 家电下乡拉动农村消费第
八部分 扩大国内消费与消费转型升级第二十二章 加快国内消费转型升级第二十三章 假日消费第九部
分 专题第二十四章 北京打造国际商贸中心第二十五章 中国经济发展第十部分 综合第二十六章 其他热
点评析第二十七章 演讲与观点选摘
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章节摘录

版权页：（4）天兰天尾货市场在不同位置有不同的经营分支，名称也有所不同。
针对不同的消费群，市场进行不同的定位，并划分不同的经营特色，有批发为主、零售为主、精品尾
货等。
因此，如何正确定位是重要问题。
天兰尾货鞋城董事长吴大局：天兰尾货主要是以国内二、三线品牌为主，提供审批书和产品质量报告
，处理自销产品，要求明码标价，统一收银管理、统一品牌检验、统一售后服务。
同时我们准备在华南和郑州建几个物流基地，加强与上游厂商的合作，并加强电子商务的发展。
我认为当前尾货市场存在的问题有“远程管理问题”、“擦边球”等。
手拉手尾货市场执行总经理邵伫英介绍了手拉手尾货市场的基本情况。
手拉手尾货市场于2010年4月8日开业，是以批发为主、零售为辅的一种经营方式，经营对象主要以服
装和鞋为主。
手拉手尾货市场建立在北京赵公口长途汽车站附近，属于泛大红门商圈的边缘位置，大红门是以服装
鞋帽为经营对象的一个商圈。
所以，“手拉手”的经营在此商圈中并无太大的优势。
因此，“手拉手”在建立之时就明确了其经营目标，那就是以外贸尾货为特色的，突出价格优势的，
以避免同质化经营的一种经营方式。
邵经理提出“手拉手”在经营时遇到的三个问题：（1）如何控制尾货的货源。
手拉手的管理层方面有一支非常有经验的管理团队，在管理经营方面有一些经验，并且掌握着商品的
属性，了解着商品的进货渠道。
（2）“手拉手”逐渐走向多元化复合式尾货经营。
现在市场中已成立了2000平方米左右的箱包城、1800平方米左右的电子商品城。
但是电子商品城不是“完全”尾货，而是借助尾货市场实行低价策略。
另外，市场开业以来，无重大投诉案件。
市场实行的是先行理赔制，每个商户有一部分钱放在市场中，当遇到纠纷问题时，市场会先用这部分
钱赔付给消费者，让消费者感到满意，市场通过这种方式吸引消费者的关注。
（3）工商管理部门的索证索票制度。
这一制度使得商户处于比较尴尬的地位，工商局要求的进货证明商户无法拿出，从源头起就无法提供
证明，这是遇到的问题。
北京尖点国际营销策划有限公司总经理梁吉良：2006年底，侯续江、曾群海提出了尾货的概念，经过
四年的发展，尾货市场发生了很大变化。
但是近两年我发现北京尾货市场存在很多问题，作为独自的策划公司无法解决，希望今天与大家共同
交流。
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编辑推荐

《直击商业焦点3:洪涛教授与媒体》洪涛，1957年出生，湖北天门市人，经济学博士。
自1986年以来，先后在《财贸经济》、《中国农村经济》、《中国社会科学院研究生院学报》、《企
业管理》、《商业经济与管理》、《商业经济研究》（现《商业时代》）、《中国粮食经济》及《人
民日报》、《经济日报》等报刊上发表论文489篇，有61篇被中国人民大学报刊复印资料转载。
自1990年以来出版专著8部，合著20多部，先后主持国家级课题15个，有21篇（部）获奖。
代表专著有《粮食生产流通消费的市场联动效应理论》、《中国粮食市场化大趋势》、《流通基础产
业论》、《流通产业经济学》、《中国流通产业改革30年》、《中国商品交易市场30年》、《商业产
权革命》、《创新贸易经济学》、《高级电子商务教程》、《行业协会运作与管理》、《北京流通产
业结构创新报告》、《中国粮食安全保障体系及预警》、《网络销售》、《电子商务盈利模式案例》
等。
先后有专著获得北京市哲学社会科学成果专著二等奖，中国商业科技进步一、二、三等奖（各1个）
，河南省社科联和经团联经济学优秀成果著作一等奖等；有论文获得中国商业经济学会一、二等奖和
中国物流与采购联合会一等奖等25项。
与电子商务相关的代表著作有《高级电子商务教程》、《网络销售》、《电子商务盈利模式》。
2007年《流通产业经济学》荣获中国商业科技进步成果一等奖，2008年《流通产业经济学》被评为北
京市高等教育精品教材，2009年“流通经济学”课程被北京市评为精品课程，2009年主持的贸易经济
学特色专业被北京市教委推荐为特色专业建设点。
北京工商大学经济学院贸易系主任、教授、博士。
商业经济研究所所长、中华人民共和国商务部、电子商务咨询专家、市场运行调控专家、全国内贸领
域专家、中国电子商务优秀专家、北京市优秀教师。
兼职：中国商业联合会专家委员会委员、专家工作委员会副秘书长、中国商业经济学会副秘书长、学
术委员会副主任、全国高校贸易经济教学研究会副秘书长、中国市场学会常务理事、流通专家委员会
委员、中国市场学会批发交易市场专家委员会副主任、中国粮食经济学会／行业协会常务理事、全国
城市农贸中心（批发市场）联合会常务理事、中国饮食服务业专家委员会委员、中国肉牛经济专家委
员会专家组成员、中国农林渔业学会畜牧专业委员会常务理事、中国金融学会农业政策性金融专业委
员会理事、首都流通业研究基地流通组织研究中心主任、全国移动电子商务专家委员会委员。
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